Aula 13 - O Sumario Executivo e o One-
Pager

A Chave para o Investidor: Sumario Executivo e One-Pager

Seja bem-vindo(a) a Aula 13 do nosso Curso de Captacao de Investimentos! Vocé ja se perguntou como
algumas ideias brilhantes conseguem o financiamento necessario para sair do papel, enquanto outras,

igualmente promissoras, ficam pelo caminho? A resposta, muitas vezes, reside na forma como essas ideias
sao apresentadas. No mundo acelerado dos investimentos, a primeira impressao nao € apenas importante; ela
é decisiva.

Imagine que vocé tem uma oportunidade unica de apresentar seu projeto a um investidor renomado, mas ele
s6 tem cinco minutos para te ouvir. Como vocé condensaria toda a paixao, o potencial e a viabilidade do seu
negocio em tdo pouco tempo? E exatamente para esse desafio que o Sumario Executivo e o One-Pager foram
criados: ferramentas poderosas que abrem portas e transformam curiosidade em interesse genuino.

Nesta aula, vamos desvendar os segredos por tras dessas ferramentas essenciais. Nosso objetivo é que, ao
final, vocé seja capaz de elaborar um e-mail de introducao eficaz, estruturar um Sumario Executivo
convincente e criar um One-Pager impactante. Vocé aprendera a comunicar o valor do seu negocio de forma
concisa e persuasiva, seja para conquistar um investidor, um parceiro ou até mesmo para se destacar em uma
avaliacao de titulos em concursos publicos, demonstrando sua capacidade de sintese e visao estratégica.

Vamos conectar o que vocé ja sabe sobre a importancia de um bom plano de negécios com a necessidade de
apresenta-lo de forma agil e atraente. Prepare-se para uma jornada que transformara a maneira como vocé
pensa sobre a comunicacao de valor no universo dos investimentos, incorporando as tendéncias mais
recentes do mercado e as nuances da legislacao brasileira.



O Primeiro Contato: O E-mail de
Introducao Eficaz

O Desafio O Objetivo O Resultado

Capturar a atencao de Ser conciso, direto e relevante, Abrir portas para reunides e,
investidores que recebem despertando curiosidade eventualmente, para o capital
centenas de propostas genuina necessario

diariamente

No cenario competitivo da captacao de investimentos, a primeira impressao €, muitas vezes, a unica chance
que vocé tera. Pense no e-mail de introducao como a porta de entrada para o seu projeto, a primeira linha de
defesa contra a caixa de spam e o desinteresse. Um e-mail mal formulado pode significar o fim de uma
potencial parceria antes mesmo que ela comece, enquanto um e-mail bem escrito pode abrir as portas para
reunides e, eventualmente, para o capital que vocé busca.

O grande desafio aqui é capturar a atencao de um investidor que recebe dezenas, senao centenas, de
propostas diariamente. Eles sao pessoas extremamente ocupadas, com um tempo valioso e limitado. Seu e-
mail precisa ser um convite irresistivel, nao uma tarefa a ser ignorada. Ele deve ser conciso, direto ao ponto e,
acima de tudo, relevante para quem o |€, despertando a curiosidade para saber mais sobre o que vocé tem a
oferecer.

[ Cartao de Visitas Digital: Para ser eficaz, seu e-mail de introducao deve funcionar como um "cartdo
de visitas digital" de alta performance. Ele nao € o lugar para detalhar todo o seu plano de negdcios,
mas sim para plantar uma semente de interesse.

A ideia é que, ao |é-lo, o investidor sinta que ha algo verdadeiramente promissor e que vale a pena dedicar
mais tempo para explorar sua proposta. E a arte de dizer muito com poucas palavras, focando no impacto e
na proposta de valor imediata.

A estrutura de um e-mail de introducao eficaz é crucial. Comece com um assunto claro e intrigante, que nao
pareca spam. No corpo do e-mail, apresente-se brevemente, mencione o problema que seu negdcio resolve e
a solucao que vocé oferece, sempre com foco no valor para o investidor. Finalize com um "call to action"
claro, como a sugestdo de uma breve conversa ou o0 envio de um Sumario Executivo. Lembre-se: 0 objetivo &
conseguir o proximo passo, nao fechar o negocio no primeiro contato.



Desvendando o Sumario Executivo: Mais
que um Resumo

O Problema A Solucao

Investidores precisam avaliar rapidamente o O Sumario Executivo serve como um filtro, uma
potencial de inumeras oportunidades. Um plano de ferramenta que permite ao investidor identificar
negocios completo pode ter dezenas de paginas, e rapidamente se a proposta se alinha aos seus
esperar que um investidor leia tudo antes de decidir critérios e se vale a pena aprofundar a analise.

se ha interesse é irreal.

Vocé ja se viu diante de um livro extenso, com centenas de paginas, e desejou ter uma forma rapida de
entender sua esséncia antes de se comprometer com a leitura completa? O Sumario Executivo cumpre
exatamente essa funcao no universo dos negaocios e investimentos. Ele ndo é apenas um resumo; é uma
narrativa estratégica, cuidadosamente elaborada para apresentar os pontos mais criticos de um plano de
negdcios de forma concisa e persuasiva, geralmente em uma ou duas paginas.

Pense no Sumario Executivo como o "trailer" de um filme de sucesso. Um bom trailer ndo revela todos os
detalhes da trama, mas apresenta os personagens principais, o conflito central, 0s momentos mais
emocionantes e o climax, deixando o espectador ansioso para assistir ao filme completo.

Da mesma forma, um Sumario Executivo deve despertar o interesse do investidor, apresentando os pontos
mais atraentes do seu negocio e convidando-o a explorar o plano de negdécios completo.

A elaboracao de um Sumario Executivo exige clareza, concisao e uma compreensao profunda do seu préprio
negocio. Cada frase deve ser pensada para transmitir valor e impacto. E a sua chance de brilhar, de mostrar
que vocé nao apenas tem uma boa ideia, mas que também entende o mercado, a solucao, a equipe e o
potencial de retorno. E a sua histéria de sucesso condensada, pronta para ser contada e, mais importante,
para ser ouvida.



Estrutura Essencial do Sumario Executivo
(Parte 1)

01 02 03

Problema Solucao Mercado

Identifique a dor ou necessidade Apresente sua proposta de valore  Demonstre o tamanho e potencial
nao atendida no mercado diferenciais do publico-alvo

Construir um Sumario Executivo eficaz € como montar um quebra-cabeca, onde cada peca é fundamental
para formar a imagem completa e atraente do seu negécio. Nao se trata apenas de listar informacdes, mas de
tecer uma narrativa logica e envolvente que guie o leitor através dos pontos mais importantes. A ordem e a
clareza com que vocé apresenta cada secao podem fazer toda a diferenca na percepcao do investidor.

1. Problema

Todo grande negécio nasce da identificacdo de uma dor, uma necessidade nao atendida no mercado.
Investidores buscam solucdes para problemas reais e significativos. Descreva o problema de forma clara e
quantificavel, mostrando sua relevancia e o impacto que ele causa no publico-alvo. Por exemplo, se vocé esta
criando um aplicativo de gestao financeira, o problema pode ser a dificuldade das pequenas empresas em
controlar suas financas sem softwares complexos e caros.

2. Solucao

Esta é a sua proposta de valor, o que seu hegocio oferece para resolver o problema identificado. Seja
especifico e destaque os diferenciais da sua solucao. Como ela € melhor, mais rapida, mais barata ou mais
eficiente do que as alternativas existentes? Continuando o exemplo do aplicativo, a solucao seria um software
intuitivo e acessivel, com funcionalidades essenciais para pequenas empresas, automatizando tarefas e
gerando relatérios simplificados.

3. Mercado

Quem sao seus clientes? Qual o tamanho desse mercado? Investidores querem saber se ha um publico
grande o suficiente para sustentar o crescimento do seu negocio. Apresente dados sobre o tamanho do
mercado (TAM, SAM, SOM), tendéncias de crescimento e o perfil do seu cliente ideal. Mostre que vocé fez
sua licao de casa e que ha um vasto oceano de oportunidades para sua solucao.



Estrutura Essencial do Sumario Executivo
(Parte 2)

— o —o — — o —

Modelo de Negdcio Equipe Tracao e Métricas
Como sua empresa gera Quem sao os fundadores e Resultados concretos e
receita e escala suas credenciais relevantes marcos ja conquistados

financeiramente

Continuando a construcao do nosso Sumario Executivo, apds apresentar o problema, a solucao e o mercado,
€ hora de mergulhar em como seu negdcio realmente funciona e quem esta por tras dele. Essas secdes sao
cruciais para demonstrar a viabilidade operacional e a capacidade de execucao da sua equipe, elementos que
pesam muito na decisao de um investidor.

4. Modelo de Negocio

Como sua empresa gera receita? Investidores precisam entender a I6gica financeira por tras da sua operacao.
Descreva suas fontes de receita (venda de produtos, assinaturas, publicidade, comissdes, etc.), sua estratégia
de precificacdo e como vocé planeja escalar essa receita. Por exemplo, se o0 aplicativo de gestao financeira
oferece um plano basico gratuito e planos premium com funcionalidades avancadas por assinatura mensal,
isso deve ser claramente explicado.

5. Equipe

Investidores investem em pessoas tanto quanto em ideias. Quem sao os fundadores e os principais membros
da equipe? Quais sao suas experiéncias, habilidades e por que eles sao as pessoas certas para executar essa
visao? Destagque a complementaridade das habilidades e a paixao pelo projeto. Uma equipe forte e coesa,
com historico de sucesso ou expertise relevante, transmite confianca e reduz riscos.

6. Tracao e Métricas

O que vocé ja conquistou até agora? Investidores adoram ver progresso e resultados concretos. Apresente
marcos importantes, como numero de usuarios, vendas, parcerias estratégicas, testes de produto, feedback
de clientes ou qualquer outra métrica que demonstre que seu negocio esta avancando. Se o aplicativo ja tem
10.000 downloads e uma taxa de retencao de 60% nos primeiros trés meses, isso é uma tracao valiosa a ser
destacada.



Estrutura Essencial do Sumario Executivo
(Parte 3) e Dicas de Ouro

7 oAd
Projecoes Financeiras Pedido de Investimento Diferenciais
Panorama realista do potencial Valor buscado, uso do capital e Competitivos
financeiro (3-5 anos) contrapartida O que faz seu negécio se
destacar

Chegamos a reta final da estruturacao do seu Sumario Executivo, onde consolidamos as informacdes
financeiras e o pedido de investimento, além de reforcar o que torna seu negocio unico. Esta parte é o "mapa
do tesouro" para o investidor, mostrando o potencial de retorno e o caminho para alcanca-lo. E aqui que vocé
amarra todas as pontas, transformando a narrativa em uma proposta concreta.

7. Projecoes Financeiras

Embora o Sumario Executivo nao seja o lugar para planilhas detalhadas, vocé deve apresentar um panorama
realista e atraente do potencial financeiro do seu negdcio. Inclua projecdes de receita e lucro para os
proximos 3 a 5 anos, destacando os principais drivers de crescimento. Mostre que vocé tem uma visao clara
de como o investimento se traduzira em retorno financeiro.

8. Pedido de Investimento

Quanto capital vocé esta buscando? Para que sera usado esse dinheiro? Qual a contrapartida (equity, divida,
etc.)? Seja transparente e especifico. Por exemplo: "Buscamos R$ 500.000 em troca de 10% de equity para
desenvolver novas funcionalidades, expandir a equipe de vendas e investir em marketing nos préximos 12
meses."

9. Diferenciais Competitivos

O que realmente faz seu negdcio se destacar da concorréncia? Pode ser uma tecnologia proprietaria, um
modelo de negdcio inovador, uma equipe unica, uma marca forte ou um acesso exclusivo a um mercado.
Reforce por que seu negdcio € uma oportunidade imperdivel.

[ Dicas de Ouro para um Sumario Executivo Vencedor:

o Clareza e Concisao: Use linguagem simples e direta. Evite jargdes desnecessarios. Cada palavra
conta.

e Foco no Investidor: Destaque o0 que é relevante para quem esta lendo. Qual o retorno potencial?

o Revisao Implacavel: Erros de portugués ou formatacao podem minar sua credibilidade. Peca
para outras pessoas revisarem.

o Design Limpo: Use um layout profissional e facil de ler. Espacos em branco sao seus amigos.

e Seja Persuasivo: Conte uma historia envolvente, mas baseada em fatos e dados.



O One-Pager: A Arte da Sintese Extrema

Comunicacao Ultrarrapida

No ritmo frenético do mundo dos negécios e investimentos, ha
momentos em que até mesmo um Sumario Executivo de uma ou
duas paginas pode ser considerado longo demais.

O One-Pager ¢ a arte de condensar as informacdes mais
criticas do seu negocio em uma unica lamina visualmente
atraente.

Imagine-se em um evento de networking, com apenas alguns segundos para capturar a atencao de um
investidor que passa apressado. E nesse cenario que o One-Pager se revela uma ferramenta indispensavel: a
arte de condensar as informacdes mais criticas do seu negdcio em uma unica lamina visualmente atraente.

O Problema A Solucao O Contexto

Necessidade de comunicacao Um documento visual de uma Pitches rapidos, feiras de
ultrarrapida e de alto impacto pagina que intriga e convida negocios, anexos a e-mails de
em situacoes de tempo a0 proximo passo introducao

limitado

Pense no One-Pager como o "outdoor" da sua empresa. Um outdoor eficaz nao tenta vender todos os
produtos de uma loja; ele apresenta uma mensagem clara, um logotipo marcante e talvez um slogan
cativante, tudo em um piscar de olhos.

Ele é projetado para ser compreendido rapidamente por alguém em movimento, deixando uma impressao
duradoura e despertando a curiosidade para buscar mais informacdes. Da mesma forma, seu One-Pager deve
ser um convite visual e textual para que o investidor queira saber mais.

A criacao de um One-Pager exige um exercicio rigoroso de priorizacao. Vocé deve ser capaz de identificar o
coracdo do seu negdcio, os pontos que sdo absolutamente essenciais para transmitir seu valor e potencial. E
um desafio de design e conteudo, onde cada elemento - texto, icones, graficos — deve trabalhar em conjunto
para comunicar a esséncia da sua proposta de forma impactante e memoravel.



Elementos Chave de um One-Pager

Vencedor

\/

Problema

Descreva de forma sucinta a dor que vocé resolve

Mercado

Quantifique o potencial de escala de forma
impactante

©,
(5
Equipe

Nomes dos fundadores e principais credenciais

=

Pedido

Valor buscado e propdsito do investimento

@

Solucao

Apresente o que torna sua solucao unica

Modelo de Negécio

Indique claramente como vocé gera receita

£

Y

Tracao

Use numeros e marcos que demonstrem progresso

@

Contato

Informacodes visiveis para facilitar o proximo passo

Criar um One-Pager eficaz é um desafio de design e conteudo, pois cada elemento deve ser cuidadosamente

selecionado para transmitir o maximo de informacado com o minimo de espaco. Nao ha margem para

redundancia ou informacdes secundarias. O objetivo é ser tao claro e conciso que o leitor possa absorver a

esséncia do seu negocio em poucos segundos.

Para construir um One-Pager vencedor, vocé precisa focar nos pilares fundamentais que sustentam sua
proposta de valor. Comece com o Problema que vocé resolve, de forma sucinta. Em seguida, apresente sua

Solucao, destacando o que a torna unica. O Mercado deve ser quantificado de maneira impactante,

mostrando o potencial de escala. O Modelo de Negdcio precisa ser claro, indicando como vocé gera receita.

A Equipe deve ser representada pelos nomes dos fundadores e suas principais credenciais, transmitindo

credibilidade. A Tragao é crucial: use numeros e marcos importantes que demonstrem progresso e validagao.

Por fim, o Pedido de Investimento deve ser direto, indicando o valor buscado e o propdsito. E fundamental
também incluir suas informacées de contato de forma visivel.



Exemplos Praticos: A Teoria em Acao

Caso: EcoTech Solutions One-Pager

Startup ficticia: Sistema inovador de purificacao de

, . . Problema: Agua impura = doencas
agua para comunidades rurais

Sumario Executivo

Solucao: Filtro sustentavel
e Problema: Falta de acesso a agua potavel

e Solucao: Filtro de baixo custo e facil
manutengao Mercado: 10M de pessoas
e Mercado: Milhdes de pessoas em areas rurais

e Modelo: Venda direta e parcerias com ONGs

. . - . Modelo: Venda e parcerias
o Equipe: Engenheiros e especialistas em impacto

social

e Tracao: Pilotos bem-sucedidos em trés vilas Tracdo: 3 pilotos, 1000 vidas

e Pedido: Capital para escalar a producao

Pedido: R$ 1M para 100 vilas

Compreender a estrutura do Sumario Executivo e do One-Pager € um passo fundamental, mas ver como
esses conceitos se materializam em documentos reais € 0 que realmente solidifica o aprendizado. A teoria
ganha vida quando observamos exemplos praticos, permitindo-nos identificar os elementos-chave e entender
como a narrativa € construida para capturar a atencao e o interesse do investidor.

Imagine uma startup ficticia, "EcoTech Solutions", que desenvolveu um sistema inovador de purificacao de
agua para comunidades rurais. Seu Sumario Executivo comecaria descrevendo o problema da falta de acesso
a agua potavel, a solucao da EcoTech (um filtro de baixo custo e facil manutencao), o mercado (milhdes de
pessoas em areas rurais), o modelo de negdcio (venda direta e parcerias com ONGSs), a equipe (engenheiros
e especialistas em impacto social), a tracao (pilotos bem-sucedidos em trés vilas) e o pedido de investimento
para escalar a producao. Cada secao seria concisa, mas rica em informacdes e dados que validam a
proposta.

Ja o One-Pager da EcoTech condensaria isso ainda mais. No centro, o logo da empresa e um slogan
impactante. Em blocos menores, o problema (agua impura = doencas), a solucao (filtro sustentavel), o
mercado (potencial de 10M de pessoas), 0 modelo (venda e parcerias), a tracao (3 pilotos, 1000 vidas
impactadas), a equipe (fundadores-chave) e o pedido (R$ 1M para 100 vilas). Seria um documento
visualmente limpo, com icones e graficos simples para transmitir a mensagem rapidamente.

Ao analisar esses exemplos, percebemos que a eficacia ndo esta apenas no que é dito, mas em como é
dito. A clareza, a concisao e a capacidade de contar uma histéria convincente sao cruciais.

A conexao com a aplicacao real é evidente: esses documentos sao a ponte entre uma ideia e o capital
necessario para transforma-la em um negocio de sucesso. Eles sdo a materializacdo da sua visao, projetada
para ressoar com quem tem o poder de investir.



Fontes de Capital em Detalhes - A
Conexao com a Aula 13

@ Venture Capital
Investidor-Anjo fg

Empréstimo Bancario

-

Crowdfunding
C?a Capital Préprio

Até agora, focamos em como apresentar seu negocio de forma impactante para atrair investidores. Mas, para
quem estamos apresentando? E de onde vem o dinheiro que buscamos? O Sumario Executivo e o One-Pager
sao ferramentas universais, mas sua eficacia € maximizada quando entendemos o contexto maior da
captacao de investimentos, que é o tema central do nosso Modulo 4.

Este modulo se aprofundara nas diversas Fontes de Capital, desde as mais tradicionais até as mais
inovadoras. O Sumario Executivo e o One-Pager servem como a "porta de entrada" para todas elas. Seja vocé
buscando um investidor-anjo, um fundo de Venture Capital, um empréstimo bancario ou até mesmo capital
proprio, a capacidade de sintetizar e apresentar sua proposta de valor de forma clara e concisa é
indispensavel.

[ Pense na sua jornada de captacdao como uma expedicdao. O Sumario Executivo e o One-Pager sdo
seus mapas e bussolas, guiando vocé através das diferentes paisagens das fontes de capital.

Cada tipo de investidor tem suas proprias expectativas e critérios, mas todos eles compartilham a
necessidade de entender rapidamente o potencial do seu negdcio antes de dedicar mais tempo a analise.

Conectar a Aula 13 com o Mdédulo 4 é crucial. As ferramentas que vocé esta aprendendo a dominar aqui sao o
passaporte para explorar as opcoes de financiamento que abordaremos em detalhes. Sem um Sumario
Executivo e um One-Pager bem elaborados, muitas portas de captacao permanecerao fechadas,
independentemente da qualidade da sua ideia. Eles sao o elo entre sua visao e o capital que a tornara
realidade.



Tendencias e Atualizacoes na Captacao
de Investimentos (2025)

LC 182/2021 Revenue-Based Financing

Seguranca juridica para investidor- Financiamento baseado em receita
anjo

Venture Debt Crowdfunding

Divida para startups sem diluicao Multiplos investidores, pequenas
quantias

O cenario de investimentos nao é estatico; ele estd em constante evolucao, moldado por novas tecnologias,
mudancas regulatorias e prioridades sociais. Para quem busca capital, estar atualizado com as tendéncias é
como ter um "GPS" sempre calibrado, garantindo que sua rota de captacao seja a mais eficiente e
promissora. Ignorar essas mudancas pode significar perder oportunidades valiosas ou, pior, direcionar seus
esforcos para caminhos que ja nao sao tao relevantes.

Lei Complementar n®182/2021

Uma das atualizagdes mais significativas no Brasil € a Lei Complementar n® 182/2021, que trouxe importantes
implicacdes para investidores e empreendedores, especialmente no que tange a figura do "investidor-anjo".
Essa lei buscou oferecer maior seguranca juridica para os aportes de capital, estabelecendo limites de
participacao e responsabilidade, o que torna o investimento-anjo mais atraente e menos arriscado para
pessoas fisicas. Para o empreendedor, isso significa um ambiente mais favoravel para buscar capital inicial, e
seu Sumario Executivo deve estar alinhado a essa nova realidade, talvez destacando a conformidade ou os
beneficios dessa estrutura.

Modelos de Financiamento Hibridos

Além disso, o mercado tem visto um crescimento notavel nos Modelos de Financiamento Hibridos, que
combinam caracteristicas de divida e equity. Tendéncias como o Venture Debt (divida para startups que ja
captaram equity, mas precisam de capital extra sem diluir mais a participacao), o Revenue-Based Financing
(RBF) (financiamento baseado em uma porcentagem da receita futura) e o crescimento exponencial do
Crowdfunding de Investimento (onde multiplos investidores contribuem com pequenas quantias em troca de
equity) estao se consolidando como alternativas ao equity tradicional. Seu Sumario Executivo e One-Pager
devem estar preparados para dialogar com esses modelos, mostrando flexibilidade e conhecimento das
opcoes disponiveis.

Essas tendéncias refletem um mercado mais diversificado e sofisticado, onde a criatividade na estruturacao
do financiamento é cada vez mais valorizada. Compreender essas opcdes e saber como seu negdcio se
encaixa nelas é um diferencial competitivo.



ESG e a Nova Lente do Investidor

Social
[@1@

Bem-estar de funcionarios e

. comunidade
Environmental

Impacto ambiental e praticas @
sustentaveis

Governance

N

Gestao transparente e ética

No passado, a decisao de um investidor era quase que exclusivamente pautada pelo potencial de retorno
financeiro. Hoje, essa lente se expandiu significativamente. O mercado global esta cada vez mais atento as
Meétricas ESG (Environmental, Social and Governance), que representam um conjunto de critérios
ambientais, sociais e de governancga corporativa. Para o investidor moderno, especialmente aqueles com
visao de longo prazo, investir nao € mais apenas sobre lucro, mas também sobre impacto e sustentabilidade.

O Problema Resolvido A Visao do Investidor

A inclusao do ESG resolve a necessidade de alinhar Investidores buscam empresas que demonstrem

o capital com valores e responsabilidades maiores. compromisso com praticas sustentaveis e éticas,
Empresas que ignoram esses fatores correm o risco pois isso € visto como um indicativo de resiliéncia e
de enfrentar desafios regulatérios, de reputacao e boa gestao.

até mesmo operacionais, o que pode impactar
negativamente seu desempenho financeiro a longo
prazo.

Pense nas métricas ESG como um "selo de qualidade™ que vai além dos numeros financeiros. Uma
empresa que se preocupa com o impacto ambiental (E), com o bem-estar de seus funcionarios e da
comunidade (S), e com uma gestao transparente e ética (G) é percebida como mais robusta e menos
arriscada.

Para o seu Sumario Executivo e One-Pager, isso significa que nao basta apresentar um plano de negécios
lucrativo; é preciso mostrar como seu hegocio contribui para um futuro mais sustentavel e justo.

[J) Integracao Estratégica

Integrar o ESG no seu Sumario Executivo e One-Pager nao é apenas uma formalidade; é uma
estratégia. Destaque suas iniciativas de sustentabilidade, seu impacto social positivo ou suas
praticas de governanca. Por exemplo, se a "EcoTech Solutions" utiliza materiais reciclados em seus
filtros e emprega mao de obra local, isso deve ser mencionado. Mostrar esse compromisso pode ser
o diferencial que atraira investidores que buscam nao apenas retorno financeiro, mas também um
legado positivo.



Consolidacao e Proximos Passos

1 E-mail de Introducio

Sempre comece com um e-mail conciso e impactante, focado no valor para o investidor

2 Sumario Executivo

Elabore um documento de 1-2 paginas, contando a historia do seu negdécio de forma logica e
persuasiva

3 One-Pager

Crie uma lamina visualmente atraente, condensando as informacdes mais criticas para impacto rapido

4 Tendéncias

Mantenha-se atualizado sobre LC 182/2021, modelos hibridos e integre métricas ESG em sua narrativa

5 Adaptacao

Revise e adapte seus documentos para cada tipo de investidor e contexto, garantindo maxima
relevancia

Chegamos ao final da nossa jornada pela Aula 13, onde desvendamos a importancia e a arte de criar
documentos que sao verdadeiras portas de entrada para o mundo dos investimentos. Vimos que o e-mail de
introducao, o Sumario Executivo e o One-Pager nao sao meros resumos, mas sim ferramentas estratégicas de
comunicacao, projetadas para capturar a atencao, despertar o interesse e pavimentar o caminho para a
captacao de capital. A capacidade de sintese, clareza e persuasao é um diferencial competitivo inestimavel,
seja para um empreendedor em busca de financiamento ou para um profissional que visa aprimorar suas
habilidades estratégicas.



Autoavaliacao

Questao 1

Qual o principal objetivo de um e-mail de introducao eficaz para um investidor?

1. Detalhar todo o plano de negocios da empresa.
2. Convencer o investidor a fazer um aporte imediato.

3. Despertar o interesse e conseguir um proximo passo, Como uma reuniao ou o envio de um Sumario
Executivo.

4. Apresentar apenas os dados financeiros mais relevantes.

Questao 2

O Sumario Executivo é comparado a um "trailer de filme" porque:

1. Ele revela todos os segredos do negocio de uma vez.

2. Ele apresenta os pontos mais atraentes e essenciais, despertando o interesse para o "filme completo"
(plano de negdcios).

3. Ele élongo e detalhado, como um filme.

4. Ele é feito apenas para fins de entretenimento.

Questao 3

Qual das seguintes informacoes é mais provavel de ser omitida ou extremamente sintetizada em um One-
Pager, em comparacao com um Sumario Executivo?

1. O problema que o negdcio resolve.
2. O nome dos fundadores.
3. Detalhes extensos sobre as projecdes financeiras e o uso do capital.

4. A solucao proposta pelo negocio.

Questao 4

A Lei Complementar n® 182/2021 e as métricas ESG sao importantes para a captacao de investimentos em
2025 porque:

1. Elas simplificam o processo de captacao, eliminando a necessidade de Sumarios Executivos.

2. ALC182/2021 oferece seguranca juridica ao investidor-anjo e o ESG reflete a busca por investimentos
mais sustentaveis e responsaveis.

3. Elas apenas adicionam burocracia ao processo de busca por capital.

4. O ESG substitui completamente a analise financeira tradicional.

Questao 5 (Dissertativa)

Em suas proprias palavras, explique a principal diferenca estratégica entre um Sumario Executivo e um
One-Pager, e em que situacoes cada um seria mais adequado.

(Espaco para sua resposta)



Gabarito e Reflexao

Resposta: C Resposta: B

O objetivo € conseguir o proximo passo Apresenta o essencial para despertar interesse

3 4

Resposta: C Resposta: B

Detalhes financeiros sao sintetizados Seguranca juridica e sustentabilidade

[J Reflexao sobre a Questao 5

Sua resposta deve abordar a profundidade da informacao e o contexto de uso. Por exemplo: o
Sumario Executivo é mais detalhado para investidores com interesse inicial, enquanto o One-Pager é
ultraconciso para primeiros contatos rapidos ou pitches. Ambos sdao complementares na jornada de
captacao.

Principais Aprendizados

e O e-mail de introducao é sua primeira impressao e deve ser irresistivel

e O Sumario Executivo é uma narrativa estratégica, ndo apenas um resumo
e O One-Pager ¢é a arte da sintese extrema para impacto imediato

e Tendéncias como LC 182/2021 e ESG sao fundamentais em 2025

e Cada ferramenta tem seu contexto ideal de aplicacao



Comparativo: Sumario Executivo vs One-

Pager

Extensao
Nivel de Detalhe

Contexto de Uso
Objetivo

Formato

Tempo de Leitura

Quando usar o Sumario Executivo

1-2 paginas
Moderado a alto

ApOs interesse inicial, antes do
plano completo

Convencer a ler o plano completo

Texto estruturado com secdes

5-10 minutos

1 pagina unica
Minimo essencial

Primeiro contato, pitches rapidos,
eventos

Despertar curiosidade para préximo
passo

Visual com blocos e icones

30-60 segundos

Quando usar o One-Pager

e ApOs um e-mail de introducao bem-sucedido ¢ Em eventos de networking

e Quando o investidor demonstrou interesse inicial e Como anexo ao e-mail de introducao
e Para reunides formais agendadas e Para pitches de elevador

e Como documento de acompanhamento e Em feiras e exposicdes

e Para analise mais aprofundada e Para distribuicdo rapida



Estrutura Visual do Sumario Executivo

@% Problema

Dor ou necessidade nao atendida no mercado

o Solucao

Proposta de valor e diferenciais competitivos

Mercado
TAM, SAM, SOM e perfil do cliente ideal

F Modelo de Negocio

Fontes de receita e estratégia de precificacao

@ Equipe

Fundadores, expertise e complementaridade

== Tracao

Marcos conquistados e métricas de validacao

(@ Projecoes Financeiras

Receita e lucro projetados (3-5 anos)

&9 Pedido de Investimento

Valor, uso do capital e contrapartida

1 Diferenciais

A~~~
A

O que torna seu negdcio unico

Esta estrutura em degraus representa a progressao logica do seu Sumario Executivo. Cada elemento se
constroi sobre o anterior, criando uma narrativa coesa que guia o investidor desde a identificacao do
problema até a compreensao completa da oportunidade de investimento.



Checklist: Seu Sumario Executivo esta
Pronto?

Conteudo Forma

e v Problema claramente definido e quantificado? e v Extensao de 1-2 paginas respeitada?

e v Solucao apresenta diferenciais competitivos?

v Linguagem clara e sem jargoes?

e v Mercado demonstra potencial de escala? e v Erros de portugués eliminados?

e v Modelo de negocio é claro e sustentavel? e v Layout profissional e limpo?

e v Equipe transmite credibilidade e expertise? e v Espacos em branco bem utilizados?
e v Tracao mostra progresso concreto? e v Foco no valor para o investidor?

e v Projecdes financeiras sao realistas? e v Historia envolvente e persuasiva?

e v Pedido de investimento é especifico? e v Dados e fatos validam afirmacdes?
e v Diferenciais sao convincentes? e v Revisado por terceiros?

[J Dica Final

Antes de enviar seu Sumario Executivo, faca o teste dos 5 minutos: peca para alguém que nao
conhece seu negocio ler o documento e, em seguida, explicar a proposta de valor. Se a pessoa
conseguir articular claramente o problema, a solucao e o potencial, vocé esta no caminho certo!



Anatomia de um E-mail de Introducao
Vencedor

Assunto

1 Claro, intrigante e nao-spam. Ex: "Solucao inovadora para [problema] - Oportunidade de
investimento"

5 Saudacao
Personalizada com o nome do investidor. Mostre que vocé fez sua pesquisa.
3 Apresentacao
Breve (1-2 frases): quem vocé é e o que sua empresa faz.
a Problema
Descreva a dor que vocé resolve de forma impactante (2-3 frases).
Solucao
9 »
Sua proposta de valor unica (2-3 frases).
Tracao
6 o | | | o
Um ou dois numeros impressionantes que validam sua ideia.
Call to Action
7 Claro e especifico. Ex: "Posso enviar nosso Sumario Executivo?" ou "Teria 15 minutos para uma
conversa?"
3 Assinatura

Profissional com todas as informacdes de contato.

Regra de Ouro: Seu e-mail deve ser lido em menos de 2 minutos. Se for mais longo, vocé ja perdeu a
atencao do investidor.




Erros Fatais a Evitar

E-mail Genérico Excesso de Informacao

Enviar a mesma mensagem para todos os Tentar colocar todo o plano de negoécios no
investidores sem personalizacao Sumario Executivo

Jargoes e Techicismos Erros de Portugués

Usar linguagem complexa que afasta o leitor Descuido com gramatica e ortografia mina
credibilidade

Design Poluido Falta de Dados

Layout confuso ou visualmente desagradavel no Afirmacdes sem numeros ou fatos que as
One-Pager sustentem

v Personalizacao v Concisao

Adapte cada comunicacao ao perfil do investidor Diga mais com menos palavras

v Clareza v Revisao

Use linguagem simples e direta Sempre peca para outras pessoas revisarem

v Design Limpo v Validacao

Priorize legibilidade e hierarquia visual Sempre respalde suas afirmacées com dados




Modelos de Financiamento em 2025

cO2

Investidor-Anjo

Capital inicial de pessoas fisicas. A LC
182/2021 trouxe maior seguranca juridica,
estabelecendo limites de participacao e
responsabilidade. Ideal para startups em
estagio inicial.

Venture Debt

Divida para startups que ja captaram equity.

Permite capital adicional sem diluir
participacao dos fundadores. Tendéncia
crescente em 2025.

Crowdfunding de Investimento

Multiplos investidores contribuem com
peguenas quantias em troca de equity.
Democratiza o acesso ao capital e valida a
ideia no mercado.

Venture Capital

Fundos de investimento para startups de
alto crescimento. Buscam retornos
exponenciais e participacao ativa na gestao.
Exigem Sumario Executivo robusto.

Revenue-Based Financing

Financiamento baseado em porcentagem da
receita futura. Flexivel e alinhado ao
crescimento da empresa. Alternativa ao
equity tradicional.

Parcerias Estratégicas

Capital de empresas estabelecidas que
buscam inovacao. Além do dinheiro, trazem
expertise e acesso a mercados.



Integrando ESG em Seus Documentos

Environmental

Como destacar:

e Uso de materiais
sustentaveis

e Reducao de emissodes de
carbono

e Economia circular
e Eficiéncia energética

e Gestao de residuos

(J Exemplo Pratico

Social

Como destacar:

e Diversidade e inclusao

e Bem-estar dos funcionarios
e Impacto na comunidade

e Condicoes de trabalho justas

e Desenvolvimento local

Governance

Como destacar:

e Transparéncia financeira
« Etica nos negocios

e Estrutura de governanca
o Compliance regulatoério

e Gestao deriscos

No Sumario Executivo da "EcoTech Solutions", vocé poderia incluir: "Nossa solucao nao apenas
resolve o problema de acesso a agua potavel (Social), mas utiliza 80% de materiais reciclados
(Environmental) e mantém total transparéncia em nossa cadeia de suprimentos (Governance),
alinhando-nos aos critérios ESG mais exigentes do mercado."



Metricas que Investidores Querem Ver

10K+ 60%

Usuarios Ativos Taxa de Retencao
Base de clientes Clientes continuam
validando a solucao usando o produto

Métricas por Estagio

Ideacao Validacao do problema

MVP Primeiros usuarios

Tracao Inicial Crescimento de
usuarios

Escala Receita e lucratividade

R$50...

MRR

Receita recorrente
mensal demonstra
previsibilidade
Pesquisas, entrevistas
Beta testers, feedback

CAC, LTV, retencao

MRR, ARR, margem

3X

Crescimento YoY

Expansao ano a ano
mostra tracao

100 entrevistas
realizadas

50 beta testers, NPS
8.5

1K usuarios, 70%

retencao

R$100K MRR, 40%
margem



Adaptando para Diferentes Investidores

Investidor-Anjo Venture Capital

Foco: Paixao, equipe, potencial de mercado Foco: Escalabilidade, retorno, métricas
Tom: Mais pessoal e emocional Tom: Profissional e orientado a dados
Enfase: Historia do fundador e visao Enfase: Tracao e projecdes financeiras
Corporate Venture Crowdfunding

Foco: Sinergia estratégica, inovagao Foco: Impacto social, comunidade
Tom: Alinhamento com objetivos corporativos Tom: Acessivel e inspirador

Enfase: Como a parceria beneficia ambos Enfase: Missao e proposito do negécio

Cada tipo de investidor tem suas proprias prioridades e linguagem. Adaptar seu Sumario Executivo e One-
Pager para ressoar com cada perfil aumenta significativamente suas chances de sucesso. Pesquise o
historico de investimentos e os critérios de cada investidor antes de fazer contato.



Recursos Adicionais e Proximos Passos

Artigo LC 182/2021 Modelos de Relatdrios de

Entenda os detalhes da Documentos Tendeéencias

regulamentacao do investidor- Templates de Sumario Mantenha-se atualizado sobre

anjo no Brasil Executivo e One-Pager para o0 mercado de investimentos
inspiragcao e pratica 2024/2025

Conexao com a Proxima Aula

Na Aula 14 - Bootstrapping e Capital Proprio, aprofundaremos nas fontes de capital que nao dependem de
investidores externos, explorando como iniciar e crescer um negdcio com recursos proprios, um caminho que
muitas vezes precede a busca por capital de terceiros e que exige uma gestao financeira ainda mais rigorosa.

[J Notalmportante

As informacgdes regulatérias/legais/técnicas desta aula estao atualizadas até 2025. Consulte sempre
fontes oficiais para verificar alteracées e um profissional qualificado para aconselhamento
especifico.

Acao Imediata

1. Comece a rascunhar seu e-mail de introducao hoje
Identifique os 9 elementos essenciais do seu Sumario Executivo
Esboce um One-Pager visual com os pontos mais criticos

Pesquise 3 investidores potenciais e adapte sua abordagem

aop oW N

Revise e refine seus documentos com feedback de mentores



Sua Jornada de Captacao Comeca Agora

Voce tem as ferramentas.
Agora e hora de agir.

O que vocé aprendeu:

Seu proximo passo:
e Como criar um e-mail de introducao que abre

portas Nao deixe este conhecimento ficar
e A estrutura completa de um Sumario Executivo apenas na teoria. Comece hoje a elaborar
vencedor

seus documentos de captacao. Cada

e A arte da sintese extrema no One-Pager " . -
palavra que voce escreve, cada revisao

e Tendéncias de captacado em 2025 " .
Pras que vocé faz, cada feedback que vocé
e Aimportancia do ESG para investidores

recebe te aproxima do capital que
modernos P P 9

. : transformara sua visao em realidade.
e Como adaptar sua comunicacao para diferentes

perfis

"A diferenca entre um sonho e um objetivo € um plano de acao." Vocé agora tem as ferramentas para
criar esse plano. O mundo dos investimentos esta esperando para conhecer sua ideia. Mostre a eles por
que vale a pena investir em vocé.

Pratique Busque Feedback

Escreva, revise, refine seus documentos Peca opinides honestas de mentores e pares
constantemente

Adapte Persista

Personalize para cada investidor e contexto A captacao é uma jornada, nao um evento unico

Sucesso na sua jornada de captacao! Nos vemos na proxima aula, onde exploraremos o poder do
Bootstrapping e do Capital Proprio.



