Aula 12 - O Pitch Deck Vencedor (Parte 2) -
Design e Storytelling

A Arte de Encantar: Design e Storytelling no Seu Pitch Deck

Vocé ja se perguntou por que algumas ideias, mesmo brilhantes, ndo conseguem captar a atencao e o
investimento que merecem? Muitas vezes, o problema nao esta na ideia em si, mas na forma como ela é
apresentada. Em um mundo onde a informacao é abundante e o tempo € escasso, a capacidade de
comunicar sua visao de forma clara, envolvente e memoravel é um superpoder. E aqui que o design e o
storytelling entram em cena, transformando um amontoado de dados em uma narrativa irresistivel.

Nesta aula, vamos mergulhar fundo na segunda parte da constru¢cao de um pitch deck vencedor, focando nos
pilares que realmente fazem a diferenca: a identidade visual e a arte de contar historias. Vocé descobrira
como um design limpo e profissional pode elevar a percepcao da sua proposta e como técnicas de
storytelling podem transformar dados frios em uma jornada emocionante que conecta investidores a sua
visao. Prepare-se para aprender a nao apenas apresentar sua ideia, mas a fazé-la ressoar e inspirar.



A Forca da Primeira Impressao: Design que
Fala por Voce

Imagine que vocé esta em um evento de
networking, conhece alguém interessante e, ao
trocar cartoes, recebe um pedaco de papel

amassado, com informacgdes ilegiveis e um logo [J Lembre-se: Em um cenario onde
distorcido. Qual seria sua primeira impressao sobre investidores analisam dezenas, senao

a profissionalismo dessa pessoa? Provavelmente, centenas, de propostas, um pitch deck
nao muito positiva. O mesmo acontece com o seu visualmente desorganizado pode ser um
pitch deck. Antes mesmo de vocé proferir uma fator de descarte imediato.

palavra, o design dos seus slides ja esta
comunicando algo sobre vocé, sua equipe e sua
empresa.

Em um cenario onde investidores analisam dezenas, senao centenas, de propostas, um pitch deck
visualmente desorganizado, poluido ou amador pode ser um fator de descarte imediato. Nao se trata apenas
de estética, mas de credibilidade e respeito pelo tempo do seu publico. Um design limpo e profissional
demonstra que vocé se importa com os detalhes, que sua empresa € organizada e que vocé valoriza a
experiéncia de quem esta recebendo a informacéo. E a sua chance de criar uma conex&o visual antes mesmo
da conexao verbal.

Pense no seu pitch deck como a vitrine de uma loja. Uma vitrine bem organizada, com produtos bem expostos
e uma iluminacao adequada, convida o cliente a entrar e explorar. Da mesma forma, um design cuidadoso no
seu pitch deck convida o investidor a mergulhar na sua proposta, facilitando a compreensao e a absorcao das
informacdes mais importantes. E a diferenca entre um convite e um obstaculo.



O Poder da Identidade Visual e do Design
Limpo

Identidade Visual Design Limpo Experiéncia Coesa
Conjunto de elementos Clareza, simplicidade e foco Aplicacao consistente que cria
graficos que representam sua que eliminam distracoes e uma experiéncia memoravel e
marca: cores, tipografia, priorizam a legibilidade profissional

icones e estilo de imagens

A identidade visual ndo é apenas um logo bonito; é o conjunto de elementos graficos que representam a sua
marca, incluindo cores, tipografia, icones e o estilo geral das imagens. Quando aplicada consistentemente no
seu pitch deck, ela cria uma experiéncia coesa e memoravel. Um design limpo, por sua vez, significa clareza,
simplicidade e foco. Ele elimina distracdes, prioriza a legibilidade e guia o olhar do investidor para o que
realmente importa.

Um exemplo pratico: compare um slide com dez bullet points em uma fonte minuscula e cores aleatérias com
um slide que apresenta uma unica ideia central, um grafico claro e uma imagem relevante, tudo dentro da
paleta de cores da sua marca. Qual deles vocé acha que sera mais eficaz em transmitir a mensagem e reter a
atencao? A resposta é obvia. O design limpo e profissional ndo é um luxo, mas uma necessidade estratégica
para qualquer empreendedor que busca captar investimentos. Ele reflete a maturidade e a visao da sua
empresa.



Desvendando os Segredos de um Design
Impactante

Agora que entendemos a importancia de um bom design, como podemos aplica-lo na pratica? Nao é preciso
ser um designer grafico para criar slides eficazes, mas é fundamental compreender alguns principios basicos.
O objetivo e tornar a informacao digerivel, visualmente agradavel e persuasiva. Lembre-se, cada elemento
visual no seu slide deve ter um propdsito, seja ele destacar um dado, ilustrar um conceito ou reforcar sua
marca.

Um dos maiores erros e tratar o slide como um roteiro para vocé ler. Na verdade, ele deve ser um apoio
visual para a sua fala, um complemento que reforca sua mensagem, nao a substitui.

Pense nos seus slides como placas de transito em uma estrada: elas guiam o motorista, fornecem
informacdes essenciais de forma rapida e clara, mas ndo contam toda a histéria da viagem. O motorista
(investidor) precisa de direcées, nao de um livro.

Principios Essenciais para um Design Limpo e Profissional

— o —o o —

Simplicidade é Chave Hierarquia Visual Consisténcia

Menos é mais. Evite Use tamanhos de fonte, Mantenha a mesma paleta de
sobrecarregar os slides com negritos e cores para guiar o cores, tipografia e estilo de
texto excessivo, imagens olho do leitor. O titulo deve ser imagem em todos os slides.
irrelevantes ou graficos 0 maior, seguido pelos Isso reforca sua identidade
complexos demais. Cada slide subtitulos e, por fim, o corpo visual e transmite

deve focar em uma unica ideia do texto. Isso ajuda o profissionalismo.

principal. investidor a escanear

rapidamente e entender a
estrutura da informacao.

e s

Espaco em Branco Qualidade das Imagens

Nao tenha medo de deixar areas vazias nos seus Use imagens e graficos de alta resolucao e
slides. O espaco em branco reduz a carga relevantes para o conteudo. Imagens pixeladas
cognitiva, melhora a legibilidade e dd uma ou genéricas podem prejudicar sua credibilidade.

sensacao de sofisticacdo. E como o siléncio em
uma musica, essencial para apreciar as notas.

Vamos imaginar que vocé esta apresentando o potencial de mercado do seu produto. Em vez de um slide com
um paragrafo denso sobre estatisticas, crie um grafico de barras simples e colorido que mostre o crescimento
projetado, com um titulo impactante como "Um Mercado Bilionario em Expansao". Ao lado, uma imagem de
alta qualidade que represente o seu publico-alvo. Essa abordagem nao sé é mais facil de entender, mas
também mais memoravel e persuasiva. O design, nesse caso, nao € apenas bonito, &€ funcional.



A Magia da Narrativa: Por Que Historias
Conectam?

Vocé ja se viu completamente absorto em um filme, um livro ou
até mesmo em uma conversa, esquecendo-se do tempo? Isso
acontece porque somos seres programados para historias.

[ Investidores nao estao apenas

Desde as cavernas, usamos narrativas para transmitir
comprando um produto ou um

conhecimento, valores e experiéncias. Uma historia bem . L. :
} ) ) servico; eles estao investindo
contada tem o poder de evocar emogoes, criar empatia e tornar

. . ) . .. em uma visao, em um futuro,
informacdes complexas mais acessiveis e memoraveis. No

. . , ) em uma equipe.
mundo dos investimentos, onde numeros e dados dominam, a

capacidade de tecer uma narrativa envolvente pode ser o seu
maior diferencial.

Investidores nao estao apenas comprando um produto ou um servico; eles estao investindo em uma visao, em
um futuro, em uma equipe. E 0 que melhor para comunicar essa visao do que uma histéria que os faca sentir
parte dela? Um pitch deck que se limita a listar fatos e numeros, por mais impressionantes que sejam, pode
ser esquecido rapidamente. Mas um pitch que conta a jornada do problema, da solucao e do impacto, com
personagens, desafios e uma resolucao promissora, tem uma chance muito maior de ficar na mente do
investidor.

Pense em um chef de cozinha. Ele ndo apenas joga ingredientes na panela; ele os combina em uma sequéncia
especifica, com técnicas e temperos que transformam elementos brutos em uma experiéncia gastronémica. O
storytelling € o tempero do seu pitch deck, transformando dados crus em uma refeicao deliciosa e
inesquecivel para o investidor. E a arte de transformar o "o qué" e o "como" no "porqué" e no "para quem".



Técnicas de Storytelling para Criar uma
Narrativa Envolvente

Comece com o Problema

5

Descreva o problema de forma vivida. Faca o investidor sentir a dor do seu cliente.

Apresente o Heroi

Quem é o protagonista? O cliente que sofre ou vocé, o empreendedor em missao?

A Solucao como Virada

Sua empresa € a ferramenta que o herdi usa para superar o desafio.

Dados como Prova

Use métricas para validar sua historia, ndo para conta-la.

Futuro Promissor

Pinte o quadro do sucesso que o investidor pode ajudar a construir.

Exemplo Classico: Airbnb

Eles ndo comecaram falando sobre aluguel de quartos;
comecaram com a historia de como era dificil encontrar
hospedagem acessivel em Sao Francisco durante uma
conferéncia, e como eles mesmos tiveram que alugar colchdes
de ar. Essa historia pessoal e relatable criou empatia e mostrou
a necessidade de uma solucao, antes mesmo de apresentarem
a plataforma. E uma narrativa que transforma um servico em
uma experiéncia e um problema em uma oportunidade.




A Jornada do Heroi no Seu Pitch:
Transformando Dados em Emocao

Vocé ja ouviu falar na Jornada do Her6i? E uma estrutura narrativa universal, identificada por Joseph
Campbell, presente em mitos, lendas e filmes de sucesso, de Star Wars a O Senhor dos Anéis. Ela descreve
um padrao de eventos que o protagonista atravessa: um chamado a aventura, desafios, aliados, provacoes e,
finalmente, o retorno transformado. E se eu dissesse que essa mesma estrutura pode ser a espinha dorsal do
seu pitch deck, transformando sua ideia em uma saga €pica que cativa investidores?

A beleza da Jornada do Herdi é que ela ressoa profundamente com a psique humana. Ela nos da um senso
de proposito, de superacao e de transformacao.

Ao aplicar essa estrutura ao seu pitch, vocé nao esta apenas apresentando um negdcio; esta convidando o
investidor a ser um aliado nessa aventura, a fazer parte de uma histéria maior que a simples busca por lucro.
E uma forma poderosa de humanizar sua proposta e torna-la inesquecivel.

Pense na sua startup como o heréi. Ela surge para resolver um grande problema (o "chamado a aventura"),
enfrenta desafios no mercado (as "provas"), encontra parceiros e clientes (os "aliados"), e com sua solucao
inovadora (a "espada magica"), supera os obstaculos para transformar o mundo (o "retorno com o elixir"). O
investidor, nesse contexto, pode ser o mentor que oferece o0s recursos necessarios para que o herdi complete
sua missao.



Aplicando a Jornada do Heroi ao Pitch

Deck

Vamos adaptar os estagios classicos da Jornada do Herdi para a estrutura do seu pitch:

01

02

03

O Mundo Comum (O
Problema)

Descreva o cenario atual, o status
quo. Qual é o problema
generalizado que seu publico
enfrenta? Qual € a dor que
ninguém resolveu de forma eficaz?
(Ex: "Milhdes de pessoas perdem
tempo em filas bancarias.")

04

O Chamado a Aventura (A
Oportunidade)

Apresente a lacuna, a ineficiéncia
ou a necessidade nao atendida
que vocé identificou. Por que este
€ o momento certo para agir? (Ex:
"A digitalizagao bancaria é
inevitavel, mas ainda ha barreiras
para muitos.")

05

A Recusa ao Chamado (O
Custo da Inacao)

O que acontece se o problema nao
for resolvido? Quais sao as
consequéncias negativas para o
cliente e para o mercado? Isso
reforca a urgéncia. (Ex: "Sem uma
solucao, a exclusao digital cresce,
e 0 mercado perde bilhdes.")

Encontro com o Mentor (Sua Equipe e

Visao)

Apresente sua equipe, sua experiéncia e sua visao
unica para resolver o problema. Por que vocés sao as
pessoas certas para essa missao? (Ex: "Nossa
equipe, com experiéncia em fintech e UX, tem a visao
de democratizar o acesso bancario.")

Solucao)

A Travessia do Primeiro Limiar (A

Apresente sua solucao, seu produto ou servico.
Como ele funciona? Qual é a sua proposta de valor
unica? (Ex: "Criamos um aplicativo intuitivo que
permite todas as operacdes bancarias pelo celular,

com suporte humanizado.")



Aplicando a Jornada do Heroi ao Pitch

Deck (Continuacao)

01

02

Provas, Aliados e Inimigos (Validacao e
Diferenciacao)

Mostre sua tracao, seus primeiros clientes, seus
parceiros estratégicos (aliados). Aborde a
concorréncia (inimigos) e como vocé se diferencia.
(Ex: "Ja temos 10 mil usuarios ativos, parcerias com
grandes varejistas e um NPS de 90, superando a
concorréncia com nosso foco em inclusao.")

03

A Aproximacao da Caverna Oculta (O
Modelo de Negdcios e Mercado)

Detalhe seu modelo de negocios, seu mercado-alvo e
Como VOCé vai gerar receita. Qual é o tamanho do
tesouro que vocé busca? (Ex: "Nosso modelo
freemium atinge um mercado de 50 milhdes de
pessoas, com projecdo de R$X milhdes em 3 anos.")

04

A Provacao Suprema (O Investimento e o
Préximo Passo)

Qual é o seu pedido de investimento? Como ele sera
usado para superar o proximo grande desafio e
escalar? (Ex: "Buscamos R$2 milhdes para expandir
para 5 novas cidades e lancar novos recursos.")

A Recompensa (O Impacto e o Retorno)

Qual é o impacto que sua solucao trara para o mundo
e, consequentemente, o retorno para o investidor?
Pinte o quadro do sucesso. (Ex: "Com seu apoio,
democratizaremos o acesso financeiro, gerando um
retorno de 10x em 5 anos.")

[ Lembre-se: Ao estruturar seu pitch dessa forma, vocé ndo apenas informa, mas também inspira.

Vocé transforma uma apresentacao de negocios em uma jornada compartilhada, onde o investidor é

convidado a ser parte da solucao e do sucesso.



Ferramentas para Criar um Pitch Deck
Vencedor

Agora que vocé tem uma compreensao solida sobre design e storytelling, € hora de colocar a mao na massa.
Felizmente, ndo é preciso ser um génio da programacao ou um designer profissional para criar um pitch deck
visualmente impressionante e narrativamente coeso. Existem diversas ferramentas intuitivas e poderosas que
podem te ajudar a transformar suas ideias em slides impactantes. A escolha da ferramenta certa pode
otimizar seu tempo e garantir um resultado profissional.

A chave é nao se deixar intimidar pela tecnologia. A maioria dessas plataformas foi desenvolvida pensando
na facilidade de uso, com templates e recursos que simplificam o processo criativo.

Pense em um escultor. Ele pode usar diferentes tipos de cinzéis e martelos, mas o que realmente importa € a
visdo que ele tem da obra final e sua habilidade em moldar o material. As ferramentas de pitch deck sao seus

cinzéis digitais, permitindo que vocé molde sua narrativa e seu design com precisao e beleza.

Principais Ferramentas para Criacao de Pitch Decks

Canva

Ambito/Aplicacao: Design grafico
para nao-designers. Ideal para
criar slides visualmente atraentes
com facilidade.

Base/Origem: Plataforma online
com vasta biblioteca de templates,
imagens, icones e fontes.

Exemplo: Perfeito para quem
busca agilidade e templates
modernos. Possui uma secao
dedicada a apresentacodes e pitch
decks.

Dica: Use os templates como
ponto de partida, mas personalize-
0os com as cores e fontes da sua
marca para manter a originalidade.

Pitch.com

Ambito/Aplicacao: Ferramenta
colaborativa focada
especificamente em
apresentacdes de negocios e pitch
decks.

Base/Origem: Software online
com templates de pitch decks pre-
formatados (inclusive de empresas
famosas como Airbnb, Uber),
recursos de colaboracao em
tempo real e integracao com
dados.

Exemplo: Otimo para equipes que
precisam trabalhar juntas no deck
e para quem busca inspiracao em
pitches de sucesso.

Dica: Explore os templates de
pitch decks reais para entender a
estrutura e o tipo de informacao
que investidores esperam.

PowerPoint / Slides /
Keynote

Ambito/Aplicacdo: Ferramentas
tradicionais de apresentacao,
amplamente conhecidas e
acessiveis.

Base/Origem: Software de
desktop (PowerPoint, Keynote) ou
online (Google Slides) com
funcionalidades robustas para
criacao de slides.

Exemplo: Boas opcoes para quem
ja tem familiaridade e busca
controle total sobre o design.

Dica: Evite os templates padrao e
invista tempo em criar um design
limpo e consistente do zero ou
usando templates premium.



Comparativo de Ferramentas

Ferramenta

Canva

Pitch.com

PowerPoint/Keynote/
Slides

Foco Principal

Design facil e rapido

Colaboracao e Pitch
Decks especificos

Controle total e
funcionalidades
avancadas

Vantagens

Intuitivo, muitos
templates, vasta
biblioteca de recursos

Templates de sucesso,
colaboracao em tempo
real, integracao de
dados

Flexibilidade maxima,
recursos offline,
familiaridade de uso

Desvantagens

Menos controle sobre
animacoes complexas,
pode parecer
"genérico" se nao
personalizado

Curva de aprendizado
inicial, menos
flexibilidade para
designs muito
customizados

Exige mais
conhecimento de
design, templates
padrao sao batidos,
pode ser demorado



Integrando Tendeéncias: O Pitch Deck
Moderno

O mundo dos investimentos esta em constante evolucao, e o que era relevante ontem pode nao ser o
suficiente para captar a atencao dos investidores hoje. Um pitch deck vencedor nao apenas apresenta uma
boa ideia com design e storytelling, mas também demonstra que o empreendedor esta atento as tendéncias
de mercado e as mudancas regulatoérias. Incorporar essas informacodes de forma inteligente no seu pitch nao
sO mostra sua visao de futuro, mas também sua capacidade de adaptacao e inovacao.

Investidores modernos buscam mais do que apenas
um bom retorno financeiro. Eles estao cada vez

mais preocupados com a sustentabilidade, a .
P P [ Pense no seu pitch deck como um mapa de

governanca e o impacto social das empresas. Além ) : y
tesouro atualizado com as informacodes

disso, o cenario regulatério e as opcoes de

) , A _ . mais recentes, garantindo que vocé esteja
financiamento estao se diversificando. Ignorar

. preparado para navegar no cenario atual e
esses aspectos pode fazer com que seu pitch futuro
pareca desatualizado ou, pior, que vocé nao

compreende 0 ecossistema em que sua empresa

esta inserida.



Tendeéencias e Informacoes Atualizadas
para o Seu Pitch Deck

Lei Complementar n°® 182/2021 e o Investidor-Anjo

O que é: Esta lei estabelece o Marco Legal das Startups e do Empreendedorismo Inovador no
Brasil. Um de seus pontos cruciais € a regulamentacao do investidor-anjo, oferecendo maior
seguranca juridica para quem investe em startups.

Como integrar no pitch: Se vocé busca investimento-anjo, mencione como a LC 182/2021
oferece um ambiente mais seguro para o aporte. Isso pode ser um slide sobre "Seguranca
Juridica para o Investidor" ou parte do slide de "Pedido de Investimento", mostrando que vocé
entende o cenario legal e protege o capital do investidor.

Design/Storytelling: Use icones de balanca ou escudo para representar seguranca juridica. Na
narrativa, conte como essa lei desmistifica o investimento em startups, tornando-o mais
acessivel e menos arriscado para o anjo.

Modelos de Financiamento Hibridos

O que sao: Além do Equity tradicional (venda de participacao), surgem opcdées como Venture
Debt (divida com caracteristicas de capital de risco), Revenue-Based Financing (RBF)
(financiamento baseado na receita futura) e o crescimento do Crowdfunding de Investimento.

Como integrar no pitch: Se sua estratégia de captacao inclui ou considera esses modelos,
apresente-os como alternativas flexiveis. Isso pode ser um slide sobre "Estratégia de
Financiamento" ou "Opcoes de Investimento".

Design/Storytelling: Use um fluxograma ou tabela comparativa para explicar as diferentes
opcoes. Na narrativa, mostre como esses modelos podem ser mais adequados para sua fase
atual ou para investidores com perfis especificos, demonstrando sua flexibilidade e
conhecimento do mercado.



Meétricas ESG: O Futuro dos Investimentos

Social
Impacto social, diversidade,
Environmental (@S inclusao, condicoes de trabalho,
(Ambiental) relacao com comunidades
Impacto ambiental, @ Governance

sustentabilidade, redugao de (Governanca)

emissoes, uso de recursos . . o
. Etica corporativa, transparéncia,
naturais ;
©) estrutura de gestao,
compliance, conselho

independente

O que sao: Sao critérios que avaliam o desempenho de uma empresa em relacao a questdes ambientais
(Environmental), sociais (Social) e de governanca (Governance). Investidores estdo usando cada vez mais o
ESG para tomar decisdes de investimento, buscando empresas que gerem valor de forma sustentavel e
responsavel.

Como integrar no pitch: Se sua empresa tem iniciativas ou um modelo de negécios alinhado com o ESG,
destaque isso. Pode ser um slide sobre "Impacto e Sustentabilidade", "Nossos Valores" ou "Governanca
Corporativa".

Design/Storytelling: Use icones que representem cada pilar do ESG. Na narrativa, conte a historia de como
sua empresa nao apenas gera lucro, mas também contribui positivamente para o meio ambiente, a sociedade
e opera com ética e transparéncia. Mostre dados concretos, se houver (ex: reducao de emissodes, programas
de inclusao, conselho independente).



O Pitch Deck Vencedor na Pratica: Design
e Storytelling

Chegamos ao ponto crucial onde a teoria encontra a pratica. Um pitch deck nao é apenas uma sequéncia de
slides; € uma performance visual e narrativa que deve ser ensaiada e aprimorada. A combinacao de um
design limpo e um storytelling envolvente transforma sua apresentacao de uma mera transmissao de
informacdes em uma experiéncia memoravel para o investidor.

Imagine que vocé esta em um palco. O design do seu cenario (os slides) precisa ser impecavel, e o roteiro
da sua peca (o storytelling) precisa prender a atencao do publico do inicio ao fim.

Dicas Praticas para um Pitch Deck de Alto Impacto

1 Comece Forte e Termine Mais Forte Ainda

O primeiro slide (problema/gancho) e o ultimo (pedido/visao de futuro) sdo os mais importantes. Invista
neles o0 maximo de tempo em design e na escolha das palavras. Eles sao o aperto de mao inicial e a
despedida que deixa uma impressao duradoura.

2 Use o Contraste a Seu Favor

No design, o contraste entre cores, tamanhos de fonte e elementos visuais ajuda a destacar
informacodes cruciais. Na narrativa, o contraste entre o problema e a solucao, ou o antes e o depois do
seu impacto, cria um drama que engaja.

3 Visualizacdo de Dados

Em vez de tabelas complexas, use graficos simples (barras, pizza, linhas) para apresentar métricas.
Infograficos podem resumir processos ou fluxos de trabalho. A visualizacao deve simplificar, nao
complicar.

4 Menos Texto, Mais Imagem

Se um conceito pode ser explicado por uma imagem de alta qualidade, use-a. Reduza o texto a
palavras-chave e frases curtas. O investidor deve ouvir vocé, nao ler o slide.

5 Teste e Peca Feedback

Antes de apresentar para investidores, teste seu pitch com amigos, mentores ou colegas. Peca
feedback sobre a clareza do design, a fluidez da narrativa e a persuasao geral. Ajuste e refine.



Exemplo Real: O Sucesso do Nubank

A startup "Nubank" revolucionou o mercado financeiro
brasileiro. Seu pitch deck, embora nao publico em detalhes,
certamente focou em um design limpo, que transmitia
modernidade e simplicidade, e uma narrativa que abordava a
dor da burocracia bancaria tradicional, posicionando-se como o
herdi que ofereceria uma solucao digital e descomplicada.

Eles ndo venderam apenas um cartao de crédito, mas uma
experiéncia de liberdade financeira, com uma identidade visual
forte e uma histéria de empoderamento do cliente.




Dicas Praticas Avancadas

Cores e Fontes Storytelling Visual Animacoes e
Estratégicas s 8 seautneh ¢ aides e Transicoes Sutilmente
Escolha uma paleta de cores contar sua historia Use animacoes e transicoes
limitada (2-3 cores principais) visualmente. Por exemplo, um com moderacao e proposito.
e fontes legiveis (uma para slide pode mostrar o problema Elas devem guiar o olhar, nao
titulos, outra para corpo de com uma imagem de distrair. Um elemento que
texto). As cores evocam frustracao, o préximo a surge no momento certo pode
emocoes e as fontes solu¢cao com uma imagem de enfatizar um ponto; um
transmitem personalidade. alivio ou inovacao. A excesso de efeitos pode
Cores vibrantes podem sugerir progressao visual reforca a parecer amador.

inovacao; tons mais sobrios, narrativa.

seriedade.

Foco no Beneficio, Nao na Prepare-se para Perguntas
Caracteristica Seu pitch deck deve ser robusto o suficiente para
Ao descrever seu produto, foque nos beneficios responder a perguntas implicitas, mas também
que ele traz para o cliente e para o investidor. Em conciso para deixar espaco para perguntas

vez de "Nosso software tem X funcionalidades", explicitas. Antecipe as duvidas e tenha respostas
diga "Nosso software permite que seus clientes prontas, talvez em slides "escondidos" para usar
economizem Y horas por semana, resultando em se necessario.

Z de produtividade".

Conectando com as informacoes atualizadas, se vocé esta apresentando um negocio com forte apelo ESG,
por exemplo, seu design pode incorporar elementos naturais (verde, azul) e sua narrativa pode enfatizar o
impacto social e ambiental desde o inicio, ndo apenas como um apéndice. Se a seguranca juridica da LC
182/2021 é um ponto forte para atrair investidores-anjo, um slide com um selo de "Investimento Seguro" e
uma breve explicacao pode ser muito eficaz. A integracao é a chave para um pitch moderno e completo.



O Poder da Comunicacao Nao Verbal:
Além dos Slides

Enquanto o design e o storytelling do seu pitch deck sao fundamentais, a sua performance como
apresentador é igualmente crucial. O pitch ndo é apenas o que esta nos slides, mas como vocé se conecta
com o publico, sua linguagem corporal, seu tom de voz e sua paixao. Um pitch deck impecavel pode ser
arruinado por uma apresentacao sem energia, e um deck com pequenas falhas pode ser salvo por um
apresentador carismatico e confiante.

[ Pense emum show de magica. O magico tem truques incriveis (sua ideia e seu pitch deck), mas o
que realmente encanta a plateia é a sua presenca de palco, a forma como ele conta a historia por
tras do truque, sua interacao com o publico. Vocé é o magico do seu pitch, e sua performance € o
que transforma a apresentacao em uma experiéncia inesquecivel.



Elementos da Comunicacao Nao Verbal no

Pitch

Contato Visual

Mantenha contato visual
com os investidores. Isso
demonstra confianca,

honestidade e

engajamento. Varie o olhar
entre todos os presentes
para incluir a todos na

conversa.

Voz e Ritmo

&

Varie o tom de voz, o
volume e o ritmo da sua
fala. Evite a monotonia.
Use pausas estratégicas
para dar énfase a pontos
importantes e permitir que

a informacao seja
processada.

&

Linguagem Corporal
Aberta

Evite cruzar os bragos ou
se esconder atras do
pulpito. Mantenha uma
postura ereta e aberta,
gesticule de forma natural
para enfatizar pontos. Uma
postura aberta transmite
receptividade e confianga.

Gerenciamento do
Tempo

Respeite o tempo alocado
para o pitch. Ser conciso e
direto ao ponto demonstra
profissionalismo e respeito
pelo tempo dos
investidores. Pratique para
encaixar sua narrativa no
tempo certo.

@_%I] Entusiasmo e Paixao

Deixe sua paixao pelo seu
negdcio transparecer. O
entusiasmo é contagiante
e mostra que vocé
realmente acredita no que
esta fazendo. Investidores
investem em pessoas
tanto quanto em ideias.

Exemplo notavel: Steve Jobs. Suas apresentacdes eram lendarias nao apenas pelo conteudo inovador,
mas pela sua presenca de palco. Ele usava slides minimalistas, mas sua voz, suas pausas dramaticas, seus
gestos e seu contato visual criavam uma experiéncia imersiva que vendia hdao apenas produtos, mas uma
visao de futuro. Ele era o mestre em transformar uma apresentacao técnica em um espetaculo inspirador.



Preparando-se para o Grande Momento:
Ensaio e Adaptacao

Chegamos a um ponto crucial: a preparacao final. Ter um pitch deck com design impecavel e uma histéria
envolvente é um grande passo, mas a exceléncia reside na execucao. Um pitch bem-sucedido nao e
improvisado; ele é o resultado de horas de ensaio, refinamento e adaptacao. A pratica nao apenas aprimora
sua performance, mas também aumenta sua confiancga, permitindo que vocé se conecte genuinamente com

os investidores.

Muitos empreendedores subestimam a importancia

do ensaio, acreditando que o conhecimento do () Pense em um atleta olimpico. Ele ndo
negocio é suficiente. No entanto, a pressao de uma chega a competicao sem treinar

sala de investidores pode ser avassaladora, e a falta exaustivamente. Cada movimento, cada

de pratica pode levar a lapsos de memoria, estratégia é praticada repetidamente até se
nervosismo excessivo e uma comunicacao menos tornar uma segunda natureza. Seu pitch €
eficaz. O ensaio € 0 seu seguro contra esses sua competicdo, e 0 ensaio € o seu
imprevistos, garantindo que sua mensagem seja treinamento.

entregue com clareza e impacto.



Estrategias para um Ensaio Eficaz e
Adaptacao

2 Pratique em Voz Alta

Nao apenas leia seus slides mentalmente. Fale em voz alta, como se estivesse apresentando para
uma plateia. Isso ajuda a identificar frases que soam estranhas, pontos onde vocé gagueja € o ritmo
geral da sua fala.

Grave-se e Assista

Use seu celular para gravar sua apresentacao. Assista criticamente, prestando atencao a sua
linguagem corporal, contato visual (se possivel, simulando), tom de voz e uso de pausas. E uma
das formas mais eficazes de identificar e corrigir vicios de apresentacao.

@ Cronometre seu Pitch

Certifigue-se de que sua apresentacao se encaixa no tempo alocado. Se for muito longa,
identifique o0 que pode ser cortado sem perder a esséncia. Se for muito curta, veja onde pode
aprofundar um pouco mais, sempre com foco na relevancia.

m\ Peca Feedback Construtivo

Apresente para amigos, mentores ou colegas de confianca. Peca que eles sejam honestos e
apontem o que funcionou e o que precisa ser melhorado, tanto no conteudo quanto na sua
performance.

Prepare-se para Diferentes Cenarios

Vocé pode ter que apresentar para um unico investidor ou para um painel. O ambiente pode ser
formal ou mais descontraido. Esteja pronto para adaptar seu tom e sua interacao. Tenha uma
versao mais curta (3-5 minutos) e uma mais longa (10-15 minutos) do seu pitch ha manga.

% Conheca seu Publico

Pesquise sobre os investidores que estarao presentes. Quais sao seus interesses? Quais
empresas eles ja investiram? Adapte sua narrativa para ressoar com seus perfis, destacando
aspectos que possam ser mais atraentes para eles.

A capacidade de adaptar seu pitch e sua performance € um sinal de maturidade e profissionalismo. Um
empreendedor que consegue ajustar sua mensagem para diferentes publicos e cenarios demonstra
flexibilidade e inteligéncia estratégica, qualidades altamente valorizadas no ecossistema de investimentos.



O Futuro do Pitch: Personalizacao e
Conexao Genuina

A medida que avancamos para 2025 e além, o cenario de captacao de investimentos continua a se
transformar. A era da informacao massiva deu lugar a era da personalizacao e da conexao genuina. Nao
basta ter um pitch deck genérico que serve para todos; os investidores de hoje esperam que vocé tenha feito
sua licao de casa, que entenda seus interesses especificos e que adapte sua mensagem para criar um
dialogo, e ndo apenas uma apresentacao.

A personalizacao vai além de apenas mudar o nome do

investidor no slide. Significa entender o portfdlio dele, [ A conexao genuina é construida
seus valores, seu historico de investimentos e como sua sobre a autenticidade e a

proposta se alinha com o que ele busca. E como um vulnerabilidade. Investidores querem
alfaiate que nao vende um terno pronto, mas cria uma ver a pessoa por tras da ideia, a
peca sob medida que se encaixa perfeitamente no cliente. paixao, a resiliéncia e a capacidade
Essa atencao aos detalhes demonstra respeito e um nivel de liderar.

de profissionalismo que pode ser decisivo.



Personalizacao e Conexao Genuina no

Pitch Moderno

Pesquisa Aprofundada
do Investidor

Antes de qualquer contato,
pesquise 0 maximo possivel
sobre o investidor ou fundo.
Quais sao suas teses de
investimento? Quais setores
eles priorizam? Quais sao os
fundadores que eles apoiam?
Use essas informacodes para
moldar sua narrativa.

Seja Auténtico

Nao tente ser quem vocé nao é. A autenticidade
cria confianca. Compartilhe sua jornada, seus
desafios e seus aprendizados. A vulnerabilidade
controlada pode ser um poderoso conector.

Alinhamento de Valores

Se o investidor tem um forte
foco em ESG, por exemplo,
destaque como sua empresa
contribui para esses pilares.
Se ele investe em tecnologia
disruptiva, enfatize a inovacao
do seu produto. Mostre que
seus valores estao alinhados.

Historias Relevantes

Adapte suas histérias e
exemplos para ressoar com 0S
interesses do investidor. Se
ele investiu em uma empresa
similar no passado, vocé pode
fazer uma ponte, mostrando
como sua solucao
complementa ou inova em
relacao a esse mercado.

Follow-up Personalizado

Apds o pitch, o follow-up deve ser tao
personalizado quanto a apresentacao. Mencione
pontos especificos da conversa, envie materiais
adicionais relevantes para os interesses do

investidor e reforce a conexao.

A capacidade de personalizar seu pitch e construir uma conexao genuina € o que diferencia os
empreendedores que apenas apresentam dos que realmente captam. Em um mercado cada vez mais
competitivo, a humanizacao do processo de captacao é a chave para se destacar e construir relacionamentos
duradouros com seus futuros parceiros de negdcio.



Consolidacao: Seu Pitch Deck, Sua
Historia de Sucesso

Chegamos ao fim de nossa jornada sobre design e storytelling no pitch deck. Vimos que um pitch vencedor
vai muito além de dados e numeros; ele € uma fusao de uma identidade visual impecavel com uma narrativa
que toca o coracao e a mente dos investidores. Ao aplicar os principios de design limpo, as técnicas de
storytelling e a poderosa estrutura da Jornada do Heroi, vocé transforma sua apresentacdo em uma
experiéncia memoravel. Lembre-se de que a integracao de tendéncias atuais, como a Lei Complementar n°
182/2021, modelos de financiamento hibridos e métricas ESG, posiciona sua empresa como moderna e
alinhada com o futuro.

Em Pratica

e Revise seu design

Garanta que cada slide seja claro, conciso e visualmente atraente, utilizando espaco em branco e
hierarquia visual.

e Construa sua narrativa

Transforme seus dados em uma historia envolvente, comecando pelo problema e culminando na visao de
futuro.

e Aplique a Jornada do Herdéi

Estruture seu pitch como uma saga, convidando o investidor a ser parte da sua aventura.

e Use as ferramentas certas

Explore Canva, Pitch.com ou outras plataformas para otimizar a criacao do seu deck.

e Personalize e conecte

Pesquise seu publico e adapte sua mensagem para criar uma conexao genuina e relevante.



Autoavaliacao

Questao 1

Qual dos seguintes principios de design € fundamental para garantir a legibilidade e reduzir a carga cognitiva
em um slide de pitch deck?

e a) Uso de multiplas fontes e cores vibrantes.
e b) Inclusado de texto denso e detalhado em cada slide.
e ) Utilizacao estratégica do espaco em branco (white space).

e d) Priorizacao de graficos complexos sobre imagens simples.

Questao 2

Ao aplicar a "Jornada do Herai" no seu pitch, qual estagio corresponde a apresentacao da sua equipe e da
sua visao unica para resolver o problema?

e a) O Mundo Comum.
e Db) A Travessia do Primeiro Limiar.
e ) Encontro com o Mentor.

e d) A Provacao Suprema.



Autoavaliacao (Continuacao)

Questao 3

A Lei Complementar n® 182/2021 é relevante para um pitch deck moderno porque:

e a) Ela exige que todas as startups adotem modelos de financiamento hibridos.
e b) Ela regulamenta o investidor-anjo, oferecendo maior seguranca juridica para aportes.
e ) Ela obriga as empresas a divulgar suas métricas ESG em todos os pitches.

e d) Ela proibe o uso de ferramentas como Canva e Pitch.com para criacao de decks.

Questao 4

Qual a principal razao para incorporar técnicas de storytelling em um pitch deck, além da simples
apresentacao de dados?

e a) Para prolongar a duracao do pitch e demonstrar conhecimento aprofundado.
e b) Para substituir completamente a necessidade de dados e métricas financeiras.
e ) Para evocar emocoes, criar empatia e tornar a proposta mais memoravel e persuasiva.

e d) Para complicar a compreensao da mensagem, desafiando a inteligéncia do investidor.



Autoavaliacao (Continuacao)

Questao 5

Descreva como a personalizacao do pitch deck e da apresentacao para um investidor especifico pode
aumentar suas chances de captacao.

[ Esta é uma questao dissertativa. Reflita sobre os conceitos de pesquisa do investidor, alinhamento de
valores, adaptacao da narrativa e construcao de conexao genuina.



Gabarito

Questao 1 Questao 2

Resposta: c) Utilizacao estratégica do espaco em Resposta: c) Encontro com o Mentor.
branco (white space).

Questao 3 Questao 4
Resposta: b) Ela regulamenta o investidor-anjo, Resposta: c) Para evocar emocoes, criar empatia
oferecendo maior seguranca juridica para aportes. e tornar a proposta mais memoravel e persuasiva.

Questao 5 - Resposta Esperada

A personalizacao demonstra que o empreendedor fez sua licado de casa, entendendo os interesses, 0
portfélio e os valores do investidor. Isso cria um alinhamento de propdsito, mostra respeito pelo tempo do
investidor e permite adaptar a narrativa para ressoar com suas prioridades, construindo uma conexao
genuina e aumentando a relevancia da proposta.




Conexao com a Proxima
Aula

Aula 13 - O Sumario
Executivo e o0 One-

Pager [ Prepare-se para:

Na préxima aula, vamos aprender Dominar a arte da

a condensar toda essa riqueza de sintese e criar materiais

informacdes e narrativa em que abrem portas antes

documentos concisos e mesmo da apresentacao
poderosos, essenciais para o completa do pitch deck.

primeiro contato com investidores
e para a comunicacao rapida da
sua proposta de valor.




Recursos Adicionais

B Lar | =

Livro "Pitch Anything" de  Blog do Canva e Pitch.com Artigos sobre a Lei

Oren Kilaff Tutoriais e exemplos praticos para Complementar n®

Para aprofundar em técnicas de otimizar o uso das ferramentas de 182/2021

persuasao e enquadramento em design. Para entender os detalhes da
apresentacoées de alto risco. regulamentacao do investidor-anjo

e suas implicagoes.



Nota Importante

[J) Atualizacao de Informacoes

NOTA IMPORTANTE: As informacdes regulatorias/legais/técnicas desta aula estao atualizadas ate
2025. Consulte sempre fontes oficiais para verificar alteracdes.

O cenario de investimentos e as regulamentacdes estao em constante evolucao. Mantenha-se
atualizado através de:

o Sites oficiais do governo e érgaos reguladores

e Associacoes de startups e empreendedorismo

e Publicacdes especializadas em venture capital

e Consultorias juridicas especializadas em startups



Parabens!

Vocé completou a Aula 12

Agora vocé possui as ferramentas e o conhecimento para criar um pitch deck que nao
apenas informa, mas inspira, conecta e convence. Lembre-se: seu pitch é sua histéria,
e Vocé é o narrador. Conte-a com paixao, design impecavel e autenticidade.

"O sucesso hdo é apenas sobre ter uma grande ideia, mas sobre conta-la de forma que outros acreditem
nela tanto quanto vocé."

Nos vemos na préxima aula!



