Aula 11 - O Pitch Deck Vencedor (Parte 1) -
Estrutura e Conteudo

Desvendando o Pitch Deck: Sua Chave para Conquistar Investidores

Vocé ja se imaginou diante de um grupo de investidores, com a oportunidade de apresentar a ideia que pode
mudar sua vida ou o futuro de uma empresa? Essa € uma cena que, para muitos, parece distante ou
intimidante. No entanto, com a preparacao certa, esse momento pode se tornar o ponto de virada para
transformar um sonho em realidade. A chave para abrir essa porta, muitas vezes, reside em um documento
poderoso e estratégico: o Pitch Deck.

Nesta aula, vamos desvendar os segredos por tras de um Pitch Deck vencedor. Nao se trata apenas de criar
slides bonitos, mas de construir uma narrativa convincente que capture a atencao, transmita valor e, o mais
importante, inspire confianca. Entender a estrutura e o conteudo essenciais € o primeiro passo para
transformar sua visdo em uma proposta irrecusavel.

Ao final desta jornada, vocé sera capaz de identificar os componentes fundamentais de um Pitch Deck,
diferenciar seus formatos e compreender como cada slide contribui para a histéria que vocé quer contar. Mais
do que isso, vocé aprendera a evitar armadilhas comuns e a incorporar as tendéncias mais recentes do
mercado de investimentos, como a seguranca juridica da Lei Complementar n® 182/2021 e a crescente
importancia das meétricas ESG. Prepare-se para organizar suas ideias e construir a base de um Pitch Deck que
realmente se destaque.



O Que E um Pitch Deck, Afinal? A Primeira
Impressao Conta Muito!

Imagine que vocé esta em um evento importante,

conhecendo pessoas que podem impulsionar sua carreira

ou seu negocio. Vocé tem apenas alguns minutos para

causar uma boa impressao, para que alguém se interesse

Pense nisso

(24

o suficiente a ponto de querer saber mais sobre vocé ou 0

[

sua ideia. Como vocé se apresentaria? Que informacdes

o . A . O Pitch Deck € como o curriculo da
priorizaria? Essa € a esséncia do que um Pitch Deck faz

0Or UMa empresa ou projeto sua ideia de negdcio. Assim como

um curriculo bem elaborado destaca

Muitos empreendedores, especialmente aqueles que suas qualificacdes e experiéncias
estao comecando, veem o Pitch Deck como uma mera mais relevantes para um
formalidade ou uma colecao de slides. No entanto, ele é empregador, um Pitch Deck eficaz
muito mais do que isso. E a sua principal ferramenta de resume o0s pontos cruciais do seu
comunicacao para apresentar sua visao, seu potencial e projeto para um investidor.

sua necessidade de investimento de forma concisa e
impactante. E o "cartao de visitas" da sua ideia, projetado
para capturar o interesse de investidores, parceiros ou até
mesmo clientes em potencial.

Ele ndo detalha cada aspecto do seu plano de negdécios, mas sim serve como um convite para uma conversa
mais aprofundada, despertando a curiosidade e a confianca necessarias para que o investidor queira saber
mais.



Formatos: Leiturq vs. Apresentacao - Nem
Todo Pitch Deck E Igual

Vocé ja parou para pensar que um mesmo conteudo pode ser apresentado de maneiras completamente

diferentes, dependendo do contexto? Um roteiro de cinema, por exemplo, é lido de uma forma por um diretor

e assistido de outra forma pelo publico. Com o Pitch Deck, a logica € a mesma. Existe uma diferenca crucial
entre um deck feito para ser lido e um deck feito para ser apresentado. Ignorar essa distincao € um erro

comum que pode custar caro.

Pitch Deck para Apresentacao

Seu suporte visual durante uma fala. Deve ser
minimalista, com poucos textos, muitas imagens
e graficos, servindo como um guia para o
apresentador e um ponto de apoio para a

Pitch Deck para Leitura

Um documento autossuficiente. Precisa conter
informacoes mais detalhadas, explicacdes claras
e dados que permitam ao leitor compreender o
negocio sem a sua presenca.

audiéncia.

e Informacdes completas

e Foco na sua performance
e Visuais impactantes

e Palavras-chave e topicos

Caracteristica Pitch Deck para Apresentacao

Objetivo Apoiar o apresentador, engajar a
audiéncia

Conteudo Pouco texto, muitos visuais
(graficos, imagens)

Formato Slides com topicos, palavras-chave

Interacao Requer a presenca e explicacao do
apresentador

Exemplo Slides de uma conferéncia

o Explicagoes detalhadas

e Enviado por e-mail

Pitch Deck para Leitura

Informar detalhadamente, ser
autossuficiente

Mais texto, explicacdes claras,
dados

Slides com frases completas,
paragrafos curtos

Pode ser compreendido sem o
apresentador

Documento enviado por e-mail para
analise



A Estrutura Classica: O Esqueleto do Seu
Sucesso

Construir um Pitch Deck pode parecer uma tarefa assustadora,
como montar um quebra-cabeca gigante sem a imagem de
referéncia. Mas e se eu te dissesse que existe um "esqueleto"
comprovado, uma estrutura que a maioria dos investidores
espera ver? Essa estrutura classica nao é uma camisa de forca,
mas sim um guia que garante que vocé aborde os pontos mais
importantes e conte sua historia de forma Idgica e persuasiva.

A regra de ouro, popularizada por Guy Kawasaki, sugere 10
slides. Outras abordagens expandem para 12 ou até 15, mas a
esséncia permanece: concisao e foco. Cada slide tem um
proposito especifico, como um capitulo em um livro, levando o
leitor ou ouvinte por uma jornada que comecga com um

problema e termina com uma oportunidade de investimento.

(J “. Analogia Importante

Pense nessa estrutura como a espinha dorsal de um corpo. Cada vértebra (slide) tem sua funcao,
mas todas estao interligadas e suportam o conjunto. Se uma veértebra esta fraca ou ausente, a
estrutura inteira pode colapsar.

Ao seguir essa arquitetura, vocé nao apenas facilita a compreensao do investidor, mas também demonstra
sua capacidade de organizar ideias e apresentar um plano de negdcios coeso. Vamos mergulhar em cada um
desses "capitulos" essenciais.



Problema - A Dor Que Vocé Resolve

Por que comecar com o problema? O erro comum

Investidores nao investem em produtos ou Muitos empreendedores caem na armadilha de

servicos; eles investem em solucdes para se apaixonar tanto pela sua ideia que comecam
problemas reais e urgentes. Comecar o seu a falar da solucao antes mesmo de

Pitch Deck articulando claramente o problema contextualizar o problema. Isso € um erro grave.
gue vocé identificou no mercado é crucial. Se o investidor nao entender a magnitude da

dor, ele ndo vera valor no seu "remédio".

Como apresentar o problema de forma eficaz

Vocé precisa criar a necessidade, fazer com que ele sinta a frustracao ou a ineficiéncia que seu publico-alvo
enfrenta diariamente. Para isso, seja especifico e use dados, se possivel.

X Evite Prefira

| "As pessoas perdem tempo" "Profissionais de grandes cidades perdem, em
meédia, 2 horas por dia no transito, resultando em
X bilhoes de reais em produtividade perdida

anualmente"

[J @ Perguntas-chave para definir o problema

e Quem sofre com esse problema?
e Com que frequéncia?
e Qual o impacto negativo?

e Como isso afeta o dia a dia das pessoas?



Solucao - Seu Remedio
Inovador

Depois de apresentar a dor de forma convincente, é hora de
trazer o alivio. O slide da Solucao é onde vocé revela como
sua empresa resolve o problema que acabou de descrever. E
0 momento de mostrar o seu "remedio" para a "doenca" do
mercado. Mas atencao: a clareza e a concisao sao suas
maiores aliadas aqui. Evite jargdes técnicos excessivos e
foque nos beneficios.

01

Foque nos beneficios

Como seu produto ou servico simplifica a vida do cliente

02

Mostre, nao apenas diga

Use imagens, prints de tela, diagramas ou videos

03

Conecte ao problema

Reforce que vocé tem a resposta para uma necessidade real

[ & Analogia do Analgésico

Pense na sua solu¢cao como um analgésico para uma
dor de cabeca. Vocé nao precisa explicar toda a
quimica por tras do comprimido, mas sim que ele
alivia a dor rapidamente e sem efeitos colaterais.




Mercado - O Tamanho da Oportunidade

Com o problema e a solucao bem definidos, a préxima pergunta na mente do investidor é: "Quao grande é
essa oportunidade?". O slide de Mercado € onde vocé demonstra o potencial de escala do seu negdcio. Nao
basta ter uma boa ideia; é preciso que essa ideia possa atingir um numero significativo de pessoas ou
empresas, gerando um retorno substancial.

As Trés Métricas Essenciais

TAM
Total Addressable Market - O mercado total para o seu
1 produto/servico, se vocé pudesse atender a todos
SAM
2 Serviceable Addressable Market - A porcao do TAM que
vocé pode realisticamente alcangar com seu modelo de
negocio atual
SOM
3 Serviceable Obtainable Market - A fatia do SAM

que Vocé espera capturar nos primeiros anos

(J | Dica Importante

Essas métricas, apresentadas de forma clara e com fontes confiaveis, mostram que vocé tem uma
visao estratégica e que o investimento tem potencial para um crescimento exponencial. Um
mercado grande e em crescimento é um sinal verde para muitos investidores.



Produto - Como Sua Solucao Funciona na

Pratica

Vocé ja apresentou o problema e sua solucao.
Agora, é hora de aprofundar um pouco mais e
mostrar o Produto ou servico em si. Este slide
€ sua chance de dar um vislumbre tangivel do
que vocé construiu ou esta construindo. Nao
se trata de listar todas as funcionalidades,
mas de destacar os aspectos mais
importantes e os diferenciais que o tornam
unico e valioso para o seu cliente.

J =. Analogia do Chef

Pense em um chef que apresenta
um prato. Ele ndo descreve cada
ingrediente em detalhes quimicos,
mas sim a experiéncia, o sabor e a
apresentacao.

O que mostrar

o Software: Capturas de tela intuitivas da interface

e Produto fisico: Fotos de alta qualidade ou protétipo

e Servico: Fluxograma simples do processo

Como ele funciona?

Explique o funcionamento basico de forma clara

Quais os diferenciais?

Destaque caracteristicas que o tornam unico

Qual o beneficio central?

Conecte funcionalidades aos beneficios reais



Modelo de Negocio - Como Voce Gera
Valor e Lucro

Ter uma ideia brilhante e um produto inovador é fantastico, mas para um investidor, a pergunta fundamental é:
"Como isso se transforma em dinheiro?". O slide de Modelo de Negdcio € o coracao financeiro do seu Pitch
Deck. E aqui que vocé explica como sua empresa gera receita, como precifica seus produtos ou servicos e
qual a l6gica por tras da sua monetizacao.

q
” \ o 7y e
.®_) Fontes de Receita Estrategia de Precos
Quais sao suas principais formas de gerar Como vocé precifica seus produtos ou
dinheiro? Vendas diretas, assinaturas, servicos? Qual a logica por tras dos valores?

publicidade, comissdes?

g Canais de Distribuicao %I— Aquisicao de Clientes
Como vocé alcancga e vende para seus Qual sua estratégia para conquistar novos
clientes? Online, lojas fisicas, parceiros? clientes? Quanto custa adquirir cada um?

[ . Exemplo Pratico: SaaS

Se vocé tem um SaaS (Software as a Service), explique os planos de assinatura (basico, premium),
0S precos e como vocé calcula o LTV (Lifetime Value) do cliente. Se vocé tem um e-commerce, fale
sobre margens, volume de vendas e custos de aquisicao.



Time - A Equipe Por Tras da Visao

"Investidores experientes costumam dizer que preferem investir em um time
excepcional com uma ideia mediana do que em uma ideia brilhante com um time
fraco."

O slide de Time é onde vocé apresenta as pessoas que fardo a magica acontecer. E a sua chance de mostrar
que vocé tem o "dream team" capaz de executar a visao, superar desafios e transformar a oportunidade em

realidade.
Experiéncia Relevante Habilidades Paixao e
Destaque conquistas Complementares Comprometimento
anteriores e expertise Mostre como as competéncias Demonstre o engajamento e
especifica de cada membro se encaixam cobrindo todas dedicacao da equipe ao
as areas essenciais projeto

[J K- Analogia da Orquestra

Pense em uma orquestra: cada musico tem um instrumento diferente, mas juntos, eles criam uma
sinfonia. Da mesma forma, seu time deve ter um conjunto de habilidades que se complementam,
cobrindo as areas essenciais do negocio (tecnologia, marketing, vendas, financas, etc.).



Tracao/Metricas - Provas de Que Voceé
Esta no Caminho Certo

Ideias sao baratas; execucao é tudo. E a melhor forma de
provar que vocé esta executando bem € através de Tracao e
Meétricas. Este slide é o seu momento de apresentar dados
concretos que demonstram o progresso do seu negocio e a
validacdo do mercado. E como mostrar os "sinais vitais" da sua
empresa: eles indicam se ela esta saudavel e crescendo.

Muitos empreendedores, especialmente no inicio, sentem que
nao tém "tracao" suficiente. Mas tracao nao significa apenas
milhdes de usuarios ou faturamento. Pode ser o numero de
testes beta, o crescimento da lista de e-mails, parcerias
estratégicas, mencdes na midia, ou até mesmo o feedback

positivo de clientes iniciais.

KPIs Essenciais para Apresentar

Crescimento de Usuarios/Clientes Receita

Quantos vocé tem e qual a taxa de crescimento? Se ja fatura, qual o crescimento més a més?
Engajamento Parcerias

Tempo medio de uso, taxa de retencao, NPS Acordos estratégicos que validam seu modelo

[J ,/ Dicade Apresentacio

Apresente esses dados de forma visual, com graficos claros e faceis de entender. Mostre a
evolucao ao longo do tempo. Isso ndo so6 valida sua ideia, mas também demonstra sua capacidade
de medir e otimizar o desempenho.



Concorréncia - Quem Mais Joga Neste
Campo?

Nenhum negécio existe em um vacuo. Sempre havera concorrentes, diretos ou indiretos. O slide de
Concorréncia nao é para vocé desvalorizar seus rivais, mas sim para mostrar que vocé entende o cenario de
mercado e, mais importante, como vocé se diferencia. E como um tabuleiro de xadrez: vocé precisa conhecer
seus oponentes para planejar seus proprios movimentos.

>{ Erro Comum Abordagem Correta

| "Nao temos concorrentes" "ldentificamos X concorrentes principais e nos

diferenciamos por..."
Isso geralmente indica falta de pesquisa ou

ingenuidade. Mesmo que sua solugao seja Mostre que vocé conhece o0 mercado e tem uma
inovadora, as pessoas ja resolvem o problema de estratégia clara de diferenciacao.
alguma forma.

Como Destacar Seus Diferenciais

— Tecnologia Proprietaria — Modelo de Negécio Unico
Inovacoes técnicas que s6 vocé possui Uma forma diferente de monetizar ou entregar
valor
— Experiéncia Superior — Custo-Beneficio
UX/Ul incomparavel ou atendimento Melhor relacao entre preco e qualidade
excepcional

[J . Dica Visual

Use um grafico de quadrantes ou uma tabela comparativa para visualizar seu posicionamento em
relacdo aos concorrentes em eixos como "preco vs. qualidade" ou "inovacao vs. abrangéncia".



A Rodada (The Ask) - O Que Voceé Precisa
e Por Que

Chegamos ao ponto central para o investidor: o que vocé esta pedindo e o que ele ganha com isso. O slide A
Rodada (The Ask) é onde vocé é explicito sobre o valor do investimento que busca e, crucialmente, como
esse dinheiro sera utilizado. E o "pedido de casamento" para o investidor, e ele precisa ser claro, justificado e
com um plano de futuro.

Seja Direto Justifique o Valor Mostre os Marcos
"Estamos buscando R$ X Explique detalhadamente como Quais objetivos vocé espera
milhdes para os proximos Y o investimento serd alocado alcancar com esse capital
meses"

Exemplo de Alocacao de Recursos

I 40% N 35% [N 25%

Desenvolvimento de Marketing e Vendas Operacoes
Produto Expandir a base de clientes e Escalar a equipe e infraestrutura
Contratar engenheiros e lancar a entrar em novos mercados

proxima versao

[J @ Nao Esqueca

Além do uso dos recursos, mencione o que o investidor pode esperar em termos de retorno. Qual o
potencial de valorizacao? Qual a estratégia de saida (aquisicao, IPO)?



Erros Comuns a Serem Evitados na

Construcao do Deck

Construir um Pitch Deck eficaz € uma arte, mas também uma ciéncia. E como em qualquer empreendimento,

existem armadilhas comuns que podem comprometer todo o seu esfor¢co. Aprender com os erros dos outros é

uma forma inteligente de pavimentar seu proprio caminho para o sucesso. Pense nestes erros como

"armadilhas" que podem afastar investidores, mesmo que sua ideia seja brilhante.

Excesso de Texto

Slides cheios de paragrafos densos sao
cansativos e fazem com que o investidor perca o
interesse rapidamente. Lembre-se: um Pitch
Deck ndao é um documento para ser lido palavra
por palavra.

3

Design Ruim e Inconsistente

Cores berrantes, fontes ilegiveis, imagens de
baixa qualidade ou um layout desorganizado
transmitem uma imagem de amadorismo e
minam sua credibilidade.

[J == Prdéxima Aula

2

Falta de Foco

Tentar incluir tudo o que vocé sabe sobre seu
negdcio em 10-12 slides € impossivel e
contraproducente. Seja seletivo, priorize as
informacdes mais impactantes.

4

Nao Contar uma Historia

Um Pitch Deck € uma narrativa. Ele precisa ter
um comeco (problema), meio (solucao, mercado,
produto, time) e fim (ask, futuro). Sem uma
historia envolvente, seus slides serao apenas
uma colecao de fatos desconexos.

Na Aula 12 - O Pitch Deck Vencedor (Parte 2) - Design e Storytelling, aprofundaremos em como
transformar essa estrutura e conteudo em uma apresentacao visualmente impactante e uma

narrativa envolvente.



A Lei Complementar n®182/2021eo0
Investidor-Anjo: Um Novo Cenario de
Seguranca

O ambiente de investimentos esta em constante evolucao, e a legislacao acompanha essa dinamica para
oferecer mais seguranca e clareza. Para empreendedores e investidores, entender as mudancas legais &
fundamental. A Lei Complementar n°® 182/2021, conhecida como o Marco Legal das Startups, trouxe avancos
significativos, especialmente no que tange a figura do investidor-anjo.

O Cenario Antes da Lei

Antes dessa lei, havia uma certa inseguranca juridica para os investidores-anjo, que muitas vezes se viam
expostos a riscos trabalhistas e tributarios da empresa investida, mesmo sem ter participacao direta na
gestao. Isso desestimulava muitos a aportarem capital em startups.

As Mudancas Trazidas pela LC 182/2021

e Nao é considerado socio

O investidor-anjo nao tera qualquer direito a geréncia ou voto na administracdo da empresa

e Protecao patrimonial

Nao respondera por qualquer divida da empresa, inclusive em recuperacao judicial
e Contrato de participacao
Seus aportes nao integrarao o capital social, mas sim um contrato com remuneracao por resultados

Essa clareza legal € um grande incentivo para que mais pessoas se tornem investidores-anjo, injetando
capital vital no ecossistema de inovacao e oferecendo mais tranquilidade para quem investe.



Modelos de Financiamento Hibridos: Alem
do Equity Tradicional

O mundo da captacao de investimentos nao se resume apenas a venda de participacao (equity) em troca de
capital. O cenario atual € muito mais rico e diversificado, oferecendo um "cardapio" de opcdes de
financiamento que podem ser mais adequadas para diferentes estagios e tipos de negocios. Conhecer esses
modelos de financiamento hibridos € crucial para qualquer empreendedor que busca capital em 2025.

A busca por capital ndo precisa ser uma via de mao unica. Enquanto o equity tradicional (venda de acdes) € a
forma mais conhecida, ele nem sempre € a melhor ou Unica opcao. Para muitas empresas, especialmente
aquelas com receita recorrente ou que buscam um crescimento mais controlado, alternativas como Venture
Debt, Revenue-Based Financing (RBF) e o Crowdfunding de Investimento ganharam destaque.

Conceito Ambito/Aplicacao Base/Origem Exemplo
Equity Empresas com alto Venda de participacao Investimento de um Fundo
Tradicional potencial de acionaria de Venture Capital

crescimento

Venture Debt Startups com tracao e Empréstimo com Capital para estender
receita, mas sem lucro warrants/opcoes de runway sem diluicao
compra
Revenue-Based Empresas com receita Percentual da receita Financiamento para SaaS ou
Financing recorrente e previsivel futura e-commerce
Crowdfunding de Empresas com apelo Multiplos investidores Pequenas e médias
Invest. popular, busca de via plataforma online empresas inovadoras

pequenos aportes

[J . Vantagem Estratégica

Esses modelos oferecem flexibilidade e podem ser menos dilutivos para os fundadores, permitindo
gue mantenham uma maior participacao na empresa. Eles representam uma evolu¢ao no mercado,
adaptando-se as necessidades de negdcios que talvez ndo se encaixem perfeitamente no perfil de
um investimento de risco tradicional.



Venture Debt e Revenue-Based Financing
(RBF): Detalhando as Novas Opcoes

Aprofundando nos modelos hibridos, o Venture Debt e o Revenue-Based Financing (RBF) sdo duas

alternativas que tém ganhado forca, oferecendo solucdes para empresas que buscam capital sem a diluicao

imediata do equity. Eles sao como "pontes" financeiras que permitem as empresas crescerem sem abrir mao

de uma fatia grande do seu capital.

Venture Debt
O que é?

Essencialmente um empréstimo concedido a
startups que ja possuem alguma tracao e,
geralmente, ja receberam um investimento de
equity.

Diferencial

Além dos juros, costuma vir acompanhado de
warrants ou opcdes de compra de acdes,
dando ao credor a possibilidade de se tornar
acionista no futuro.

Quando usar?

Para estender o "runway" (tempo de vida da
empresa com o capital atual) sem uma nova
rodada de equity.

[J . Alinhamento de Interesses

Revenue-Based Fihancing
(RBF)

O que é?

Modelo onde o financiador recebe um
percentual da receita futura da empresa até
que o valor principal e uma taxa de retorno
sejam pagos.

Diferencial

O pagamento se ajusta ao fluxo de caixa: se a
receita cai, 0 pagamento diminui; se cresce, 0
financiador recebe mais rapido.

Quando usar?

Particularmente atraente para empresas com
receita recorrente e previsivel, como SaaS ou
e-commerces com assinaturas.

O RBF é um modelo flexivel que alinha os interesses do financiador com o sucesso da empresa,

criando uma parceria mais equilibrada.




Crowdfunding de Investimento: A Forca da
Coletividade

Se vocé ja ouviu falar em "vaquinha online", o Crowdfunding de
Investimento leva essa ideia para o mundo corporativo, mas
com uma roupagem regulamentada e profissional. E a
democratizacao do investimento, permitindo que um grande
numero de pessoas, com pequenos aportes, se tornem
investidores em startups e pequenas empresas. E a forca da
coletividade impulsionando a inovacao.

Diferente do crowdfunding de recompensa (onde vocé recebe
um produto ou servico), no crowdfunding de investimento, os
participantes se tornam soécios da empresa, recebendo
participacao acionaria ou titulos conversiveis. No Brasil, esse
modelo é regulamentado pela CVM (Comissao de Valores

Mobiliarios), o que confere seguranca juridica para investidores

e empresas.
Beneficios para Cada Lado
Para o Empreendedor Para o Investidor
e Acesso a capital sem buscar grandes fundos e Oportunidade de diversificar a carteira

individualmente e Apoiar empresas inovadoras com valores

e Geracao de uma comunidade de menores

n R n .. .
embaixadores” da marca » Participar do crescimento de startups

e Investidores se tornam defensores do negocio promissoras

[J + Viade Mao Dupla

E uma via de mao dupla que beneficia todo o ecossistema, democratizando o acesso ao capital e as
oportunidades de investimento.



Métricas ESG: O Novo Olhar do Investidor
Consciente

O mundo mudou, e com ele, a forma como os investidores avaliam as empresas. Nao basta mais ter um bom
produto e um modelo de negdcio lucrativo. Hoje, a sustentabilidade e a responsabilidade social sao tao
importantes quanto os resultados financeiros. E nesse contexto que as Métricas ESG (Environmental, Social
and Governance) ganham destaque, tornando-se um novo olhar do investidor consciente.

ESG é a sigla para Ambiental, Social e Governanca. Ela representa um conjunto de critérios que avaliam o
desempenho de uma empresa em relacao a praticas sustentaveis, responsabilidade social e boa governanca
corporativa. Pense nisso como o "DNA" ético e sustentavel da sua empresa.

& o >

Environmental (Ambiental) Social (Social) Governance (Governanca)
Como a empresa lida com seu Como a empresa se relaciona com  Como a empresa é administrada:
impacto no meio ambiente: seus stakeholders: diversidade, estrutura de conselho, ética,
emissao de carbono, uso de inclusao, direitos humanos, transparéncia, combate a
recursos naturais, gestao de seguranca do trabalho, impacto na corrupc¢ao, remuneracao de
residuos, energia renovavel. comunidade. executivos.

O Por Que Isso Importa?

Investidores, especialmente os institucionais e 0os mais jovens, estdo cada vez mais atentos a esses
fatores, pois entendem que empresas com boas praticas ESG tendem a ser mais resilientes,
inovadoras e com menor risco a longo prazo. Integrar e comunicar suas praticas ESG no Pitch Deck
nao é apenas uma tendéncia; € uma demonstracao de visao de futuro e compromisso com um
impacto positivo.



Consolidacao e Proximos Passos

Chegamos ao fim da primeira parte da nossa jornada sobre o Pitch Deck Vencedor. Nesta aula, desvendamos
o que € um Pitch Deck, diferenciamos seus formatos para leitura e apresentacao, e exploramos a estrutura
classica de 10-12 slides, detalhando o conteudo essencial de cada um: Problema, Solucao, Mercado, Produto,
Modelo de Negdécio, Time, Tracao/Métricas, Concorréncia e A Rodada (The Ask). Também abordamos os
erros comuns a serem evitados e incorporamos informacdes cruciais sobre a Lei Complementar n°® 182/2021,
os modelos de financiamento hibridos (Venture Debt, RBF, Crowdfunding de Investimento) e a crescente
importancia das métricas ESG.

Q 2 all]

Identifique a Dor Apresente a Solucao Demonstre o Mercado
Comece identificando o problema  Mostre como seu produto ou Prove o tamanho da oportunidade
que vocé resolve de forma clarae  servico resolve o problema de com métricas TAM, SAM e SOM
quantificada forma inovadora

] %

Destaque o Time Comprove com Métricas

Mostre a forca da equipe que executara a visao Apresente dados concretos de tracao e progresso

[J = Proxima Aula

Na Aula 12 - O Pitch Deck Vencedor (Parte 2) - Design e Storytelling, aprofundaremos em como
transformar essa estrutura e conteudo em uma apresentacao visualmente impactante e uma
narrativa envolvente, que realmente cative seu publico.

Recursos Adicionais

e Artigo sobre LC 182/2021: Para aprofundar na legislacao do investidor-anjo
o Exemplos de Pitch Decks famosos: Para inspiracao visual e de conteudo

e Guiada CVM sobre Crowdfunding de Investimento: Para entender a regulamentacao



Autoavaliacao

———e——

Qual a principal diferenca entre um Qual slide é crucial para demonstrar o
Pitch Deck para leitura e um para potencial de escala do hegdcio,
apresentacao? utilizando métricas como TAM, SAM e
9

1. O Pitch Deck para leitura é mais curto e SOM?

focado em imagens. 1. Slide de Solucao
2. O Pitch Deck para apresentacado contém mais 2. Slide de Time

texto e detalhes. 3. Slide de Mercado
3. O Pitch Deck para leitura € autossuficiente, 4. Slide de Concorréncia

enquanto o de apresentacao serve de apoio

ao orador.
4. Nao ha diferenca significativa, apenas o meio

de entrega.
A Lei Complementar n°182/2021 Qual dos modelos de financiamento
trouxe avancos significativos para hibridos é mais adequado para
qual figura no ecossistema de empresas com receita recorrente e
investimentos? previsivel, onde o financiador recebe

i ?
1 Bancos tradicionais um percentual da receita futura?

. Investidores-anjo 1. Equity Tradicional

2

3. Fundos de pensao 2. Venture Debt

4. Empresas de capital aberto 3. Crowdfunding de Investimento
4

. Revenue-Based Financing (RBF)

[J < Questao Discursiva

Explique a importancia de incluir métricas ESG em um Pitch Deck atual e como elas podem
influenciar a decisao de um investidor.



Gabarito

Questao 1 Questao 2

Resposta: c) Resposta: c)

O Pitch Deck para leitura é autossuficiente, Slide de Mercado

enquanto o de apresentacao serve de apoio ao

orador.

Questao 3 Questao 4

Resposta: b) Resposta: d)
Investidores-anjo Revenue-Based Financing (RBF)

Resposta Sugerida para a Questao Discursiva

A inclusao de métricas ESG em um Pitch Deck atual é crucial porque reflete uma mudanca no perfil do
investidor, que busca nao apenas retorno financeiro, mas também impacto positivo e sustentabilidade.
Essas métricas demonstram o compromisso da empresa com praticas ambientais, sociais e de
governanca, o que pode reduzir riscos a longo prazo, atrair talentos e fortalecer a reputacao.

Para o investidor, empresas com forte desempenho ESG sao vistas como mais resilientes, inovadoras e
alinhadas com valores de mercado crescentes, influenciando positivamente a decisao de investimento ao
indicar um negocio mais robusto e com visao de futuro.




(J ]2 NOTA IMPORTANTE

As informacodes regulatorias/legais/técnicas desta
aula estao atualizadas até 2025. Consulte sempre
fontes oficiais para verificar alteracoes.

Este material foi desenvolvido com base nas melhores praticas e
regulamentacdes vigentes em 2025. Recomendamos que vocé sempre
verifique as fontes oficiais e consulte profissionais especializados para
garantir que esta trabalhando com as informacées mais atualizadas.




