Aula 25 - Apresentando Numeros e
Tendéncias de Mercado

Desvendando os Numeros do Mercado Chinés: Sua Voz em Mandarim!

Imagine-se em uma reuniao importante, talvez apresentando um relatorio de mercado ou discutindo estratégias de
crescimento com parceiros chineses. A capacidade de comunicar dados, tendéncias e estatisticas de forma clara e
confidvel ndo é apenas uma habilidade valiosa; € um diferencial competitivo que pode abrir portas e solidificar
relacées. Em um mundo cada vez mais conectado, onde a China desempenha um papel central na economia
global, dominar essa comunicacao em mandarim € um verdadeiro superpoder.

Muitos de vocés estao buscando nao apenas um certificado para horas complementares ou avaliacao de titulos,
mas uma ferramenta real para o futuro. E é exatamente isso que esta aula oferece: a chance de transformar seu
conhecimento basico de mandarim em uma habilidade pratica e impactante no ambiente de negocios. Nao se trata
apenas de memorizar palavras, mas de construir a confianca para expressar ideias complexas e fundamentadas.

Nesta aula, vamos embarcar em uma jornada que o capacitara a descrever o cenario econémico, apresentar
resultados e discutir o futuro com fluéncia e precisao. Vocé aprendera o vocabulario essencial para falar sobre
aumentos, diminuicoes e estabilidade, além de como apresentar dados percentuais e estatisticas de maneira
eficaz. Ao final, teremos uma simulacao pratica que consolidara todo o seu aprendizado, preparando-o para
situacoes reais de negocios. Prepare-se para dar um salto significativo em sua jornada no mandarim!



A Linguagem dos Graficos: Dando Voz as
Tendéncias

Em nosso dia a dia, somos bombardeados por informacdes visuais: graficos de vendas, relatérios de desempenho,
projecdes de mercado. Mas como transformar essas linhas e barras em uma narrativa compreensivel e persuasiva,
especialmente em um contexto de negocios internacional? A chave esta em dominar o vocabulario certo para
descrever o movimento, a direcao e o estado de qualquer dado que vocé precise apresentar.

Pense nos graficos como um mapa do tempo. Eles nos mostram para onde estamos indo, de onde viemos e onde
nos encontramos agora. Assim como um meteorologista usa termos como "sol", "chuva" ou "nublado" para
descrever o clima, nds precisamos de palavras especificas em mandarim para descrever as "condicées" do
mercado. Essas palavras se tornarao suas ferramentas para pintar um quadro claro e preciso do cenario que vocé
deseja comunicar.

Vamos comecar com os pilares dessa comunicacao: os verbos que indicam movimento. Eles sao a espinha dorsal
de qualquer analise de tendéncias e, uma vez que vocé os domine, sentird uma grande liberdade para expressar
suas ideias. Lembre-se que, no mundo dos negdcios, a clareza é tao importante quanto a precisao.

Subindo, Descendo ou Parado? O Vocabulario Essencial

Quando olhamos para um grafico, a primeira coisa que notamos € se algo esta aumentando, diminuindo ou
permanecendo estavel. Em mandarim, temos palavras diretas e eficazes para expressar essas ideias, que sao a
base para qualquer descricao de tendéncias. Dominar esses termos € como ter as chaves para interpretar e
comunicar o pulso do mercado.

Vamos explorar esses termos, focando no Pinyin para garantir a pronuncia correta, que é crucial para ser
compreendido. A pratica constante desses sons e tons fara com que vocé se sinta mais a vontade ao usa-los em
conversas de negocios. Lembre-se, a fluidez vem com a repeticao e a aplicacao em contextos reais.

Considere cada um desses termos como um pincel diferente em sua paleta de comunicacdo. Com eles, vocé
podera descrever desde o crescimento robusto de um setor até a queda inesperada de um produto, ou a
estabilidade de um investimento. A precisao na escolha da palavra fara toda a diferenca na sua mensagem.



Os Pilares da Descricao de Tendéncias

Para descrever o movimento em um grafico, trés verbos sao indispensaveis. Eles sao simples, mas poderosos, e
formam a base para discussdes mais complexas sobre o0 mercado.

Aumentar (EF -
shangshéng)

Este termo é usado para indicar
um crescimento, uma elevacao.
Pense em uma flecha apontando
para cima.

Exemplo pratico: "Nossas
vendas estdo aumentando." (¥
MMAEESETEH. - Women
de xiaoshou'é zhengzai
shangsheéeng.)

Aplicacgo real: Em uma reuniao
de resultados, vocé pode usar
shangshéng para reportar o
crescimento da receita trimestral
ou 0 aumento da participacao
de mercado. E uma palavra que
transmite progresso e sucesso.

Diminuir ("Ff# - xiajiang)
O oposto de shangshéng, indica
uma queda, uma reducao.

Imagine uma flecha apontando
para baixo.

Exemplo pratico: "Os custos de
producao estao diminuindo." (%
FERASIE7E TP, - Shéngchan
chéngbén zhéngzai xiajiang.)
Aplicac3o real: Essencial para
discutir desafios, como a queda
na demanda por um produto, ou
para celebrar conquistas, como
a reducao de despesas
operacionais. Ser capaz de
comunicar uma diminuicao é tao
importante quanto comunicar
um aumento.

Estavel (fRFFE7E - baochi
weénding)

Usado para descrever uma
situacao que nao muda
significativamente, que
permanece constante. Pense em
uma linha reta em um grafico.

Exemplo pratico: "O preco do
produto permaneceu estavel."
(FRNMEEFIRE. - Chanpin
jiagé baochi wénding.)
Aplicacéo real: Util para
descrever mercados maduros,
investimentos de baixo risco ou
periodos de consolidacao.
Transmite uma sensacao de
previsibilidade e seguranca,
caracteristicas valorizadas em
muitos contextos de negdcios.

Esses trés termos sao seu ponto de partida. Domina-los permitira que vocé comece a construir frases mais
elaboradas e a descrever cenarios de mercado com maior confianca. Mas a histéria nao termina aqui; para
realmente pintar um quadro completo, precisamos de mais nuances.



Descrevendo Graficos: Transformando

Dados em Narrativa

Agora que temos o vocabulario basico para os movimentos, o proximo passo é aprender a usa-lo dentro de frases

que descrevam efetivamente o que vemos em um grafico. Nao basta apenas dizer "aumentar"; precisamos

contextualizar esse aumento, indicando o que aumentou e em que periodo. E como montar um quebra-cabeca,
onde cada peca de vocabulario se encaixa para formar uma imagem completa.

Pense em um grafico como uma historia visual. Seu trabalho é ser o narrador dessa historia, traduzindo as linhas e

pontos em palavras que todos possam entender. Se vocé esta apresentando um relatorio de vendas, por exemplo,

nao quer apenas mostrar um grafico; quer explicar o que ele significa, quais sao as implicacdes e 0 que isso

representa para o futuro da empresa.

Conectar o vocabulario que aprendemos com estruturas de frases simples é o segredo para transformar sua

observacao em uma comunicacao eficaz. Vamos ver como podemos usar shangshéng, xiajiang e baochi wénding
para construir descricdes claras e profissionais, preparando o terreno para discussées mais aprofundadas sobre

os dados.

Construindo Frases para Analise de Tendéncias

Para descrever graficos de forma eficaz, precisamos combinar o vocabulario de tendéncias com o sujeito (o que

esta mudando) e, se possivel, o periodo. A estrutura basica é simples: Sujeito + Verbo de Tendéncia.

Exemplo com Aumento (EF -
shangsheéng):

Imagine um grafico mostrando o crescimento do
numero de usuarios de um aplicativo.

Frase: "O numero de usuarios do aplicativo esta
aumentando rapidamente." (N AIEFHAFPHEIE
EHR EF, - Yingyong chéngxu de yonghu
shuliang zhéngzai kuaisu shangshéng.)

Conexdo com aplicacao real: Em uma reuniao de
investidores, essa frase pode ser usada para
destacar o sucesso de um produto digital e
justificar novos investimentos. A palavra kuaisu
(rapidamente) adiciona uma camada de intensidade
ao aumento.

Exemplo com Diminuicao (Ff# -
Xiajiang):

Considere um grafico que mostra a queda nas
vendas de um produto especifico.

Frase: "As vendas do produto A estao diminuindo."
(AFmEVEERIEE M. - A chanpin de
xiaoshou'é zhéngzai xiajiang.)

Conexdo com aplicacao real: Ao apresentar um
relatorio de desempenho, essa frase pode iniciar
uma discussao sobre as causas da queda e as

estratégias para reverter a situacédo. E um ponto de
partida para a analise de problemas.



Exemplos de Estabilidade e Precisao
Temporal

Exemplo com Estabilidade (fR#F#27E - baochi wénding):

Pense em um grafico que mostra a taxa de inflacao permanecendo a mesma por varios meses.

Frase: "A taxa de inflacdo tem permanecido estavel nos Ultimos meses." (EREKREIELMAREBRE. -
Tonghud péngzhang Il zai guoqu ji gé yué baochi wénding.)

Conexdo com aplicacao real: Em uma analise macroeconémica, essa informacao pode ser crucial para
decisdes de investimento ou politicas monetarias. A estabilidade pode ser tanto um sinal positivo quanto um
indicativo de estagnacao, dependendo do contexto.

Para adicionar ainda mais precisdo, podemos usar advérbios de tempo ou de intensidade, como i (zuijin -
recentemente), % (qunian - ano passado), Z&&18ih (huanmandi - lentamente) ou & (xianzhudi -
significativamente). Isso nos permite detalhar a historia que o grafico esta contando.



Numeros e Percentuais: A Base da Analise
Quantitativa

No mundo dos hegdcios, 0s numeros sao a linguagem universal. Eles quantificam o sucesso, medem o progresso e
apontam para areas de melhoria. No entanto, apresentar esses numeros em mandarim, especialmente percentuais
e estatisticas, exige nao apenas o conhecimento dos algarismos, mas tambéem das estruturas gramaticais corretas.
E como construir uma ponte: vocé precisa dos materiais (0s nimeros) e da engenharia (a gramatica) para que ela
seja solida e funcional.

Muitas vezes, a precisao numérica é o que confere credibilidade a sua apresentacao. Erros na comunicacao de
valores podem levar a mal-entendidos sérios e até mesmo a decisées erradas. Por isso, dedicar tempo para
dominar a forma como 0s chineses expressam percentuais e grandes numeros € um investimento valioso em sua
capacidade de comunicacao profissional.

Vamos mergulhar nas estruturas que nos permitem falar sobre dados quantitativos com confianca. Lembre-se do
foco no Pinyin para a pronuncia, pois a clareza auditiva é tao importante quanto a clareza conceitual.

Dominando os Percentuais e Grandes Numeros

Apresentar dados percentuais € uma habilidade fundamental em qualquer contexto de negdcios. Em mandarim, a
estrutura é bastante direta, mas requer atencao aos detalhes.

Percentuais (432 - baifénzhi)

A palavra B4%3Z significa "por cento de". Ela é
colocada antes do numero, ao contrario do portugués.

Exemplo pratico: "As vendas aumentaram em dez por
cento." ((HEXUEK TEHSZ+. - Xidoshou'é
zéngzhang le baifénzhi shi.)

Conexdao com aplicacao real: Ao apresentar um
relatorio de vendas, vocé pode usar essa estrutura
para quantificar o crescimento ou a queda. Por
exemplo, "A margem de lucro é de vinte e cinco por
cento." (FHEABEHZ=+H. - Lirtn Il wéi
baifénzhi ershiwu.)




Grandes Numeros no Sistema Chines

Para numeros grandes, o0 mandarim tem um sistema que agrupa os digitos de forma diferente do portugués (que

usa milhares, milhdes, bilhdes). Os chineses usam /5 (wan) para dez mil e 1Z (yi) para cem milhdes.

01

02

Dez Mil (/5 - wan)

Exemplo: 10.000 € —f (y1 wan). 50.000 é /5 (wu
wan).

Aplicacdo: "A empresa investiu cinco milhoes de
yuans." (REIETHABAART. - Gongsi toéuzi le wii
bai wan Rénminbi.) Note que 5.000.000 é EENA (wi
bai ge wan), ou seja, quinhentos "dez mil".

Cem Milhées (12 - yi)
Exemplo: 100.000.000 é —{Z (yi yi). 300.000.000 & =1Z
(san vyi).

Aplicacdo: "A populacao da China é de mais de um
bilhdo e quatrocentos milhdes." (FE A OB +E9{Z,
Zhonggud rénkdu chaoguo shisi yi.)

Aprender a pensar nesses agrupamentos é um pequeno desafio inicial, mas se torna intuitivo com a pratica. E

como aprender uma nova moeda: N0 comeco, vocé converte, mas depois comeca a pensar diretamente nela.



Expressoes para Estatisticas e
Comparativos: Dando Profundidade aos
Dados

Apresentar numeros e tendéncias € apenas o comeco. Para uma analise de mercado robusta, precisamos ir além,
comparando dados, destacando pontos importantes e contextualizando as estatisticas. E como ser um detetive de
dados: vocé nao apenas encontra as pistas (os numeros), mas as conecta, as compara e as interpreta para
construir um caso convincente.

A capacidade de comparar é crucial. Em um ambiente de negdcios, raramente um numero existe isoladamente. Ele
€ sempre comparado a um periodo anterior, a um concorrente, a uma meta ou a uma média de mercado. Dominar
as estruturas comparativas em mandarim permitird que vocé adicione profundidade e significado aos seus dados,

transformando numeros brutos em insights acionaveis.

Vamos explorar algumas das expressées mais uteis para fazer comparacodes e apresentar estatisticas de forma
mais sofisticada. Essas ferramentas linguisticas o ajudarao a articular nao apenas "o que" esta acontecendo, mas

também "como" e "em relacao a qué".

Comparando e Destacando Dados

Para comparar dados e destacar estatisticas, podemos usar estruturas que indicam "mais que", "menos que",

"igual @" ou "em comparacao com".

>

Mais que (Lb...% - bi...duo)

Usado para indicar que algo € maior ou em maior
quantidade que outro.

Exemplo pratico: "Este ano, nossas vendas foram
dez por cento a mais que no ano passado." (SEH]
HSHETMLLEFEZ RS ZT. - Jinnidan wémen de
xiaoshou'é bi qunian duo baifenzhi shi.)

Conexdo com aplicacao real: Essencial para
relatérios de crescimento, onde vocé precisa mostrar
o desempenho superior em relacao a um periodo
anterior ou a um concorrente.

<

Menos que (Et...2 - bi...shao)

O oposto de bi...dud, usado para indicar que algo é
menor ou em menor quantidade.

Exemplo pratico: "Os custos de marketing foram
cinco por cento a menos que o esperado." (EfH 2~
HFER- DB ZH. - Yingxido chéngbén bi yuqi shao
baifénzhi wu.)

Conexdo com aplicacdo real: Util para destacar
eficiéncias ou areas onde o desempenho ficou
abaixo da meta, iniciando uma discussao sobre as
razoes.



Comparacoes Formais e Metas Alcancadas

>

Em comparacao com (5...48Lk -
yu...xiangbi)
Uma expressao mais formal para fazer

comparacoes, ideal para apresentacoes de
negocios.

Exemplo pratico: "Em comparacao com o trimestre
anterior, o lucro aumentou." (5 +—=ELt, FiF
BFREEK, - YU shang yijidu xiangbi, lirun you sud
zéngzhang.)

Conexdo com aplicacao real: Essa estrutura eleva o
nivel da sua comunicacao, tornando-a mais
profissional e analitica. E perfeita para introduzir
uma analise comparativa detalhada.

©

Atingir/Alcancar (;A% - da dao)

Usado para indicar que um objetivo ou meta foi
alcancado.

Exemplo pratico: "Nossas vendas atingiram a meta
de um milhdo de yuans." (FTMEESRRE T —8 A
AEMHIBEIR. - WOmen de xidoshou'é dadao le yi
bai wan Rénminbi de mubiao.)

Conexdo com aplicacao real: Uma frase poderosa

para celebrar sucessos e mostrar que a equipe
cumpriu seus objetivos.

Essas expressdes permitem que vocé nao apenas apresente os dados, mas também os interprete e 0os coloque em
perspectiva, o que é fundamental para qualquer analise de negdcios.



Estruturando sua Apresentacao: O Roteiro
de Sucesso

Apresentar dados e tendéncias nao € apenas sobre o que vocé diz, mas como vocé diz. Uma apresentacao bem
estruturada € como uma boa histéria: tem um comeco envolvente, um desenvolvimento claro e uma conclusao
impactante. No contexto de negécios chinés, a etiqueta de negécios (F534L1Y - shangwu liyi) desempenha um
papel crucial. Uma apresentacao organizada e respeitosa ndo apenas comunica sua mensagem, mas também
demonstra profissionalismo e consideracao pelos seus interlocutores.

Pense na sua apresentacao como uma jornada que vocé guia sua audiéncia. Vocé comeca definindo o destino (os
objetivos), mostra o caminho percorrido (os dados e tendéncias) e, finalmente, sugere os proximos passos (as
conclusdes e recomendacdes). Sem um roteiro claro, sua audiéncia pode se perder, € sua mensagem, por mais
importante que seja, pode nao ser totalmente absorvida.

Vamos delinear uma estrutura basica para sua apresentacao de resultados, incorporando os elementos culturais
que sao tao valorizados na China. Isso nao so tornara sua comunicacao mais eficaz, mas também fortalecera suas
relacoes (X% - guanxi) profissionais.

O Esqueleto de uma Apresentacao de Dados em Mandarim

Uma apresentacao eficaz geralmente segue uma estrutura logica que facilita a compreensao e a retencao da

informacao.
&
AR
QY

Introducéo ao Topico (/AR - zhuti

Abertura e Boas-Vindas (FFaBHMin){x -
kaichangbai hé wéenhou)
Comece com uma saudacao formal e agradeca a

presenca. Isso demonstra respeito e estabelece um
tom positivo.

Exemplo: "Bom dia a todos. Obrigado por virem." (X
KE LI, RS RIZEIR, - Dajia zaoshang hao.
Ganxié gewei de daolai.)

Conexdo com shangwu liyi: A cortesia inicial &
fundamental para criar um ambiente receptivo.

jieshao)
Apresente brevemente o que sera abordado na
apresentacao. Qual € o propdsito?

Exemplo: "Hoje, gostaria de apresentar os
resultados de vendas do ultimo trimestre." (%X, ¥
BEARNTABLNMZ=ENHEE LS, - Jintian, wo
xiang xiang dajia jieshao shang geé jidu de xiaoshou
yeji.)

Conexdo com a clareza: Definir o escopo desde o
inicio ajuda a direcionar a atenc¢ao da audiéncia.



Estrutura de Apresentacao: Analise e

Conclusao

il

Apresentacao dos Dados
e Analise de Tendéncias
(BB RS BB -
shuju zhanshi yu qushi
fenxi)

Aqui é onde vocé usa o
vocabulario de tendéncias
(shangshéng, xiajiang, baochi
wending) e os percentuais
(baifenzhi).

Exemplo: "Como podem ver
neste grafico, nossas vendas de
produtos digitais aumentaram
em vinte por cento." (IEfIAZRE
XKEIZR BRI, NS Fr=
mHEIEKTRSZ -1 -
Zhéngru dajia zai zhe zhang
tubiao shang kandao de, women
de shuzi chanpin xiaoshou'é
zéngzhang le baifénzhi ershi.)
Conexdo com a credibilidade:
Use dados concretos e
visualizacoes claras para apoiar
suas afirmacodes.

Conclusoes e
Recomendacoées (£&it5
E2iY - jiélun yu jianyi)
Resuma os pontos principais e
ofereca sugestbes ou proximos
passos baseados na analise.

Exemplo: "Em conclusao,
precisamos focar em expandir
para novos mercados." (8.2,
RNFELETHRERMT. -
Zdngzhi, wémen xuyao
zhuanzhu yu tudzhan xin
shichang.)

Conexdo com a acdo: Uma boa
apresentacao nao apenas
informa, mas também inspira
acao.

%
Sessao de Perguntas e
Respostas ((RAIEFHT -
weénda huanjié)

Convide a audiéncia a fazer
perguntas.

Exemplo: "Alguma pergunta?"
(Bft4la)@nEg? - You shénme
wenti ma?)

Conexdao com o Guanxi: Interagir
com a audiéncia e responder as
suas duvidas demonstra
abertura e fortalece o
relacionamento.

Essa estrutura serve como um guia flexivel. Adapte-a conforme a necessidade, mas sempre mantendo a clareza e

o respeito cultural em mente.



Simulacao Pratica: Apresentando
Resultados de Mercado

Chegou a hora de colocar tudo em pratica! A teoria € fundamental, mas a verdadeira aprendizagem acontece
guando vocé simula situacdes reais. Imagine que vocé estd em uma reuniao de negocios, apresentando os
resultados de um projeto ou a analise de um setor especifico. A confianca para se expressar em mandarim, mesmo
com um vocabulario limitado, é o que fara a diferenca.

Esta simulacdo é como um ensaio geral antes da grande estreia. Ela permite que vocé experimente o uso do
vocabulario e das estruturas em um contexto dinamico, sem a pressao de uma situacao real. Lembre-se que o
objetivo nao é a perfeicao imediata, mas a pratica e a familiarizacao com o processo.

Vamos criar um pequeno cenario onde vocé precisara usar os termos de tendéncias, percentuais e as estruturas
de apresentacao que aprendemos. Isso nao so6 solidificara seu conhecimento, mas também o preparara para
interacdes futuras, onde a capacidade de apresentar dados de forma clara e concisa € altamente valorizada.

Cenario: Relatorio de Vendas Trimestrais de um Produto Inovador

Vocé é o gerente de produto de uma nova linha de eletronicos inteligentes. Sua tarefa é apresentar os resultados
de vendas do ultimo trimestre para a equipe de gestao.

[J) Dados Ficticios:

e Vendas totais do trimestre: 1.200.000 RMB
e Crescimento em relagcao ao trimestre anterior: 15%
e Custo de producao: Permaneceu estavel

o Feedback dos clientes: Aumentou significativamente

Seu Discurso (com Pinyin e traducao):

"KRB L, RSRAIMNEIR, (Dajia zaoshang hao, ganxié géweéi de daolai.) Bom dia a todos, obrigado por virem.

SXR, BEBARNBRIVAEETREAMNHEE S, (Jintidn, wo xidng xiang dajia jieshao wdmen xin zhinéng
chanpin xian de xiaoshou ye&ji.) Hoje, gostaria de apresentar os resultados de vendas da nossa nova linha de
produtos inteligentes.



Simulacao Pratica: Continuacao do Discurso

ENEE, HITNESHEHETAR T—BZ+AAREM. (Shang gé jidu, wdmen de zdng xidoshou'é dadao le yi bai ér
shi wan Rénminbi.) No ditimo trimestre, nossas vendas totais atingiram um milhao e duzentos mil RMB.

5 t—=FEMEL, HETEKTESZTE. Xe—MIEEFAS. (YU shang yijidu xidngbl, xidoshou'é zéngzhang
le baiféenzhi shiwu. Zhé shi yige feichang hao de chéngji.) Em comparacdo com o trimestre anterior, as vendas
aumentaram em quinze por cento. Este é um resultado muito bom.

BB, BITNEFRSFRIFRE, XEMTENEFFEZE, (Tongshi, wdmen de shéngchan chéngbén baochi
wénding, zhé ydu zhU yu wdémen wéichi lirun 1i.) Ao mesmo tempo, nossos custos de producdo permaneceram
estaveis, o que nos ajuda a manter a margem de lucro.

BRPRGEHEEEF, XREFNWVZRZZSE T HZHRID, (Kehu fankui yé xianzhu shangshéng, zhé bidoming
women de chanpin shoudao le shichang de huanying.) O feedback dos clientes também aumentou
significativamente, o que indica que nosso produto é bem recebido no mercado.

BZ, BITHXNEEMNRIEZFE, (Zongzhi, wdmen dui zhége jidu de bidoxian gandao manyi.) Em suma,
estamos satisfeitos com o desempenho deste trimestre.

Bft4ln@ig? (You shénme wenti ma?) Alguma pergunta?

Pratique este discurso, focando na pronuncia e na fluidez. Tente adapta-lo com seus préoprios dados ou cenarios.
Lembre-se que o conceito de Guanxi (X&), as relacdes interpessoais, é fortalecido pela sua capacidade de se
comunicar de forma clara e respeitosa.



Consolidacao: Sua Voz no Mercado Chinées

Chegamos ao final de uma jornada crucial para sua proficiéncia em mandarim para negocios. Nesta aula, vocé nao
apenas aprendeu vocabulario e estruturas gramaticais, mas também desenvolveu a capacidade de transformar
dados brutos em uma narrativa compreensivel e persuasiva. Dominar a arte de apresentar numeros e tendéncias
em mandarim é mais do que uma habilidade linguistica; € uma ponte para o sucesso em um dos mercados mais
dindmicos do mundo.

Vocé viu como descrever movimentos de mercado com shangshéng (aumentar), xiajiang (diminuir) e baochi
weénding (permanecer estavel), e como quantificar esses movimentos com baifénzhi (por cento) e os
agrupamentos numeéricos chineses. Mais importante, vocé praticou a estruturacao de uma apresentagao que
respeita a etiqueta de negocios (B554L{X - shangwau liyi) e fortalece o Guanxi (X&), elementos essenciais para
qualquer interacao profissional na China.

Em Pratica

Para solidificar seu aprendizado, comece a observar graficos e relatérios em seu dia a dia e tente descrevé-los
mentalmente em mandarim. Crie pequenos cenarios de apresentacao para si mesmo, usando os dados que vocé
encontrar. Nao hesite em gravar sua voz e ouvir sua pronuncia, ajustando-a com base no Pinyin. A pratica
consistente € o segredo para transformar o conhecimento em fluéncia e confianca.

Autoavaliacao

1. Qual das seguintes frases descreve corretamente um aumento de 20% nas vendas? a) SHEZ FETEDZZ
+. (Xidoshou'é xiajiang le baifenzhi ershi.) b) HEFRFRFIREBT S ZZ1+- (Xidoshou'é baochi wénding
baifénzhi érshi.) c) HEFEKTHSZ-+, (Xiaoshou'é zéngzhang le baifenzhi érshi.) d) SHEZLL EZELBHZ
—+, (Xiaoshou'é bi qunian shao baifénzhi érshi.)

2. Qual termo em Pinyin significa "diminuir"? a) shangshéng b) xiajiang c) baochi wénding d) da dao

3. Se vocé quer dizer "um milhdo e quinhentos mil" em mandarim, qual é a forma correta usando &? a) —BH+hA
(y1 bai wu shi wan) b) —s=R1Z (y1 dian wi yi) c) +F7 (shi wi wan) d) —B A ET (yi bai wan wu gian)

4. Qual elemento cultural é crucial para o sucesso nas interacdes profissionais na China e é fortalecido por uma

comunicacao clara e respeitosa? a) Pinyin b) Shangwu Liyi ¢) Guanxi d) Daolai

5. Em suas proprias palavras, explique a importancia de estruturar uma apresentacao de dados em mandarim,
considerando a etiqueta de negocios chinesa. (3-5 linhas)



Gabarito e Proximos Passos

Gabarito
Resposta: c) Resposta: b) Resposta: a) Resposta: c)

() Resposta Sugerida para a Questao Discursiva:

Estruturar uma apresentacao de dados em mandarim é fundamental ndo apenas para a clareza da
mensagem, mas também para demonstrar respeito e profissionalismo, elementos centrais da etiqueta de
negocios (F5Z4L1X - shangwu liyi) chinesa. Uma apresentacado bem organizada, com saudacdes formais
e uma sequéncia logica, ajuda a construir e fortalecer o Guanxi (X %), as relacdes interpessoais, que sdo
cruciais para o sucesso nos negoécios na China. Isso mostra consideracao pela audiéncia e facilita a
compreensao, gerando confianca.

Proxima Aula

Na Aula 26 — Revisao Geral e Proximos Passos, faremos uma revisao abrangente de todo o conteudo do curso,
consolidando seu aprendizado e preparando-o para os proximos desafios em sua jornada no mandarim para
negodcios.

Recursos Adicionais

o Dicionario Pleco (App): Para consulta rapida de vocabulario e pronuncia.
e HSK 3-4 Livros de Texto: Para aprofundar o vocabulario e a gramatica em contextos mais complexos.

e Noticias de Negdécios em Mandarim (CCTV, Xinhua): Para praticar a compreensao auditiva e expandir o
vocabulario de mercado.

NOTA IMPORTANTE: As informacdes regulatérias/legais/técnicas desta aula estao atualizadas até 2025. Consulte
sempre fontes oficiais para verificar alteracoes.



