
Aula 25 3 Apresentando Números e 
Tendências de Mercado
Desvendando os Números do Mercado Chinês: Sua Voz em Mandarim!

Imagine-se em uma reunião importante, talvez apresentando um relatório de mercado ou discutindo estratégias de 
crescimento com parceiros chineses. A capacidade de comunicar dados, tendências e estatísticas de forma clara e 
confiável não é apenas uma habilidade valiosa; é um diferencial competitivo que pode abrir portas e solidificar 
relações. Em um mundo cada vez mais conectado, onde a China desempenha um papel central na economia 
global, dominar essa comunicação em mandarim é um verdadeiro superpoder.

Muitos de vocês estão buscando não apenas um certificado para horas complementares ou avaliação de títulos, 
mas uma ferramenta real para o futuro. E é exatamente isso que esta aula oferece: a chance de transformar seu 
conhecimento básico de mandarim em uma habilidade prática e impactante no ambiente de negócios. Não se trata 
apenas de memorizar palavras, mas de construir a confiança para expressar ideias complexas e fundamentadas.

Nesta aula, vamos embarcar em uma jornada que o capacitará a descrever o cenário econômico, apresentar 
resultados e discutir o futuro com fluência e precisão. Você aprenderá o vocabulário essencial para falar sobre 
aumentos, diminuições e estabilidade, além de como apresentar dados percentuais e estatísticas de maneira 
eficaz. Ao final, teremos uma simulação prática que consolidará todo o seu aprendizado, preparando-o para 
situações reais de negócios. Prepare-se para dar um salto significativo em sua jornada no mandarim!



A Linguagem dos Gráficos: Dando Voz às 
Tendências
Em nosso dia a dia, somos bombardeados por informações visuais: gráficos de vendas, relatórios de desempenho, 
projeções de mercado. Mas como transformar essas linhas e barras em uma narrativa compreensível e persuasiva, 
especialmente em um contexto de negócios internacional? A chave está em dominar o vocabulário certo para 
descrever o movimento, a direção e o estado de qualquer dado que você precise apresentar.

Pense nos gráficos como um mapa do tempo. Eles nos mostram para onde estamos indo, de onde viemos e onde 
nos encontramos agora. Assim como um meteorologista usa termos como "sol", "chuva" ou "nublado" para 
descrever o clima, nós precisamos de palavras específicas em mandarim para descrever as "condições" do 
mercado. Essas palavras se tornarão suas ferramentas para pintar um quadro claro e preciso do cenário que você 
deseja comunicar.

Vamos começar com os pilares dessa comunicação: os verbos que indicam movimento. Eles são a espinha dorsal 
de qualquer análise de tendências e, uma vez que você os domine, sentirá uma grande liberdade para expressar 
suas ideias. Lembre-se que, no mundo dos negócios, a clareza é tão importante quanto a precisão.

Subindo, Descendo ou Parado? O Vocabulário Essencial

Quando olhamos para um gráfico, a primeira coisa que notamos é se algo está aumentando, diminuindo ou 
permanecendo estável. Em mandarim, temos palavras diretas e eficazes para expressar essas ideias, que são a 
base para qualquer descrição de tendências. Dominar esses termos é como ter as chaves para interpretar e 
comunicar o pulso do mercado.

Vamos explorar esses termos, focando no Pinyin para garantir a pronúncia correta, que é crucial para ser 
compreendido. A prática constante desses sons e tons fará com que você se sinta mais à vontade ao usá-los em 
conversas de negócios. Lembre-se, a fluidez vem com a repetição e a aplicação em contextos reais.

Considere cada um desses termos como um pincel diferente em sua paleta de comunicação. Com eles, você 
poderá descrever desde o crescimento robusto de um setor até a queda inesperada de um produto, ou a 
estabilidade de um investimento. A precisão na escolha da palavra fará toda a diferença na sua mensagem.



Os Pilares da Descrição de Tendências
Para descrever o movimento em um gráfico, três verbos são indispensáveis. Eles são simples, mas poderosos, e 
formam a base para discussões mais complexas sobre o mercado.

Aumentar (NW - 
shàngsh�ng)
Este termo é usado para indicar 
um crescimento, uma elevação. 
Pense em uma flecha apontando 
para cima.

Exemplo prático: "Nossas 
vendas estão aumentando." (s
îö���k�NW2 - WÓmen 
de xi�oshòu'é zhèngzài 
shàngsh�ng.)

Aplicação real: Em uma reunião 
de resultados, você pode usar 
shàngsh�ng para reportar o 
crescimento da receita trimestral 
ou o aumento da participação 
de mercado. É uma palavra que 
transmite progresso e sucesso.

Diminuir (Oß - xiàjiàng)
O oposto de shàngsh�ng, indica 
uma queda, uma redução. 
Imagine uma flecha apontando 
para baixo.

Exemplo prático: "Os custos de 
produção estão diminuindo." (o
ïrok�Oß2 - Sh�ngchÏn 
chéngb�n zhèngzài xiàjiàng.)

Aplicação real: Essencial para 
discutir desafios, como a queda 
na demanda por um produto, ou 
para celebrar conquistas, como 
a redução de despesas 
operacionais. Ser capaz de 
comunicar uma diminuição é tão 
importante quanto comunicar 
um aumento.

Estável (ßc{Û - bÏochí 
w�ndìng)
Usado para descrever uma 
situação que não muda 
significativamente, que 
permanece constante. Pense em 
uma linha reta em um gráfico.

Exemplo prático: "O preço do 
produto permaneceu estável." 
(ïÕÿ|ßc{Û2 - ChÏnpÑn 
jiàgé bÏochí w�ndìng.)

Aplicação real: Útil para 
descrever mercados maduros, 
investimentos de baixo risco ou 
períodos de consolidação. 
Transmite uma sensação de 
previsibilidade e segurança, 
características valorizadas em 
muitos contextos de negócios.

Esses três termos são seu ponto de partida. Dominá-los permitirá que você comece a construir frases mais 
elaboradas e a descrever cenários de mercado com maior confiança. Mas a história não termina aqui; para 
realmente pintar um quadro completo, precisamos de mais nuances.



Descrevendo Gráficos: Transformando 
Dados em Narrativa
Agora que temos o vocabulário básico para os movimentos, o próximo passo é aprender a usá-lo dentro de frases 
que descrevam efetivamente o que vemos em um gráfico. Não basta apenas dizer "aumentar"; precisamos 
contextualizar esse aumento, indicando o que aumentou e em que período. É como montar um quebra-cabeça, 
onde cada peça de vocabulário se encaixa para formar uma imagem completa.

Pense em um gráfico como uma história visual. Seu trabalho é ser o narrador dessa história, traduzindo as linhas e 
pontos em palavras que todos possam entender. Se você está apresentando um relatório de vendas, por exemplo, 
não quer apenas mostrar um gráfico; quer explicar o que ele significa, quais são as implicações e o que isso 
representa para o futuro da empresa.

Conectar o vocabulário que aprendemos com estruturas de frases simples é o segredo para transformar sua 
observação em uma comunicação eficaz. Vamos ver como podemos usar shàngsh�ng, xiàjiàng e bÏochí w�ndìng 
para construir descrições claras e profissionais, preparando o terreno para discussões mais aprofundadas sobre 
os dados.

Construindo Frases para Análise de Tendências

Para descrever gráficos de forma eficaz, precisamos combinar o vocabulário de tendências com o sujeito (o que 
está mudando) e, se possível, o período. A estrutura básica é simples: Sujeito + Verbo de Tendência.

Exemplo com Aumento (NW - 
shàngsh�ng):
Imagine um gráfico mostrando o crescimento do 
número de usuários de um aplicativo.

Frase: "O número de usuários do aplicativo está 
aumentando rapidamente." (Þo{ßöo?ußk
�ÿ�NW2 - Yìngyòng chéngxù de yònghù 
shùliàng zhèngzài kuàisù shàngsh�ng.)

Conexão com aplicação real: Em uma reunião de 
investidores, essa frase pode ser usada para 
destacar o sucesso de um produto digital e 
justificar novos investimentos. A palavra kuàisù 
(rapidamente) adiciona uma camada de intensidade 
ao aumento.

Exemplo com Diminuição (Oß - 
xiàjiàng):
Considere um gráfico que mostra a queda nas 
vendas de um produto específico.

Frase: "As vendas do produto A estão diminuindo." 
(AïÕö���k�Oß2 - A chÏnpÑn de 
xi�oshòu'é zhèngzài xiàjiàng.)

Conexão com aplicação real: Ao apresentar um 
relatório de desempenho, essa frase pode iniciar 
uma discussão sobre as causas da queda e as 
estratégias para reverter a situação. É um ponto de 
partida para a análise de problemas.



Exemplos de Estabilidade e Precisão 
Temporal

Exemplo com Estabilidade (ßc{Û - bÏochí w�ndìng):
Pense em um gráfico que mostra a taxa de inflação permanecendo a mesma por vários meses.

Frase: "A taxa de inflação tem permanecido estável nos últimos meses." (�¯©À÷�Ïû/noßc{Û2 - 
TMnghuò péngzhàng lÝ zài guòqù jÑ gè yuè bÏochí w�ndìng.)

Conexão com aplicação real: Em uma análise macroeconômica, essa informação pode ser crucial para 
decisões de investimento ou políticas monetárias. A estabilidade pode ser tanto um sinal positivo quanto um 
indicativo de estagnação, dependendo do contexto.

Para adicionar ainda mais precisão, podemos usar advérbios de tempo ou de intensidade, como gß (zuìjìn - 
recentemente), û~ (qùnián - ano passado), �cw (huÏnmàndì - lentamente) ou ~×w (xiÏnzhùdì - 
significativamente). Isso nos permite detalhar a história que o gráfico está contando.



Números e Percentuais: A Base da Análise 
Quantitativa
No mundo dos negócios, os números são a linguagem universal. Eles quantificam o sucesso, medem o progresso e 
apontam para áreas de melhoria. No entanto, apresentar esses números em mandarim, especialmente percentuais 
e estatísticas, exige não apenas o conhecimento dos algarismos, mas também das estruturas gramaticais corretas. 
É como construir uma ponte: você precisa dos materiais (os números) e da engenharia (a gramática) para que ela 
seja sólida e funcional.

Muitas vezes, a precisão numérica é o que confere credibilidade à sua apresentação. Erros na comunicação de 
valores podem levar a mal-entendidos sérios e até mesmo a decisões erradas. Por isso, dedicar tempo para 
dominar a forma como os chineses expressam percentuais e grandes números é um investimento valioso em sua 
capacidade de comunicação profissional.

Vamos mergulhar nas estruturas que nos permitem falar sobre dados quantitativos com confiança. Lembre-se do 
foco no Pinyin para a pronúncia, pois a clareza auditiva é tão importante quanto a clareza conceitual.

Dominando os Percentuais e Grandes Números

Apresentar dados percentuais é uma habilidade fundamental em qualquer contexto de negócios. Em mandarim, a 
estrutura é bastante direta, mas requer atenção aos detalhes.

Percentuais (~VO - bÏif�nzh+)

A palavra ~VO significa "por cento de". Ela é 
colocada antes do número, ao contrário do português.

Exemplo prático: "As vendas aumentaram em dez por 
cento." (���ÞÿÎ~VO?2 - Xi�oshòu'é 
z�ngzhÏng le bÏif�nzh+ shí.)

Conexão com aplicação real: Ao apresentar um 
relatório de vendas, você pode usar essa estrutura 
para quantificar o crescimento ou a queda. Por 
exemplo, "A margem de lucro é de vinte e cinco por 
cento." ({ï÷~~VO/?Þ2 - Lìrùn lÝ wéi 
bÏif�nzh+ èrshíwÕ.)



Grandes Números no Sistema Chinês
Para números grandes, o mandarim tem um sistema que agrupa os dígitos de forma diferente do português (que 
usa milhares, milhões, bilhões). Os chineses usam O (wàn) para dez mil e ÿ (yì) para cem milhões.

01

Dez Mil (O - wàn)
Exemplo: 10.000 é /O (y+ wàn). 50.000 é ÞO (wÕ 
wàn).

Aplicação: "A empresa investiu cinco milhões de 
yuans." (}û÷ÍÎÞ~O/®_2 - GMngs+ tóuz+ le wÕ 
bÏi wàn Rénmínbì.) Note que 5.000.000 é Þ~nO (wÕ 
bÏi ge wàn), ou seja, quinhentos "dez mil".

02

Cem Milhões (ÿ - yì)
Exemplo: 100.000.000 é /ÿ (y+ yì). 300.000.000 é Oÿ 
(s�n yì).

Aplicação: "A população da China é de mais de um 
bilhão e quatrocentos milhões." (oÿ/?�Ï?ßÿ2 - 
ZhMngguó rénkÓu ch�oguò shísì yì.)

Aprender a pensar nesses agrupamentos é um pequeno desafio inicial, mas se torna intuitivo com a prática. É 
como aprender uma nova moeda: no começo, você converte, mas depois começa a pensar diretamente nela.



Expressões para Estatísticas e 
Comparativos: Dando Profundidade aos 
Dados
Apresentar números e tendências é apenas o começo. Para uma análise de mercado robusta, precisamos ir além, 
comparando dados, destacando pontos importantes e contextualizando as estatísticas. É como ser um detetive de 
dados: você não apenas encontra as pistas (os números), mas as conecta, as compara e as interpreta para 
construir um caso convincente.

A capacidade de comparar é crucial. Em um ambiente de negócios, raramente um número existe isoladamente. Ele 
é sempre comparado a um período anterior, a um concorrente, a uma meta ou a uma média de mercado. Dominar 
as estruturas comparativas em mandarim permitirá que você adicione profundidade e significado aos seus dados, 
transformando números brutos em insights acionáveis.

Vamos explorar algumas das expressões mais úteis para fazer comparações e apresentar estatísticas de forma 
mais sofisticada. Essas ferramentas linguísticas o ajudarão a articular não apenas "o que" está acontecendo, mas 
também "como" e "em relação a quê".

Comparando e Destacando Dados

Para comparar dados e destacar estatísticas, podemos usar estruturas que indicam "mais que", "menos que", 
"igual a" ou "em comparação com".

Mais que (�...[ - bÑ...duM)
Usado para indicar que algo é maior ou em maior 
quantidade que outro.

Exemplo prático: "Este ano, nossas vendas foram 
dez por cento a mais que no ano passado." (Î~sî
ö����û~[~VO?2 - J+nnián wÓmen de 
xi�oshòu'é bÑ qùnián duM bÏif�nzh+ shí.)

Conexão com aplicação real: Essencial para 
relatórios de crescimento, onde você precisa mostrar 
o desempenho superior em relação a um período 
anterior ou a um concorrente.

Menos que (�...] - bÑ...shÏo)
O oposto de bÑ...duM, usado para indicar que algo é 
menor ou em menor quantidade.

Exemplo prático: "Os custos de marketing foram 
cinco por cento a menos que o esperado." (¥�ro
���]~VOÞ2 - Yíngxi�o chéngb�n bÑ yùq+ shÏo 
bÏif�nzh+ wÕ.)

Conexão com aplicação real: Útil para destacar 
eficiências ou áreas onde o desempenho ficou 
abaixo da meta, iniciando uma discussão sobre as 
razões.



Comparações Formais e Metas Alcançadas

Em comparação com (N...þ� - 
yÕ...xi�ngbÑ)
Uma expressão mais formal para fazer 
comparações, ideal para apresentações de 
negócios.

Exemplo prático: "Em comparação com o trimestre 
anterior, o lucro aumentou." (NN/{þþ�ÿ{ï
obÞÿ2 - YÕ shàng y+ jìdù xi�ngbÑ, lìrùn yÓu suÓ 
z�ngzhÏng.)

Conexão com aplicação real: Essa estrutura eleva o 
nível da sua comunicação, tornando-a mais 
profissional e analítica. É perfeita para introduzir 
uma análise comparativa detalhada.

Atingir/Alcançar (¿r - dá dào)
Usado para indicar que um objetivo ou meta foi 
alcançado.

Exemplo prático: "Nossas vendas atingiram a meta 
de um milhão de yuans." (sîö���¿rÎ/~O
/®_öoo2 - WÓmen de xi�oshòu'é dádào le y+ 
bÏi wàn Rénmínbì de mùbi�o.)

Conexão com aplicação real: Uma frase poderosa 
para celebrar sucessos e mostrar que a equipe 
cumpriu seus objetivos.

Essas expressões permitem que você não apenas apresente os dados, mas também os interprete e os coloque em 
perspectiva, o que é fundamental para qualquer análise de negócios.



Estruturando sua Apresentação: O Roteiro 
de Sucesso
Apresentar dados e tendências não é apenas sobre o que você diz, mas como você diz. Uma apresentação bem 
estruturada é como uma boa história: tem um começo envolvente, um desenvolvimento claro e uma conclusão 
impactante. No contexto de negócios chinês, a etiqueta de negócios (Wó}î - sh�ngwù lÑyí) desempenha um 
papel crucial. Uma apresentação organizada e respeitosa não apenas comunica sua mensagem, mas também 
demonstra profissionalismo e consideração pelos seus interlocutores.

Pense na sua apresentação como uma jornada que você guia sua audiência. Você começa definindo o destino (os 
objetivos), mostra o caminho percorrido (os dados e tendências) e, finalmente, sugere os próximos passos (as 
conclusões e recomendações). Sem um roteiro claro, sua audiência pode se perder, e sua mensagem, por mais 
importante que seja, pode não ser totalmente absorvida.

Vamos delinear uma estrutura básica para sua apresentação de resultados, incorporando os elementos culturais 
que são tão valorizados na China. Isso não só tornará sua comunicação mais eficaz, mas também fortalecerá suas 
relações (sÿ - gu�nxi) profissionais.

O Esqueleto de uma Apresentação de Dados em Mandarim

Uma apresentação eficaz geralmente segue uma estrutura lógica que facilita a compreensão e a retenção da 
informação.

Abertura e Boas-Vindas (_�oÜÿY - 
k�ichÏngbái hé wènhòu)
Comece com uma saudação formal e agradeça a 
presença. Isso demonstra respeito e estabelece um 
tom positivo.

Exemplo: "Bom dia a todos. Obrigado por virem." (/
ÿíN}2�®TOörg2 - Dàji� zÏoshang hÏo. 
GÏnxiè gèwèi de dàolái.)

Conexão com sh�ngwù lÑyí: A cortesia inicial é 
fundamental para criar um ambiente receptivo.

Introdução ao Tópico (��Ïÿ - zhÕtí 
jièshào)
Apresente brevemente o que será abordado na 
apresentação. Qual é o propósito?

Exemplo: "Hoje, gostaria de apresentar os 
resultados de vendas do último trimestre." (Îyÿs
óU/ÿÏÿNn{þö��^ÿ2 - J+nti�n, wÓ 
xiÏng xiàng dàji� jièshào shàng gè jìdù de xi�oshòu 
yèj+.)

Conexão com a clareza: Definir o escopo desde o 
início ajuda a direcionar a atenção da audiência.



Estrutura de Apresentação: Análise e 
Conclusão

Apresentação dos Dados 
e Análise de Tendências 
(uo]�N�ÿV÷ - 
shùjù zhÏnshì yÕ qkshì 
f�nx+)
Aqui é onde você usa o 
vocabulário de tendências 
(shàngsh�ng, xiàjiàng, bÏochí 
w�ndìng) e os percentuais 
(bÏif�nzh+).

Exemplo: "Como podem ver 
neste gráfico, nossas vendas de 
produtos digitais aumentaram 
em vinte por cento." (kÛ/ÿ�
ß�þèN�röÿsîöu_ï

Õ���ÞÿÎ~VO/?2 - 
Zhèngrú dàji� zài zhè zh�ng 
túbiÏo shàng kàndào de, wÓmen 
de shùzì chÏnpÑn xi�oshòu'é 
z�ngzhÏng le bÏif�nzh+ èrshí.)

Conexão com a credibilidade: 
Use dados concretos e 
visualizações claras para apoiar 
suas afirmações.

Conclusões e 
Recomendações (ÿ»N
þ¯ - jiélùn yÕ jiànyì)
Resuma os pontos principais e 
ofereça sugestões ou próximos 
passos baseados na análise.

Exemplo: "Em conclusão, 
precisamos focar em expandir 
para novos mercados." ({Oÿ
sî��_ìÎó]õ^�2 - 
ZÓngzh+, wÓmen xkyào 
zhu�nzhù yú tuòzhÏn x+n 
shìchÏng.)

Conexão com a ação: Uma boa 
apresentação não apenas 
informa, mas também inspira 
ação.

Sessão de Perguntas e 
Respostas (ÿ�ÿ� - 
wèndá huánjié)
Convide a audiência a fazer 
perguntas.

Exemplo: "Alguma pergunta?" 
(oÎNÿ�Wÿ - YÓu shénme 
wèntí ma?)

Conexão com o Guanxi: Interagir 
com a audiência e responder às 
suas dúvidas demonstra 
abertura e fortalece o 
relacionamento.

Essa estrutura serve como um guia flexível. Adapte-a conforme a necessidade, mas sempre mantendo a clareza e 
o respeito cultural em mente.



Simulação Prática: Apresentando 
Resultados de Mercado
Chegou a hora de colocar tudo em prática! A teoria é fundamental, mas a verdadeira aprendizagem acontece 
quando você simula situações reais. Imagine que você está em uma reunião de negócios, apresentando os 
resultados de um projeto ou a análise de um setor específico. A confiança para se expressar em mandarim, mesmo 
com um vocabulário limitado, é o que fará a diferença.

Esta simulação é como um ensaio geral antes da grande estreia. Ela permite que você experimente o uso do 
vocabulário e das estruturas em um contexto dinâmico, sem a pressão de uma situação real. Lembre-se que o 
objetivo não é a perfeição imediata, mas a prática e a familiarização com o processo.

Vamos criar um pequeno cenário onde você precisará usar os termos de tendências, percentuais e as estruturas 
de apresentação que aprendemos. Isso não só solidificará seu conhecimento, mas também o preparará para 
interações futuras, onde a capacidade de apresentar dados de forma clara e concisa é altamente valorizada.

Cenário: Relatório de Vendas Trimestrais de um Produto Inovador

Você é o gerente de produto de uma nova linha de eletrônicos inteligentes. Sua tarefa é apresentar os resultados 
de vendas do último trimestre para a equipe de gestão.

Dados Fictícios:

Vendas totais do trimestre: 1.200.000 RMB

Crescimento em relação ao trimestre anterior: 15%

Custo de produção: Permaneceu estável

Feedback dos clientes: Aumentou significativamente

Seu Discurso (com Pinyin e tradução):

"/ÿíN}ÿ�®TOörg2 (Dàji� zÏoshang hÏo, gÏnxiè gèwèi de dàolái.) Bom dia a todos, obrigado por virem.

ÎyÿsóU/ÿÏÿsîõ~ýïÕÿö��^ÿ2 (J+nti�n, wÓ xiÏng xiàng dàji� jièshào wÓmen x+n zhìnéng 
chÏnpÑn xiàn de xi�oshòu yèj+.) Hoje, gostaria de apresentar os resultados de vendas da nossa nova linha de 
produtos inteligentes.



Simulação Prática: Continuação do Discurso
Nn{þÿsîö{���¿rÎ/~/?O/®_2 (Shàng gè jìdù, wÓmen de zÓng xi�oshòu'é dádào le y+ bÏi èr 
shí wàn Rénmínbì.) No último trimestre, nossas vendas totais atingiram um milhão e duzentos mil RMB.

NN/{þþ�ÿ���ÞÿÎ~VO?Þ2ßo/n¯~}örÿ2 (YÕ shàng y+ jìdù xi�ngbÑ, xi�oshòu'é z�ngzhÏng 
le bÏif�nzh+ shíwÕ. Zhè shì y+gè f�icháng hÏo de chéngj+.) Em comparação com o trimestre anterior, as vendas 
aumentaram em quinze por cento. Este é um resultado muito bom.

\÷ÿsîöoïroßc{ÛÿßoûÎsîþc{ï÷2 (Tóngshí, wÓmen de sh�ngchÏn chéngb�n bÏochí 
w�ndìng, zhè yÓu zhù yú wÓmen wéichí lìrùn lÝ.) Ao mesmo tempo, nossos custos de produção permaneceram 
estáveis, o que nos ajuda a manter a margem de lucro.

û?ß�_~×NWÿßènsîöïÕ×rÎ^�ökÏ2 (Kèhù fÏnkuì y� xiÏnzhù shàngsh�ng, zhè biÏomíng 
wÓmen de chÏnpÑn shòudào le shìchÏng de hu�nyíng.) O feedback dos clientes também aumentou 
significativamente, o que indica que nosso produto é bem recebido no mercado.

{Oÿsîûßn{þöèó�rïo2 (ZÓngzh+, wÓmen duì zhège jìdù de biÏoxiàn gÏndào mÏnyì.) Em suma, 
estamos satisfeitos com o desempenho deste trimestre.

oÎNÿ�Wÿ (YÓu shénme wèntí ma?) Alguma pergunta?

Pratique este discurso, focando na pronúncia e na fluidez. Tente adaptá-lo com seus próprios dados ou cenários. 
Lembre-se que o conceito de Guanxi (sÿ), as relações interpessoais, é fortalecido pela sua capacidade de se 
comunicar de forma clara e respeitosa.



Consolidação: Sua Voz no Mercado Chinês
Chegamos ao final de uma jornada crucial para sua proficiência em mandarim para negócios. Nesta aula, você não 
apenas aprendeu vocabulário e estruturas gramaticais, mas também desenvolveu a capacidade de transformar 
dados brutos em uma narrativa compreensível e persuasiva. Dominar a arte de apresentar números e tendências 
em mandarim é mais do que uma habilidade linguística; é uma ponte para o sucesso em um dos mercados mais 
dinâmicos do mundo.

Você viu como descrever movimentos de mercado com shàngsh�ng (aumentar), xiàjiàng (diminuir) e bÏochí 
w�ndìng (permanecer estável), e como quantificar esses movimentos com bÏif�nzh+ (por cento) e os 
agrupamentos numéricos chineses. Mais importante, você praticou a estruturação de uma apresentação que 
respeita a etiqueta de negócios (Wó}î - sh�ngwù lÑyí) e fortalece o Guanxi (sÿ), elementos essenciais para 
qualquer interação profissional na China.

Em Prática

Para solidificar seu aprendizado, comece a observar gráficos e relatórios em seu dia a dia e tente descrevê-los 
mentalmente em mandarim. Crie pequenos cenários de apresentação para si mesmo, usando os dados que você 
encontrar. Não hesite em gravar sua voz e ouvir sua pronúncia, ajustando-a com base no Pinyin. A prática 
consistente é o segredo para transformar o conhecimento em fluência e confiança.

Autoavaliação

Qual das seguintes frases descreve corretamente um aumento de 20% nas vendas? a) ���OßÎ~VO/
?2 (Xi�oshòu'é xiàjiàng le bÏif�nzh+ èrshí.) b) ���ßc{Û~VO/?2 (Xi�oshòu'é bÏochí w�ndìng 
bÏif�nzh+ èrshí.) c) ���ÞÿÎ~VO/?2 (Xi�oshòu'é z�ngzhÏng le bÏif�nzh+ èrshí.) d) ����û~]~VO
/?2 (Xi�oshòu'é bÑ qùnián shÏo bÏif�nzh+ èrshí.)

1.

Qual termo em Pinyin significa "diminuir"? a) shàngsh�ng b) xiàjiàng c) bÏochí w�ndìng d) dá dào2.

Se você quer dizer "um milhão e quinhentos mil" em mandarim, qual é a forma correta usando O? a) /~Þ?O 
(y+ bÏi wÕ shí wàn) b) /ùÞÿ (y+ diÏn wÕ yì) c) ?ÞO (shí wÕ wàn) d) /~OÞS (y+ bÏi wàn wÕ qi�n)

3.

Qual elemento cultural é crucial para o sucesso nas interações profissionais na China e é fortalecido por uma 
comunicação clara e respeitosa? a) Pinyin b) Shàngwù LÑyí c) Guanxi d) Dàolái

4.

Em suas próprias palavras, explique a importância de estruturar uma apresentação de dados em mandarim, 
considerando a etiqueta de negócios chinesa. (3-5 linhas)

5.



Gabarito e Próximos Passos
Gabarito

1
Resposta: c)

2
Resposta: b)

3
Resposta: a)

4
Resposta: c)

Resposta Sugerida para a Questão Discursiva:

Estruturar uma apresentação de dados em mandarim é fundamental não apenas para a clareza da 
mensagem, mas também para demonstrar respeito e profissionalismo, elementos centrais da etiqueta de 
negócios (Wó}î - sh�ngwù lÑyí) chinesa. Uma apresentação bem organizada, com saudações formais 
e uma sequência lógica, ajuda a construir e fortalecer o Guanxi (sÿ), as relações interpessoais, que são 
cruciais para o sucesso nos negócios na China. Isso mostra consideração pela audiência e facilita a 
compreensão, gerando confiança.

Próxima Aula

Na Aula 26 3 Revisão Geral e Próximos Passos, faremos uma revisão abrangente de todo o conteúdo do curso, 
consolidando seu aprendizado e preparando-o para os próximos desafios em sua jornada no mandarim para 
negócios.

Recursos Adicionais

Dicionário Pleco (App): Para consulta rápida de vocabulário e pronúncia.

HSK 3-4 Livros de Texto: Para aprofundar o vocabulário e a gramática em contextos mais complexos.

Notícias de Negócios em Mandarim (CCTV, Xinhua): Para praticar a compreensão auditiva e expandir o 
vocabulário de mercado.

NOTA IMPORTANTE: As informações regulatórias/legais/técnicas desta aula estão atualizadas até 2025. Consulte 
sempre fontes oficiais para verificar alterações.


