Aula 28 - Precificacao e Negociacao

Bem-vindo(a) a Aula 28! Vocé ja domina a arte de transformar textos complexos em mensagens claras e precisas,

mas e o valor do seu tempo e do seu conhecimento? Muitos tradutores, especialmente no inicio da carreira,
sentem-se inseguros na hora de definir precos e negociar. E como ter uma joia rara e nao saber como precifica-la
no mercado. Essa aula € 0 seu guia para transformar essa inseguranca em confianca e estrategia.

Imagine-se nao apenas como um tradutor, mas como um empreendedor do seu préprio conhecimento. A
capacidade de precificar seus servicos de forma justa e de negociar com confianca € tao crucial quanto a sua
proficiéncia linguistica. Ela define sua sustentabilidade financeira, seu reconhecimento profissional e a percepcao
de valor que o mercado tera sobre o0 seu trabalho. Nao € apenas sobre "quanto cobrar", mas sobre "quanto o seu
trabalho vale" e como comunicar isso.

Ao final desta jornada, vocé sera capaz de identificar os modelos de cobranca mais adequados para diferentes
projetos, analisar os fatores que influenciam o preco de uma traducao técnica, elaborar orcamentos profissionais
que se destacam e aplicar técnicas de negociacao eficazes para fechar contratos vantajosos. Prepare-se para
desvendar os segredos que transformam um bom tradutor em um profissional de sucesso, que sabe valorizar cada
palavra e cada hora dedicada.

Nesta aula, vamos explorar desde os modelos de cobran¢a mais comuns até as huances da negociacao e gestao
de contratos, sempre com um olhar nas tendéncias de 2025, como o impacto das Ferramentas CAT e da Pds-
Edicdo de Traducao Automatica (MTPE). E a ponte entre a sua habilidade técnica e a sua inteligéncia de negécios.



O Valor do §eu Conhecimento: Por Que
Precificar E Crucial?

Vocé dedicou horas de estudo, aprimorou suas habilidades em terminologia técnica e domina as ferramentas que
otimizam seu trabalho. Mas, ao final de tudo, como transformar esse conhecimento e esforco em um valor
monetario justo e competitivo? Essa € a pergunta que muitos profissionais, nao apenas tradutores, se fazem. A
transicao de estudante para profissional autbnomo ou prestador de servicos envolve uma mudanca de
mentalidade: vocé nao esta apenas entregando um texto, esta entregando uma solucao, um valor.

Pense em um chef de cozinha renomado. Ele ndo precifica um prato apenas pelos ingredientes, mas pela sua
técnica, pela experiéncia que oferece, pelo ambiente do restaurante, pela exclusividade da receita. Da mesma
forma, o tradutor técnico ndo vende apenas palavras; ele vende precisao, clareza, conformidade com normas,
agilidade e, acima de tudo, a garantia de que a mensagem original sera compreendida em outro idioma sem perdas
ou ambiguidades. E a sua expertise que evita erros caros e garante a comunicacao eficaz para o cliente.

Ignorar a importancia da precificacao estratégica é como ter uma loja de produtos de alta qualidade, mas sem
etiquetas de preco ou com valores aleatoérios. Isso gera desconfianca, desvaloriza o produto e afasta clientes que
buscam profissionalismo. Uma precificacao bem pensada nao so garante sua remuneracao justa, mas também
posiciona vocé no mercado, atraindo clientes que valorizam a qualidade e estao dispostos a pagar por ela. E a
base para construir uma carreira soélida e financeiramente saudavel.



Modelos de Cobranca: Qual Estrategia
Adotar?

No universo da traducao, nao existe uma férmula magica de precificacao que sirva para todas as situacdes. Assim
como vocé nao compra todos os produtos no supermercado da mesma forma — alguns sao por quilo, outros por
unidade, e ha até cestas prontas —, os servicos de traducao também se adaptam a diferentes modelos de
cobranca. A escolha do modelo certo é o primeiro passo para garantir que seu trabalho seja valorizado e que o
cliente entenda exatamente pelo que esta pagando.

Essa diversidade de modelos existe porque cada projeto de traducao possui caracteristicas unicas: alguns sao
volumosos e repetitivos, outros sao curtos e urgentes, e ha aqueles que exigem um envolvimento mais profundo e
consultivo. Entender as particularidades de cada abordagem permite que vocé ofereca uma proposta flexivel e
alinhada as necessidades do cliente, a0 mesmo tempo em que protege seu tempo e seu esforco. E uma questao de
estratégia e adaptabilidade.

Os trés modelos mais comuns sao a cobranca por palavra, por hora e por projeto. Cada um tem suas vantagens e
desvantagens, e a decisao de qual usar depende de fatores como o tipo de texto, o prazo, a complexidade e o
relacionamento com o cliente. Vamos explorar cada um deles para que vocé possa identificar qual se encaixa
melhor em cada cenario, transformando a precificacdao em uma ferramenta de sucesso, e ndo em um obstaculo.

Por Palavra Por Hora Por Projeto

Aplicacao: Textos com volume Aplicacao: Tarefas complexas, Aplicacao: Escopo bem
previsivel, padrao da industria indefinidas ou consultivas definido, valor agregado

Base: Contagem de palavras do Base: Tempo dedicado ao Base: Valor total para o escopo
texto-fonte ou alvo Servico completo do trabalho
Exemplo: Traducao de manuais Exemplo: Revisao, pos-edicao, Exemplo: Localizacao de
técnicos, artigos cientificos gestao terminoldgica, software, traducao de website,

consultoria projetos multimidia



Cobranca por Palavra: O Padrao da Industria
e Suas Nuances

A cobranca por palavra é, sem duvida, o modelo mais difundido na
industria da traducao. E a forma mais comum de precificar projetos
de grande volume, como manuais técnicos, documentos legais ou
artigos cientificos. A l6gica € simples: quanto mais palavras para
traduzir, maior o custo. No entanto, essa aparente simplicidade
esconde nuances importantes que, se nao forem consideradas,
podem levar a orcamentos imprecisos e até prejuizos.

Imagine que vocé esta comprando um livro. O preco é definido
pelo numero de paginas, certo? Na traducao, a palavra € a
"pagina". Mas a histéria ndo termina aqui. E crucial definir se a
contagem sera feita no texto-fonte (o original) ou no texto-alvo (o
traduzido). Geralmente, a contagem do texto-fonte é preferivel,

pois oferece um valor fixo e previsivel antes mesmo de o trabalho
comecar, evitando surpresas para ambas as partes.

(J . Vantagem Principal: A grande vantagem desse modelo ¢é a clareza e a facilidade de comparacao.
Clientes podem solicitar orcamentos de diferentes tradutores e comparar as taxas por palavra.

Para o tradutor, as Ferramentas de Traducao Assistida por Computador (CAT Tools), como Trados Studio ou
MemoQ, sao aliadas indispensaveis. Elas nao sé contam as palavras com precisao, mas tambéem identificam
repeticoes e trechos ja traduzidos (memorias de traducao — TM), permitindo aplicar descontos e otimizar o tempo.
Por exemplo, um manual técnico com 10.000 palavras, onde 30% sao repeticoes, nao deve ser cobrado como um
texto totalmente novo. A CAT Tool ajuda a gerenciar isso, refletindo no preco final e na eficiéncia.
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Cobranca por Hora: Quando o Tempo E Ouro

Nem todo trabalho de traducao se encaixa perfeitamente na contagem por palavra. Ha tarefas que exigem um
envolvimento mais qualitativo do que quantitativo, onde o tempo dedicado a pesquisa, a revisdo minuciosa ou a
gestao de terminologia € o principal fator de custo. Nesses casos, a cobranca por hora emerge como a opgao mais
justa e transparente, tanto para o tradutor quanto para o cliente.

Pense em um consultor juridico ou um designer grafico. Eles ndo cobram por "paragrafo" ou por "pixel", mas sim
pelo tempo que dedicam a analise, a criacao e a resolucao de problemas. Da mesma forma, o tradutor pode atuar
como um especialista que dedica seu tempo e conhecimento para garantir a qualidade e a consisténcia de um

projeto. E 0 modelo ideal para servicos que ndo tém um volume de palavras facilmente mensuravel ou que
envolvem um alto grau de incerteza no escopo inicial.

Pos-Edicao de Traducao Gestao de Terminologia Revisoes e Consultorias
Automatica (MTPE) Criacao e manutencao de Revisbes de textos ja

O tradutor revisa e aprimora bases terminoldgicas (TB) para traduzidos, consultorias

um texto gerado por garantir consisténcia em linguisticas ou projetos que
inteligéncia artificial projetos complexos exigem muita pesquisa e

adaptacao cultural

O desafio aqui € a transparéncia: é fundamental registrar o tempo de forma precisa e comunicar claramente ao

cliente as horas dedicadas.



Cobranca por Projeto: Visao Holistica e Valor
Agregado

Enquanto a cobranca por palavra foca no volume e a por
hora no tempo, a cobranca por projeto adota uma
perspectiva mais abrangente, oferecendo um preco fixo para
um escopo de trabalho bem definido. E como contratar uma
construtora para edificar uma casa: vocé paga um valor total
pelo projeto completo, que inclui desde a fundacao até o
acabamento, independentemente de quantas horas ou tijolos
foram usados. O foco esta no resultado final e no valor
agregado que ele proporciona.

Esse modelo € ideal para projetos complexos e multifacetados, como a localizacao de um software, a traducao
completa de um website ou a criacao de legendas para um video corporativo. Nesses casos, o trabalho pode
envolver nao apenas a traducao em si, mas também revisao, adaptacao cultural, formatacao, testes e até mesmo
gerenciamento de equipe. Oferecer um preco fechado simplifica a gestao para o cliente e permite ao tradutor
precificar o valor total da solucao, e nao apenas partes dela.

A grande vantagem da cobranca por projeto é a previsibilidade para ambas as partes. O cliente sabe
exatamente quanto pagara, e o tradutor tem a liberdade de gerenciar seu tempo e recursos para entregar o
melhor resultado dentro do orgcamento.

Para que funcione bem, é crucial ter um escopo de trabalho detalhado e claro, com todos os entregaveis e prazos
bem definidos em um contrato. Isso evita mal-entendidos e garante que o valor percebido pelo cliente esteja
alinhado com o esforco e a expertise do tradutor.



Fatores que Influenciam o Preco: Além da
Palavra

Se a precificacao fosse apenas uma questao de contar palavras, a vida do tradutor seria muito mais simples. No
entanto, o valor de uma traducdo é um mosaico de elementos que vao muito além do volume do texto. E como o
preco de um taxi: nao € so6 a distancia percorrida que conta, mas também o horario de pico, a bandeira, se o carro
é executivo, e até mesmo a urgéncia da corrida. Ignorar esses fatores € subestimar o seu préprio trabalho e o valor
que vocé entrega.

Relacionamento

>

Urgéncia

. Prazo de entrega
Cliente recorrente

Formato do
ficheiro

Tipo e preparacao

Complexidade

-~

Termos técnicos

Especializacao Volume
@ Quantidade de
Area especializada palavras

Entender esses elementos adicionais € fundamental para construir um orcamento justo e competitivo, que reflita o
real esforco e a expertise necessarios para cada projeto. Eles sdo os "temperos" que ajustam o preco base e
garantem que vocé seja remunerado adequadamente por cada desafio que o texto apresenta. Nao se trata de
"inflacionar" o preco, mas de reconhecer e quantificar o valor de cada particularidade do servico.

Os principais fatores que influenciam o preco incluem a urgéncia da entrega, a complexidade técnica do
conteudo, o volume total do projeto (e a presenca de repeticdes), a especializacao exigida, o formato do arquivo e
até mesmo o relacionamento com o cliente. Cada um desses elementos pode adicionar uma camada de dificuldade
ou de valor ao trabalho, e saber como incorpora-los na sua precificacao é uma habilidade essencial para qualquer
tradutor técnico que busca sucesso e sustentabilidade.



Urgéencia e Complexidade: O Custo da
Velocidade e do Conhecimento

4 Urgéncia: O Custo da Velocidade

Imagine que um cliente precisa de um manual
técnico de 50 paginas traduzido para ontem. A
pressao do prazo, a necessidade de trabalhar fora
do horario comercial ou em feriados, e a
reorganizacao da sua agenda para acomodar essa
demanda tém um custo.

Esse "custo da velocidade" é o que chamamos de
taxa de urgéncia, e ela é perfeitamente
justificavel.

% Complexidade: O Custo do
Conhecimento

A complexidade refere-se ao grau de dificuldade do
texto. Traduzir um e-mail informal é diferente de
traduzir um relatério de engenharia aeroespacial ou
um contrato legal.

Textos altamente técnicos exigem nao apenas
fluéncia em dois idiomas, mas um profundo
conhecimento da terminologia especifica da area.

Por exemplo, um projeto que envolve a traducao de um manual de instrucdes para um novo equipamento industrial,
com diagramas e termos muito especificos, demandara mais tempo de pesquisa e validacao terminologica do que
um texto de marketing. As CAT Tools podem auxiliar na gestao de terminologia, mas a inteligéncia humana para
interpretar e aplicar o contexto técnico € insubstituivel. Portanto, quanto maior a complexidade e a urgéncia, maior

o valor agregado do seu trabalho e, consequentemente, o preco.




Volume e Repeticao: Otimizando com
Tecnologia

O volume de um projeto € um fator ébvio na precificacao: quanto mais palavras, mais trabalho. No entanto, a
relacao nao é linear quando consideramos as repeticées. Imagine que vocé precisa traduzir um catalogo de
produtos onde muitos itens tém descricdes idénticas ou muito similares. Cobrar o preco cheio por cada palavra
repetida seria injusto para o cliente e ineficiente para vocé, ja que as Ferramentas CAT facilitam enormemente
esse processo.

Como as CAT Tools Ajudam

E aqui que a tecnologia entra como uma aliada
poderosa. As Memorias de Traducao (TM), presentes
nas CAT Tools, armazenam segmentos de texto ja
traduzidos. Quando um novo projeto é carregado, a
ferramenta compara o texto-fonte coma TM e
identifica correspondéncias.

e Correspondéncias exatas: 100% de match
o Correspondeéncias parciais: Fuzzy matches

e Repeticoes internas: Dentro do proprio documento

Para cada tipo de correspondéncia, € possivel aplicar
um desconto na taxa por palavra, refletindo o menor
esforco necessario.

[0 @ Tradugcao Automatica e MTPE: A ascensdo da Traducao Automatica (MT) e da Pos-Edicdo (MTPE)
introduz uma nova dinamica. Um texto que passou por MT e precisa de pds-edicao geralmente é cobrado
por hora ou com uma taxa por palavra menor do que uma traducao humana do zero.

Isso porque o tradutor nao esta criando o texto, mas sim revisando e aprimorando. Saber como precificar esses
cenarios, utilizando as métricas das CAT Tools para volume e repeticdes, é essencial para se manter competitivo e
justo no mercado de 2025.



Como Preparar um Orcamento Profissional:
Sua Carta de Apresentacao

Um orcamento nao é apenas um pedaco de papel com um numero. Ele € a sua carta de apresentacao, o reflexo do
seu profissionalismo e da sua atencao aos detalhes. Um orcamento bem elaborado transmite confianca, clareza e
seriedade, enquanto um documento malfeito pode levantar duvidas sobre a qualidade do seu trabalho, mesmo
antes de vocé comecar a traduzir. Pense nele como o cardapio de um restaurante sofisticado: ele nao apenas lista

os pratos, mas descreve a experiéncia, os ingredientes e o valor.

A preparacao de um orcamento profissional vai além do calculo do preco. Ela envolve a comunicacao eficaz do
escopo do trabalho, dos termos e condicdes, e do valor que vocé oferece. E uma oportunidade de educar o cliente
sobre o0 que esta incluido no preco e por que ele é justo. Um orcamento claro e detalhado minimiza mal-entendidos
e estabelece as bases para um relacionamento de trabalho transparente e produtivo.

01 02

Dados de Contato Data e Referéncia

Seus dados completos e os dados do cliente Data de emissao e numero de referéncia do orcamento
03 04

Descricao do Servico Preco Total

Idiomas, tipo de texto, volume, prazo detalhados Valor final ou taxa por palavra/hora claramente

especificada

05 06

Termos de Pagamento Validade e Observacoes

Condicdes, parcelamento, adiantamento, forma de Prazo de validade da proposta e informacdes relevantes
pagamento

Lembre-se de que a clareza é sua maior aliada.



Téchnicas de Negociacao: A Arte de Chegar a
um Acordo Justo

Receber um orcamento e aceita-lo sem questionar é raro. A
negociacao é uma parte intrinseca do mundo dos negdcios,
e no campo da traducao nao é diferente. Muitos tradutores
sentem-se desconfortaveis com a ideia de negociar,
temendo perder o cliente ou desvalorizar seu trabalho. No
entanto, a negociacao nao precisa ser um confronto; ela
pode ser uma conversa construtiva para encontrar um ponto
de equilibrio que seja justo para ambas as partes.

Imagine que vocé esta comprando um carro usado. O vendedor tem um preco em mente, e vocé tem outro. A
negociacao é o processo de dialogo, de apresentar argumentos, de ouvir as necessidades do outro e de buscar
uma solucao que satisfaca a ambos. O objetivo nao € "ganhar" a qualquer custo, mas sim construir um acordo
"ganha-ganha", onde tanto o tradutor quanto o cliente se sintam valorizados e satisfeitos com o resultado.

- o) o

Preparacao Escuta Ativa Alternativas

Conheca o seu valor, saiba qual é Ouca atentamente o cliente para Ofereca opgcdes como ajustar
0 Seu preco minimo aceitavel e entender suas preocupacoes e prazo, escopo Ou Servicos
esteja pronto para justificar sua limitacdes orcamentarias adicionais para encontrar
taxa equilibrio

Por exemplo, se o cliente tem um orcamento apertado, vocé pode sugerir uma pos-edicao em vez de uma
traducao humana completa, ou um prazo mais longo. A flexibilidade estratégica € uma ferramenta poderosa.



Gestao de Contratos: Protegendo Seu
Trabalho e Seus Direitos

Depois de precificar e negociar, o proximo passo crucial é formalizar o acordo. Trabalhar sem um contrato € como
construir uma casa sem alicerces: a qualquer momento, a estrutura pode ruir. Um contrato de prestacao de
servigcos de traducao nao é apenas um documento burocratico; ele é a garantia legal que protege tanto o seu
trabalho quanto os direitos do cliente, estabelecendo as regras do jogo de forma clara e inequivoca.

- - -
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Muitos profissionais autbnomos, especialmente no inicio, negligenciam a importancia de um contrato formal,
confiando apenas na comunicacao verbal ou por e-mail. No entanto, em caso de desentendimentos sobre prazos,
pagamentos, escopo do trabalho ou questées de confidencialidade, um contrato bem redigido é o seu maior
aliado. Ele serve como um registro oficial de tudo o que foi acordado, evitando interpretacdes errbneas e
fornecendo uma base sodlida para a resolucao de conflitos.

Identificacao das Partes

g:

Dados completos do tradutor e do cliente
- Descricao dos Servicos
m:

Idiomas, tipo de texto, volume, prazo de entrega detalhados

Valor e Pagamento

Valor total, condicdes de pagamento, parcelamento, adiantamento

Confidencialidade

Clausulas de sigilo e protecao de informacdes sensiveis

Propriedade Intelectual

=V Definicao de direitos autorais e uso do trabalho

Lei Aplicavel

Jurisdicao e condicdes para rescisao e resolucao de disputas

Investir tempo na elaboracao ou revisao de um modelo de contrato € um investimento na sua seguranca
profissional.



Qualidade e Terminologia: Pilares da
Traducao Técnica e da Precificacao

No campo da traducao técnica, a qualidade nao é um diferencial, € uma exigéncia. E a qualidade esta
intrinsecamente ligada a precisao terminoldgica. Um erro em um manual de engenharia ou em um documento
médico pode ter consequéncias graves, desde falhas em equipamentos até riscos a saude. E por isso que a
Gestao de Terminologia € um pilar tdo importante, e sua exceléncia nessa area pode justificar taxas de

precificacao mais elevadas.

Pense na construcao de um arranha-céu. A qualidade dos
materiais e a precisao dos calculos sao inegociaveis. Da mesma
forma, na traducao técnica, a consisténcia e a exatidao dos termos
sao a base para um texto confiavel. O uso de Bases
Terminoldgicas (TB), criadas e mantidas com rigor, garante que
termos especificos de um setor ou de um cliente sejam usados de
forma uniforme em todos os documentos, evitando ambiguidades
e reforcando a credibilidade.

As Normas de Qualidade, como a ISO 17100 (que especifica requisitos para provedores de servicos de
traducao), servem como um selo de exceléncia.

Ao demonstrar que vocé segue essas diretrizes, ou que possui um processo robusto de garantia de qualidade e
gestao terminoldgica, vocé agrega valor percebido ao seu servico. Isso nao so facilita a negociacao de precos
mais justos, mas também atrai clientes que buscam parceiros confiaveis e de alto nivel, dispostos a investir na
precisao e na consisténcia que s6 um especialista pode oferecer.



O Futuro da
Precificacao: MTPE e o
Valor Agregado do
Tradutor Moderno

O cenario da traducao esta em constante evolucao, e a
ascensao da Inteligéncia Artificial (IA) e da Traducao
Automatica (MT) tem gerado muitas discussdes sobre o
futuro da profissdo. Alguns veem a IA como uma ameaca, mas
o tradutor moderno a enxerga como uma ferramenta poderosa
que redefine o valor do seu trabalho. A Pés-Edicao de
Traducao Automatica (MTPE) € um exemplo claro dessa
mudanca, e saber como precifica-la é crucial para 2025 e
além.

Imagine um piloto de avido. O piloto automatico faz grande
parte do trabalho, mas a expertise humana é insubstituivel
para tomar decisdes complexas, lidar com imprevistos e
garantir a seguranca. Da mesma forma, a MT pode gerar um
rascunho rapido, mas o tradutor humano é essencial para
refinar, adaptar culturalmente, garantir a precisao
terminologica e a fluidez, transformando um texto "traduzido"
em um texto "comunicavel" e eficaz.

[J § Precificacao da MTPE: A precificacao da MTPE
geralmente é diferente da traducao humana do zero.
Pode ser por hora, ou por palavra com uma taxa
significativamente menor, refletindo o fato de que o
trabalho é de revisao e aprimoramento, € nao de
criacao.

O valor agregado do tradutor moderno reside na sua
capacidade de usar a tecnologia para otimizar processos,
gerenciar terminologia complexa, garantir a qualidade final e
oferecer solucdes personalizadas que a IA, por si s6, hao
consegue. E a sua inteligéncia, criatividade e discernimento
que justificam o preco, mesmo em um mundo cada vez mais
automatizado.




Consolidacao: Sua Jornada para a
Valorizacao Profissional

Chegamos ao fim de uma jornada essencial para qualquer tradutor técnico que busca ndo apenas exceléncia
linguistica, mas também sucesso financeiro e reconhecimento profissional. Vimos que precificar e negociar néo
sao meros calculos, mas sim atos estratégicos que refletem o valor do seu conhecimento, tempo e dedicacao.
Desde a escolha do modelo de cobranca mais adequado até a gestao de contratos e a adaptacao as tendéncias
tecnoldgicas, cada passo é crucial para construir uma carreira solida e sustentavel.

Vocé aprendeu a desmistificar a precificacao, entendendo que fatores como urgéncia, complexidade e o uso de
ferramentas como CAT Tools e MTPE moldam o valor final. Compreendeu a importancia de um orcamento
profissional como sua carta de apresentacao e desenvolveu técnicas para negociar de forma justa e eficaz. Mais
do que isso, percebeu que a qualidade, a gestao de terminologia e a capacidade de se adaptar as inovacoes
tecnologicas sao seus maiores aliados na valorizacao do seu trabalho.

Em pratica:

1 Analise o projeto

Antes de precificar, entenda o escopo, prazo, complexidade e volume.

2 Escolha o modelo

Decida entre por palavra, por hora ou por projeto, conforme a natureza do trabalho.

3 Justifique seu preco

Baseie-se em sua expertise, ferramentas e valor agregado, ndo apenas no custo.

4 Comunique com clareza

Elabore orcamentos detalhados e contratos transparentes.

5 Negocie com confianca

Busque um acordo ganha-ganha, valorizando seu tempo e conhecimento.



Autoavaliacao

Questao 1

Qual dos modelos de cobranca
€ mais adequado para projetos
com escopo bem definido e
que envolvem multiplos
servicos (traducao, revisao,
DTP), focando no valor total da
solucao?

a) Por palavra
b) Por hora

c) Por projeto
d) Por pagina

Questao 4

Questao 2

Um cliente solicita a traducao
de um manual técnico de alta
complexidade para "ontem".
Qual fator de precificacao deve
ser considerado para justificar
um valor mais elevado?

a) Volume do texto

b) Uso de CAT Tools

c) Urgéncia e complexidade
d) Tipo de arquivo

Questao 5

Questao 3

Qual a principal funcao das
Memoérias de Traducao (TM) na
precificacao por palavra,
especialmente em projetos
com repeticoes?

a) Aumentar o preco por palavra
para textos repetidos.

b) Reduzir o tempo de traducao,
mas sem impacto no preco.

c) Identificar repeticoes e
permitir a aplicacao de
descontos na taxa por palavra.
d) Substituir completamente o
tradutor humano em trechos
repetidos.

Em um cenario de Traducao Automatica e Pds-
Edicao (MTPE), qual é o principal valor agregado
do tradutor humano que justifica sua
remuneracao?

a) A capacidade de gerar o texto inicial mais
rapidamente que a maquina.

b) A habilidade de refinar, adaptar culturalmente e
garantir a precisao e fluidez do texto.

c) A exclusividade no uso de softwares de traducao
automatica.

d) A capacidade de trabalhar sem qualquer
ferramenta tecnolodgica.

Descreva brevemente a importancia da gestao de
terminologia e das normas de qualidade (como a
ISO 17100) na precificacao de servicos de
traducao técnica.

(Resposta esperada: A gestao de terminologia
garante consisténcia e precisao, pilares da
traducao técnica, evitando erros caros. Normas de
qualidade, como a ISO 17100, atestam o
profissionalismo e a exceléncia do processo,
agregando valor percebido ao servico e
justificando taxas mais elevadas para clientes que
buscam alta qualidade e confiabilidade.)



Gabarito:
( 2 3 4

Resposta Resposta Resposta Resposta
c) Por projeto c) Urgéncia e c) ldentificar b) Refinar, adaptar e
complexidade repeticoes e permitir garantir precisao

descontos



Conexao com a Proxima Aula

Na préoxima aula, "Aula 29 - Tendéncias Futuras e
Aprendizado Continuo", aprofundaremos ainda mais nas
inovacoes que estao moldando o futuro da traducao.
Exploraremos novas tecnologias, o papel crescente da
inteligéncia artificial e como o aprendizado continuo é
essencial para se manter relevante e competitivo neste
mercado em constante transformacao. Prepare-se para
olhar para o horizonte da sua carreira!

Recursos Adicionais

e Artigo sobre ISO 17100 e Guia de precificacao para ¢ Webinar sobre MTPE

Para entender os padroes de freelancers Aprofundamento no papel da

qualidade na traducao. Dicas praticas para autbnomos. pos-edicao.

(' NOTA IMPORTANTE: As informacdes regulatorias/legais/técnicas desta aula estao atualizadas até 2025.
Consulte sempre fontes oficiais para verificar alteracoes.



