Aula 30 - Gerenciamento do Ciclo de Vida do
Produto

Vocé ja parou para pensar que, assim como nos, um medicamento tem uma vida? Ele nasce na pesquisa, cresce
no desenvolvimento, atinge a maturidade no mercado e, eventualmente, enfrenta desafios que podem levar ao seu
declinio ou a uma nova fase. Compreender essa jornada, conhecida como Gerenciamento do Ciclo de Vida do
Produto (PLM), € fundamental para qualquer profissional da area farmacéutica. Nao se trata apenas de lancar um
produto, mas de garantir sua relevancia, seguranca e rentabilidade ao longo do tempo.

Nesta aula, embarcaremos em uma exploracao profunda sobre como as empresas farmacéuticas navegam por
essa complexa trajetoria. Vocé descobrira as estratégias para estender a vida util de um medicamento, como as
inovacoes em formulacdes e novas indicacdes podem revitalizar um produto, e 0 que acontece quando a patente
de um farmaco expira. Além disso, abordaremos as cruciais mudangas pos-registro e a importancia da submissao
regulatoria continua.
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Prepare-se para desvendar os segredos por tras da longevidade e do sucesso dos medicamentos no mercado, um
conhecimento que fara toda a diferenca em sua carreira, seja na industria, na pesquisa ou na preparacao para
desafios profissionais.



O Ciclo de Vida do Produto Farmaceutico:
Uma Jornada Continua de Inovacao

Imagine um atleta de alta performance. Ele treina intensamente para uma competicao, atinge seu auge, mas para
continuar relevante, precisa se adaptar, aprender novas técnicas e, talvez, até mudar de modalidade ou funcao.
Com os medicamentos, a logica é muito parecida. Um farmaco nao € apenas desenvolvido, aprovado e lancado;
ele tem uma vida dinamica no mercado, que exige constante atencao e estratégias.

Essa "vida" do medicamento € o que chamamos de Ciclo de Vida do Produto (CVP). Ele comec¢a muito antes do
lancamento, na fase de pesquisa e desenvolvimento, passa pelo registro e introducdo no mercado, atinge um pico
de vendas e, eventualmente, enfrenta desafios como a concorréncia e a expiracao da patente. Gerenciar esse ciclo
de forma eficaz é a chave para a sustentabilidade e o sucesso de uma empresa farmacéutica.

Mas por que essa gestao e tao critica? Pense nos bilhdes de ddlares investidos em P&D para cada novo
medicamento. Esse investimento precisa ser recuperado e gerar lucro ao longo de décadas. O PLM, ou
Gerenciamento do Ciclo de Vida do Produto, é a disciplina que garante que o valor de um medicamento seja
maximizado em cada etapa, desde a sua concepcao até a sua eventual substituicdo ou reinvencao. E uma visdo
estratégica que vai muito além do marketing, envolvendo pesquisa, desenvolvimento, regulatorio, producao e
comercializacgao.



Estendendo a Vida: Estrategias de Extensao
de Linha

Uma vez que um medicamento € lancado e se estabelece no mercado, a pergunta que surge para as empresas é:
como podemos manter esse produto relevante e lucrativo por mais tempo? A resposta nao € simplesmente
desenvolver um novo medicamento do zero, mas sim encontrar maneiras de "esticar" a vida util do produto
existente, otimizando seu valor e alcance.

Essa abordagem é conhecida como extensao de linha. Pense nela como a reforma de uma casa antiga e bem-
feita. Em vez de demolir e construir uma nova, vocé investe em melhorias, adiciona novos comodos ou moderniza
os existentes. O resultado € uma casa que continua funcional, atraente e valiosa por muitos anos, talvez até para
novas familias ou com novas finalidades.

No contexto farmacéutico, a extensao de linha envolve diversas estratégias que visam ampliar o uso, a
conveniéncia ou a eficacia de um medicamento ja aprovado. Isso pode significar descobrir novas aplicacées
terapéuticas para o farmaco, desenvolver novas formas de apresentacao que facilitem o uso pelos pacientes, ou
até mesmo identificar grupos de pacientes que se beneficiariam de forma Unica do tratamento. E uma forma
inteligente de inovar sem ter que passar por todo o longo e custoso processo de desenvolvimento de um farmaco
completamente novo.



Novas Indicacoes e Populacoes: Ampliando
Horizontes Terapéeuticos

Uma das maneiras mais poderosas de estender a vida de um medicamento é descobrir que ele pode tratar mais do
gue apenas a doenca para a qual foi originalmente aprovado. Imagine um remédio que foi desenvolvido para tratar
uma condicao cardiaca, mas, através de novas pesquisas, descobre-se que ele também é eficaz para uma doenca
renal. Essa é a esséncia da busca por novas indicacoes.

Esse processo de "reposicionamento” de um medicamento pode ser incrivelmente valioso. Ele permite que as
empresas explorem novos mercados e ajudem mais pacientes, utilizando um ativo que ja passou por grande parte
do rigoroso processo de desenvolvimento e seguranca. Um exemplo classico é o sildenafil, originalmente estudado
para angina, mas que encontrou sua principal indicacao na disfuncao erétil.

Conectando com as tendéncias atuais, a medicina de precisao e as terapias personalizadas estao revolucionando
a forma como identificamos novas populacdes para medicamentos existentes. Com o avan¢o da gendmica e da
analise de dados, € possivel identificar perfis genéticos especificos de pacientes que respondem melhor a
determinados tratamentos. Isso significa que um medicamento que antes era considerado "genérico" para uma
doenca, pode se tornar uma terapia altamente direcionada e eficaz para um subgrupo especifico de pacientes,
abrindo novas avenidas de mercado e valor.



Novas Formulacoes e Vias de
Administracao: Melhorando a Experiéncia
do Paciente

Além de encontrar novas indicacoes, as empresas farmacéuticas também buscam constantemente maneiras de
melhorar a forma como um medicamento é entregue ao paciente. Pense em um aplicativo de celular que vocé usa
diariamente. Mesmo que a funcao principal continue a mesma, as atualizacées trazem melhorias na interface, na
velocidade ou em novas funcionalidades que tornam a experiéncia mais agradavel e eficiente.

No mundo dos medicamentos, isso se traduz no desenvolvimento de novas formulacoes e vias de administracao.
Um comprimido que precisa ser tomado trés vezes ao dia pode ser reformulado para uma versao de liberacao
prolongada, que exige apenas uma dose diaria, melhorando a adesao do paciente ao tratamento. Ou, um
medicamento injetavel pode ser transformado em um adesivo transdérmico, oferecendo mais conforto e menos
invasividade.

Essas inovacdes ndo apenas aumentam a conveniéncia para o paciente, mas também podem melhorar a
seguranca e a eficacia do tratamento, otimizando a absorcdo do farmaco ou reduzindo efeitos colaterais. E uma
estratégia poderosa para manter um produto competitivo e preferivel no mercado, mesmo diante de novas opcdes.
A busca por formulacdes mais amigaveis e eficazes é um pilar da extensao de linha, garantindo que o
medicamento continue a atender as necessidades em constante evolucao dos pacientes e profissionais de saude.



O Desafio da Expiracao da Patente: Uma
Nova Era para o Produto

Todo medicamento inovador, protegido por patente, desfruta de um periodo de exclusividade no mercado. E como
ter um "monopdlio" temporario, que permite a empresa recuperar os enormes investimentos em pesquisa e
desenvolvimento. No entanto, essa exclusividade nao dura para sempre. A data de expiracao da patente é um
marco inevitavel e, para a industria farmacéutica, um dos momentos mais criticos no ciclo de vida de um produto.

Imagine que vocé tem um produto de sucesso que é o unico no mercado. De repente, a "licenca" para ser o unico
expira, e outros fabricantes podem comecar a produzir versdes idénticas ou muito semelhantes. Esse cenario é
conhecido como (penhasco da patente), pois as vendas do medicamento original podem cair
drasticamente, como se estivessem caindo de um penhasco, devido a entrada de concorrentes mais baratos.

A expiracao da patente nao € o fim da linha para o medicamento, mas sim o inicio de uma nova fase, marcada por
uma intensa competicao. As empresas precisam se preparar para esse momento com anos de antecedéncia,
desenvolvendo estratégias para mitigar o impacto e manter a relevancia do seu produto no mercado. E um desafio
que exige criatividade, planejamento estratégico e uma compreensao profunda das dindmicas de mercado e
regulatoérias.



Genéricos e Similares: A Resposta a
Expiracao da Patente

Quando a patente de um medicamento inovador expira, 0 mercado se abre para a entrada de novos competidores.
E nesse momento que os medicamentos genéricos e similares entram em cena, oferecendo alternativas mais
acessiveis aos pacientes e ao sistema de saude. Pense nisso como a transicao de um produto de marca premium
para opcdes de "marca branca" ou "equivalentes" que oferecem a mesma funcionalidade a um custo menor.

Os medicamentos genéricos sao copias exatas do medicamento de referéncia (o inovador) em termos de
substancia ativa, dosagem, forma farmacéutica, via de administracao e indicacao terapéutica. Eles sdo submetidos
a testes rigorosos de bioequivaléncia para provar que se comportam da mesma forma no corpo humano que o
medicamento original. Sua principal vantagem € o custo significativamente menor, o que amplia 0 acesso a
tratamentos essenciais.

Ja os medicamentos similares possuem a mesma substancia ativa, concentracao, forma farmacéutica, via de
administracao e indicacao terapéutica do medicamento de referéncia, mas podem diferir em caracteristicas como
tamanho, forma, cor, prazo de validade, embalagem, excipientes e veiculo. No Brasil, desde 2014, os similares
também precisam comprovar sua equivaléncia terapéutica e bioequivaléncia com o medicamento de referéncia,
garantindo a mesma eficacia e segurancga.

Conceito Ambito/Aplicacao Exemplo
Genérico Copia idéntica do medicamento de Paracetamol (genérico) vs. Tylenol
referéncia, apds expiracao da (referéncia)

patente. Comprovada
bioequivaléncia e equivaléncia
farmacéutica.

Similar Possui a mesma substancia ativa e Dorflex (similar) vs. Neosaldina
indicacao, mas pode ter diferencas (referéncia)
em excipientes, forma, etc.
Comprovada equivaléncia
terapéutica e bioequivaléncia (no
Brasil).

A entrada de genéricos e similares € um marco importante para a saude publica, pois democratiza 0 acesso a
tratamentos eficazes, mas representa um desafio significativo para as empresas inovadoras, que precisam adaptar
suas estratégias de PLM.



Estrategias para Enfrentar a Concorréencia
Pos-Patente

A expiracao da patente nao significa que a empresa inovadora simplesmente desiste de seu produto. Pelo
contrario, € um momento de intensificar as estratégias de gerenciamento do ciclo de vida para manter a relevancia
e a participacdo de mercado. E como um restaurante que, apos anos de sucesso com um prato exclusivo, vé
outros estabelecimentos comecarem a oferecer versdes semelhantes. Ele ndo fecha as portas; ele inova, melhora o
Servico, cria novas experiéncias para manter seus clientes fiéis.

Genéricos Autorizados Extensao de Linha Fidelizacao

A propria empresa inovadora Lancamento de novas Foco na fidelizacao de pacientes
pode licenciar a producao de formulacdes ou combinacdes e médicos, através de

uma versao genérica do seu que ainda estejam protegidas programas de suporte ao
medicamento para uma por patentes secundarias, paciente, servicos agregados e
subsidiaria ou outra empresa, oferecendo um produto educacao continuada.
garantindo uma fatia do "melhorado" que justifique um

mercado de geneéricos e preco premium.

controlando a qualidade.

Alem disso, a empresa pode focar na fidelizacao de pacientes e médicos, através de programas de suporte ao
paciente, servicos agregados e educacao continuada. A marca original, construida ao longo de anos, ainda possui
um valor intrinseco de confianca e reconhecimento. E um jogo de xadrez estratégico, onde cada movimento visa
proteger o valor do ativo e garantir que a empresa continue a colher os frutos de seu investimento em inovacao,
mesmo em um cenario de maior concorréncia.



Mudancas Pos-Registro: A Dinamica
Regulatoria Continua

A aprovacao de um medicamento por uma agéncia reguladora, como a ANVISA no Brasil ou o FDA nos EUA, € um
marco gigantesco. No entanto, a jornada regulatoria ndo termina ali. Pelo contrario, ela continua ao longo de toda a
vida do produto no mercado. Pense na sua carteira de motorista: vocé a obtém, mas precisa renova-la
periodicamente e seguir as leis de transito em constante atualizacao.

No contexto farmacéutico, as mudancas pos-registro sao inevitaveis e necessarias. Elas podem surgir por
diversos motivos: melhorias no processo de fabricacao, otimizacao da formulacao para maior estabilidade,
atualizacao de informacodes de seguranca com base em dados de farmacovigilancia, ou até mesmo a inclusao de
novas indicacoées terapéuticas. Cada uma dessas alteracdes, por menor que pareca, pode ter um impacto na
qualidade, seguranca ou eficacia do medicamento.

Por essa razao, qualquer mudanca significativa em um medicamento ja registrado precisa ser comunicada e, na
maioria dos casos, aprovada pela autoridade sanitaria competente antes de ser implementada. Esse processo
garante que o medicamento continue a atender aos rigorosos padrdes de qualidade e seguranca estabelecidos no
momento de sua aprovacéo inicial. E um pilar fundamental da seguranca do paciente e da integridade do sistema
regulatorio.



Tipos de Mudancas Pos-Registro e Sua
Classificacao

Nem toda mudanca pés-registro tem o mesmo impacto ou exige o mesmo nivel de escrutinio regulatorio. As
agéncias de saude classificam essas alteracées com base em seu potencial risco para a qualidade, seguranca e
eficacia do produto. E como a diferenca entre trocar uma lampada em casa (uma mudanca simples) e reformar
toda a estrutura da sua cozinha (uma mudanca complexa que exige mais planejamento e talvez uma licenca).

Mudancas Maiores (ou
de Alto Risco)

Sao aquelas que podem ter um
impacto significativo na
qualidade, seguranca ou
eficacia do medicamento.
Exigem uma submissao
completa e aprovacao prévia
da autoridade regulatoria antes
da implementacao. Exemplos
incluem alteracoes na rota de
sintese da substancia ativa ou
mudancas significativas na
formulacao.

Podem ter um impacto
potencial, mas menor, na
qualidade do produto. Podem
exigir aprovacao prévia ou
serem implementadas e
notificadas posteriormente,
dependendo da
regulamentacao local.
Exemplos: alteragao de um
fornecedor de excipiente
critico.

Mudancas Menores (ou
de Baixo Risco)

Tém um impacto minimo ou
nenhum impacto na qualidade,
seguranca ou eficacia.
Geralmente, sao apenas
notificadas a autoridade
regulatoria em relatérios anuais
ou hao exigem notificacao
prévia. Exemplos: pequenas
alteracOes na embalagem
secundaria.

A complexidade de gerenciar essas mudancas é ampliada no cenério global. E aqui que a harmonizacéo global,
especialmente através das diretrizes do ICH (Conselho Internacional para Harmonizacao de Requisitos Técnicos
para Produtos Farmacéuticos para Uso Humano), desempenha um papel crucial. O ICH busca padronizar os
requisitos regulatorios entre diferentes regides, facilitando a submissao de mudancas e 0 acesso a medicamentos
em multiplos mercados.



A Submissao Regulatoria: Navegando na
Burocracia Necessaria

Uma vez que uma empresa decide implementar uma mudanca pos-registro, o proximo passo é a submissao
reqgulatoria. Este é um processo meticuloso que exige a preparacao de uma vasta documentacao para demonstrar
gue a alteracao nao compromete a qualidade, seguranca ou eficacia do medicamento. Pense em um processo de
visto para viajar para outro pais: vocé precisa preencher formularios, reunir documentos, comprovar sua situacao e
aguardar a aprovacao.

A documentacao para uma submissao regulatoria pode incluir dados de estabilidade, estudos de validacao de
processo, analises de controle de qualidade, e, em alguns casos, até mesmo novos estudos clinicos. A
complexidade e o volume de informacdes dependem diretamente da classificacao da mudanca (maior, moderada
ou menor). Equipes de assuntos regulatorios sao os "navegadores" nesse mar de normas, garantindo que cada
detalhe esteja em conformidade com as exigéncias da agéncia.

A submissao é entao avaliada pela autoridade sanitaria, que pode solicitar informacées adicionais ou realizar
inspecodes nas instalacdes. Somente apds a aprovacao regulatoria, a empresa pode implementar a mudanca. Esse
rigoroso processo, embora burocratico, é essencial para manter a confianca publica na seguranca e eficacia dos
medicamentos disponiveis no mercado. E a garantia de que cada comprimido, cada injecdo, continua a ser o
produto de alta qualidade que foi originalmente aprovado.



Inovacao Continua e o Futuro do
Gerenciamento do Ciclo de Vida

O cenario da saude esta em constante transformacao, impulsionado por avancos cientificos e tecnoldgicos sem
precedentes. Para o gerenciamento do ciclo de vida do produto farmacéutico, isso significa que as estratégias de
ontem podem nao ser suficientes para os desafios de amanha. A inovacao nao se limita mais a descoberta de
novas moléculas; ela se estende a como gerenciamos, otimizamos e entregamos esses produtos aos pacientes.

Estamos testemunhando o surgimento de biofarmacos e terapias avancadas, como a terapia génica, celular e de
RNA. Esses produtos, com sua complexidade bioldgica e processos de fabricacao unicos, apresentam desafios e
oportunidades inéditos para o PLM. Eles exigem abordagens regulatérias diferenciadas, cadeias de suprimentos
altamente especializadas e estratégias de mercado que considerem populacdes de pacientes muito menores e

mais especificas.

A capacidade de adaptar o PLM a essas novas realidades € crucial. Nao se trata apenas de estender a vida de um
produto quimico tradicional, mas de entender como gerenciar o ciclo de vida de uma "medicina viva" ou de uma
terapia que pode curar uma doenca com uma unica dose. O futuro do PLM é sobre flexibilidade, agilidade e a
incorporacao de tecnologias emergentes para garantir que a inovacao chegue aos pacientes de forma segura e

eficiente.



Inteligencia Artificial e Machine Learning no
PLM: Otimizando a Jornada

A Inteligéncia Artificial (IA) e o Machine Learning (ML) ndo sdo mais conceitos futuristas; eles sao ferramentas
poderosas que estao remodelando a industria farmacéutica, inclusive no gerenciamento do ciclo de vida do
produto. Imagine ter um assistente superinteligente que pode analisar milhdes de dados em segundos, prever
tendéncias e identificar oportunidades que seriam invisiveis para o olho humano.

No PLM, a IA e o ML podem ser aplicados em diversas frentes. Na fase de descoberta de farmacos, algoritmos
podem identificar potenciais novas indicacdes para medicamentos existentes, acelerando o processo de extensao
de linha. Na analise de dados clinicos, a IA pode otimizar a identificacao de subgrupos de pacientes que
respondem melhor a um tratamento, aprimorando a medicina de precisao.

Além disso, essas tecnologias podem otimizar processos operacionais, como a previsao de demanda, a gestao da
cadeia de suprimentos e até mesmo a identificacao de riscos de qualidade em tempo real. Ao automatizar a analise
de grandes volumes de dados regulatérios e de mercado, a IA pode ajudar as empresas a tomar decisdes mais
rapidas e informadas sobre quando e como implementar mudancas pos-registro ou estratégias de combate a
expiracao da patente. E uma revolugao que torna o PLM mais preditivo, eficiente e estratégico.



O Impacto da Medicina de Precisao e
Terapias Avancadas no PLM

A medicina de precisao e as terapias avancadas (como terapia génica, celular e de RNA) representam uma
mudancga de paradigma na saude. Em vez de uma abordagem "tamanho unico", estamos caminhando para
tratamentos altamente personalizados, direcionados a perfis genéticos especificos ou a células do proprio
paciente. Essa revolucao tem implicacdes profundas para o gerenciamento do ciclo de vida do produto.

Para medicamentos de precisao, o PLM precisa considerar mercados muito menores e mais segmentados. As
estratégias de extensao de linha podem focar na identificacao de novos biomarcadores ou subpopulacdes que se
beneficiariam da terapia. A expiracao da patente pode ser um desafio diferente, pois a complexidade de fabricacao
e a especificidade do tratamento podem limitar a entrada de genéricos ou biossimilares.

No caso das terapias avancadas, o ciclo de vida € ainda mais complexo. A fabricacdo é muitas vezes personalizada
e em pequena escala, a logistica é critica (muitas vezes envolvendo transporte de material bioldgico vivo), e o
monitoramento pds-comercializagcao € intensivo devido a natureza inovadora e, por vezes, irreversivel dos
tratamentos. O PLM para esses produtos exige uma colaboracdo sem precedentes entre P&D, regulatorio,
fabricacao e equipes comerciais, garantindo que a inovacao mais recente seja gerenciada com a maxima
responsabilidade e eficacia ao longo de toda a sua existéncia.



Consolidacao e Proximos Passos

Chegamos ao fim de nossa jornada sobre o Gerenciamento do Ciculo de Vida do Produto Farmacéutico. Vimos que
um medicamento é muito mais do que uma substancia; € um ativo dinamico que exige estratégias continuas para
manter sua relevancia e valor. Desde a extensao de linha com novas indicacdes e formulacdes, passando pela
preparacao para a inevitavel expiracao da patente e a entrada de genéricos e similares, até a gestao meticulosa
das mudancas pos-registro, cada etapa € crucial.

(@ Em pratica

O profissional farmacéutico que compreende o PLM esta mais preparado para antecipar desafios de
mercado, identificar oportunidades de inovacao e garantir a conformidade regulatéria. Essa visao
holistica permite contribuir de forma estratégica para o sucesso e a sustentabilidade de produtos
essenciais para a saude global.

Autoavaliacao

1. Qual das seguintes estratégias NAO é considerada uma forma de extens&o de linha para um produto
farmacéutico?

o a) Desenvolvimento de uma nova formulacao de liberacao prolongada.

o b) Descoberta de uma nova indicacao terapéutica para o farmaco.

o ¢) Lancamento de um medicamento genérico completamente novo.

o d) Identificacao de uma nova populacao de pacientes que se beneficia do tratamento.

2. A principal razao para a queda acentuada nas vendas de um medicamento inovador apos a expiracao de sua
patente é:

o a) A perda de interesse dos médicos pelo produto.

o b) A entrada de medicamentos genéricos e similares no mercado.

o ¢) A proibicao de sua comercializacao pela agéncia regulatoria.

o d) O surgimento de novas doencas para as quais o medicamento nao é eficaz.

3. No contexto das mudancas pos-registro, uma alteracao na rota de sintese da substancia ativa de um

medicamento é geralmente classificada como:
o a) Mudanca menor, sem necessidade de notificacao.
o b) Mudanca moderada, com notificacao posterior.
o ¢) Mudanca maior, exigindo aprovacao prévia da autoridade regulatoria.
o d) Nao é considerada uma mudanca pos-registro.

4. A harmonizacao global de requisitos técnicos para produtos farmacéuticos, como as diretrizes do ICH, visa
principalmente:

o a) Aumentar a burocracia para o registro de medicamentos.

o b) Padronizar os requisitos regulatorios entre diferentes regides, facilitando o acesso global.
o ¢) Promover a concorréncia entre empresas farmacéuticas.

o d) Reduzir a necessidade de estudos clinicos para novos medicamentos.

5. Explique brevemente como a Inteligéncia Artificial (IA) pode impactar positivamente o Gerenciamento do Ciclo
de Vida do Produto (PLM) na industria farmacéutica.



Gabarito

1 c)
2 b)
3 ¢
4 b)

5 Resposta da questdao 5

A |A pode impactar o PLM de diversas formas, como na descoberta de novas indicagdes para
medicamentos existentes (extensao de linha), na otimizacao da analise de dados clinicos para identificar
subpopulacdes de pacientes (medicina de precisao), na previsao de demanda e gestao da cadeia de
suprimentos, e na automatizacao da analise de dados regulatérios para decisdes mais rapidas sobre
mudancas pos-registro.



Recursos e Proximos Passos

Proxima Aula: Na Aula 31, aprofundaremos ainda mais no tema dos medicamentos genéricos e similares,
explorando seus processos de desenvolvimento, requisitos regulatérios e o impacto no mercado farmacéutico.

Recursos Adicionais:

e ANVISA (Agéncia Nacional de Vigilancia Sanitaria): Para consultar a legislacao brasileira sobre registro e pos-
registro de medicamentos.

e ICH (International Council for Harmonisation of Technical Requirements for Pharmaceuticals for Human
Use): Para entender as diretrizes globais de harmonizacao regulatoria.

e Artigos cientificos e publicacoes da industria: Para se manter atualizado sobre as ultimas tendéncias em PLM,
|A e terapias avancadas.

/N NOTA IMPORTANTE

As informacgdes regulatérias/legais/técnicas desta aula estao atualizadas até 2025. Consulte sempre
fontes oficiais para verificar alteracoes.



